
证券代码：688548                         证券简称：广钢气体 

 

广州广钢气体能源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2024-003 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

（排名不分先

后） 

Brilliance Asset Management Limited、Shanghai Xuhui 

Capital Investment Company Limited、Value Partners 

Hong Kong Limited、博时基金、财信证券、创金合信基金、

淳厚基金、大成基金、德邦证券、东方基金、东方证券、东

吴基金、峰岚资产、富国基金、工银瑞信基金、光大保德信

基金、广东正圆私募、广发证券、广州城发基金、国联安基

金、国寿安保基金、国泰租赁、国投瑞银基金、海富通基金、

海通证券、恒越基金、红杉中国、泓德基金、湖南源乘私募、

华宝基金、华福证券、华金证券、华泰保兴基金、华泰资管、

华夏久盈资管、嘉合基金、金鹰基金、九泰基金、开源证券、

路博迈基金、民生理财子公司、明世伙伴私募、摩根资管、

鹏华基金、鹏扬基金、浦银安盛基金、青岛朋元资管、仁桥

资产、融通基金、瑞达基金、瑞银证券、上海博颐投资、上

海度势投资、上海嘉世私募、上海利幄私募、上海睿郡资产、

上海盛宇股权投资基金、上海途灵资产、上海悦溪私募、申

万宏源、深圳杉树资产、太保资产、太平洋证券、太平资管、

天风证券、西部利得基金、西藏东财基金、兴银理财、兴证

全球基金、银河基金、永赢基金、友邦人寿保险、远信（珠

海）私募、长城财富保险资管、长城基金、长江养老保险、

长信基金、招商基金、中国人保资产、中加基金、中金公司、

中欧基金、中泰证券、中泰证券自营、中信建投、中信证券、

中银资产、朱雀基金 

时间 2024 年 8 月 2 日 

地点 公司会议室 



上市公司接待

人员 

董事长、总裁、首席科学家：邓韬先生 

总会计师（财务负责人）：施海光先生 

董事会秘书：贺新先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司介绍： 

2024 年上半年实现营收 9.73 亿元，同比增长 8.6%，归母净

利润 1.36 亿元，同比降低 14.4%，经营活动净现金流同比增

长 6%。2024 年二季度实现营收 5.12 亿元，环比增长 11%，

归母净利润 0.69 亿元，环比增长 2.2%。 

具体业务方面，2024 年上半年公司氦气业务销量同比增长近

三成，同时通过多种方式推动单位成本降低。然而，受到市

场价格波动影响，氦气价格较高位出现较大下滑，对公司营

收及毛利表现造成影响。不过，受益于多个新项目陆续商业

化投产，公司 2024 年上半年非氦业务营收同比增长超过三

成，毛利同比增长超过五成，也推动公司电子大宗气体业务

占主营业务的比重持续增加。 

从 2023Q3-2024Q2 毛利情况来看，氦气业务产生的毛利贡献

在逐渐减少，非氦业务毛利贡献逐渐增加，此消彼长过程中

公司整体毛利情况保持相对稳定。2023 年三季度和四季度公

司毛利分别为 1.46 亿元、1.47 亿元，2024 年一季度和二季

度毛利稳定在 1.4-1.5 亿元，公司电子大宗气体业务体现出

较好的抗周期性，持续发挥稳定器和压舱石的作用。 

2024 年上半年公司经营状况总体评价：一增一减，承压企稳。

“增”是指非氦业务营收同比增长超三成和毛利同比增长超

五成，“减”是指由于俄罗斯气源对国内市场影响加大，造成

国内氦气价格持续处于低位，公司氦气收入与利润贡献同比

减少。公司面对市场重大变化以及经营压力时，通过发挥电

子大宗气体现场制气业务抗周期性作用，推动公司总体销售

收入保持增长，整体呈现出企稳态势。 

 



二、问答环节主要内容： 

1.年初开始行业普遍认为同比 2023 年更为景气，能否分享

一下目前行业的情况，以及下半年公司如何展望？  

答：目前，仍然维持 2024 年是电子大宗气体项目大年的看

法，从目前存量客户的扩产情况来看，存储类客户的投资恢

复、装机速度加快，新的气体需求持续扩大，这方面将会出

现不少项目机会。2024 年上半年，公司新签的现场制气投资

规模在 6.7 亿元左右。从下半年来看，市场大概率会有一些

用气规模较大的项目出现，公司会高度重视、积极跟进。 

 

2.北京项目和青岛项目的转固进度不是 100%，是由于部分装

置转固的原因吗？ 目前未完全转固的项目第二套装备预计

什么时候投建完毕？ 

答：公司是按照装置竣工投产的实际情况进行转固。目前多

个项目首套装置正式投入使用，同步进行了转固。第二套装

置预计主要在明年上半年陆续投产并达到转固条件。 

 

3.2024 年下半年业绩展望？  

答：预计下半年收入相对上半年将保持增长。 

 

4.装置转固与产能爬坡是否有联系？转固后到产能开满是

否有固定时间周期？  

答：装置转固与产能爬坡没有必然联系，转固是基于装置建

成合规，顺利供气为条件。转固后到开满要看具体客户需求

情况。 

 

5.在电子大宗市场大年情况下，如何应对外资厂商的竞争，

他们的竞争策略是否有调整？  



答：超高纯电子大宗气体市场对气体公司的技术研发能力、

综合工程技术能力和运行管理能力有着极高的要求，市场保

持并强化“1+3”的市场竞争格局，随着众多的项目投产，公

司获得半导体客户更广泛的认同，竞争力持续增强。 

 

6.竞争加剧后，单项目获取的盈利预期是否会有调整？  

答：超高纯电子大宗气体项目的竞争更多的是解决方案和运

行能力的竞争，同时对项目的品控有着极高的要求，只有健

康合理的投资回报才能为投资巨大的半导体工厂承担整个

生命周期的保驾护航的责任。 

 

7.氦气价格同比下滑，量上的增长情况？ 

答：2024 年上半年氦气销量同比增长近三成。公司抓住目前

氦气市场供应较前期宽松的契机，积极开发更多全球的氦气

资源和氦气应用，为国内外的客户提供可靠和稳定的氦气供

应及技术解决方案。 

 

8.能否简单介绍目前潜江、赤峰、合肥、上海项目的建设进

度和投产规划？ 

答：目前，潜江项目合规性证照办理及土建施工都接近尾声，

现在处于设备安装采购等阶段，预计在 2025 年完成有关建

设，之后会进入爬坡认证的过程；赤峰项目完成了项目的备

案，预计在 2025 年底建成；合肥项目拿到了项目完成前期

工作，预计 2026 年建成；上海项目处于建设中，预计 2024

年底系统的安装调试可以完成，达到投产条件。上述特气项

目情况以项目合规办理程序进展为准。 

 

9.氦气进口长协价格和给下游客户调价的问题，2024 年二季

度有没有和下游客户调价，以及怎么看后续价格走势？ 



答：现在中国氦气市场较全球氦气市场走出了独立的行情，

随着新增气源增加，下游根据产品的可靠性质量相应做出调

整，目前公司第二季度销售调价基本完成。目前全球地缘政

治存在较多不确定因素，氦气价格走势亦存在较大不确定

性。公司拥有多个氦气气源，致力打造多样化的全球氦气供

应链体系。 

 

10.未来在特气方向的品种布局规划？电子半导体行业发展

是否会带来一些品种的增量需求？ 

答：面板领域方面，从 LCD 到 OLED 项目，公司没有感受到

品种选择上有特别的变化。集成电路方面，国内企业在清洗、

刻蚀类产品做了很多的工作，沉膜方面仍需更多的努力。公

司筹建的特气项目品种基本都是全球销售收入排名前十的

品种。 

 

11.智能装备项目的安排规划？  

答：预计 2025 年上半年完成建设认证工作，开始实现投产。

项目的主要工作还是服务主业，作为公司定制化客户解决方

案的一部分，打造成为公司的“兵工厂”，而非以设备出售为

目的。 

公司近年研发的 Super-N、Fast-N 的设备产品有很强的竞争

力，其中 Fast-N 已经为若干客户在早期爬坡阶段实现快速

替代液态气体产品，具有安装速度快、易于搬迁、纯度高、

能耗低、质量好、易操作等优势。对于超大型设备方面，公

司形成从 6000 方到 15000 方到 30000 方的全系列设备，目

前在推进 50000 方设备的生产。 

与海外成熟市场相比，国内电子大宗气体仍然有差距，但也

让我们看到了未来和发展空间，这将进一步激励公司提升智



能装备相关技术能力，通过软硬件融合模式对空分装备智能

化进行革新。 

 

12.ISO 液氦冷箱国内厂商的进展？  

答：国内的 ISO 液氦冷箱已经上市，用户一般会根据自身不

同需求情况来进行投资。 

 

13.新途流体的进展情况？ 

答：从订单、营业额以及利润方面，同比 2023 年都是有比较

大的增长。此外，新途流体海外业务也陆续取得了一定进展。 

 

附件清单（如

有） 

无 

关于本次活动

是否涉及应当

披露重大信息

的说明 

本次活动不涉及应当披露重大信息。 

日期 2024 年 8 月 9 日 

 


