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投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            ☑路演活动 

□现场参观              □其他(请文字说明) 

参与单位及

人员名称 
东方财富 云丰资产 博润银泰 怀让资产等 

参与时间 2024 年 7 月 

公司接待人

员姓名 

副总经理、董事会秘书：殷实 

董事会办公室：李美荣 姚铁龙 刘念 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

一、公司介绍 

国投中鲁成立于 1991 年，公司深耕浓缩果蔬汁行业 30 余

年，2004 年成为行业内第一家沪市主板上市企业，随着规模持

续扩大，公司先后收购新加坡上市企业新湖滨和波兰 APPOL 集

团，成为国内浓缩苹果汁行业首家在海外布局的企业。近年来，

公司大力开展市场化改革，深度参与“国企改革三年行动”，全

面推行职业经理人制度，健全市场化经营机制，公司发展迈入

新阶段。特别是 2022 年，面对复杂多变的严峻外部挑战，经营

业绩创了新高。目前，公司的产品卖到全球 30 个多国家和地区，

包括北美、欧洲、亚洲、澳洲等，近年来在南非的业务量也显著

增长。 

二、问答环节 

问题 1：国内浓缩苹果汁行业竞争格局？ 

答：国内浓缩果汁行业历经数十年的发展，从小而散到集



中为四大家，又从四大家演变为现在的两大家为主、中等规模

企业为辅的局面。 

问题 2：浓缩苹果汁的消费市场主要是哪些？ 

答：浓缩苹果汁的消费市场主要是发达国家，因其长期以

来形成的果汁饮料消费习惯，占据了世界苹果汁消费市场的

80%，同时，随着发展中国家健康意识的增强，包括我国在内，

以及南非、俄罗斯、印度、埃及等新兴市场的苹果汁消费需求

不断上升，这些地区正成为新的市场增长点。 

问题 3：对果汁行业未来的发展前景怎么判断？ 

答：对于果汁行业未来的发展前景，我们判断浓缩苹果汁

的需求将呈现稳定增长的趋势。随着行业监管政策的日趋完善、

消费者对食品饮料健康安全需求的升级、海内外市场的不断调

整，果汁行业的竞争格局预计将更加集中，在这一背景下，具

备战略远见、拥有高效管理水平且能够满足市场需求的优质企

业，将更有机会获取更大的市场份额。 

问题 4：公司对国内市场是怎么考虑的？ 

答：公司坚持贯彻“以国内大循环为主体、国内国际双循

环相互促进”的发展精神，在稳定国际市场地位的同时，积极

开发国内市场，以灵活应对外部环境的复杂变化。  

问题 5：公司有什么优势？ 

答：公司优势主要体现在以下三个方面： 

一是公司拥有知名的品牌客户群和全球影响力。公司与可

口可乐、雀巢、卡夫等世界知名饮料及食品公司建立深厚且稳

定的合作伙伴关系，这不仅彰显了公司产品品质的国际认可度

与品牌的全球影响力，也为公司的业务拓展及产业链延伸提供

了宝贵的发展基础。  

二是公司具备全球化生产和销售网络布局的优势。通过在

中国与波兰的生产基地布局，公司有效整合了资源，确保了产

量的稳定供给。同时，公司在北京、美国和波兰设有销售团队，



实现了联动协作，构建了覆盖全球的销售网络，产品远销全球

三十余个国家和地区，为国内外市场的进一步拓展打下了坚实

基础。 

三是公司技术积累和产品质量具有显著优势。公司在果蔬

加工领域的技术积累深厚，研发经验丰富，为公司新业务探索

提供了有力支持。同时，公司拥有数十年的生产管理经验，产

品品质稳定可靠，并通过全球多个食品标准认证，为产品畅销

海外市场提供坚实的保障。 

问题 6：公司预告 2024 年上半年度业绩下滑的原因是什

么？ 

答：2024 年上半年公司业绩预减的主要原因包括：海运费

的大幅上涨导致订舱困难，销售发货速度放缓；市场需求阶段

性走弱，公司主要产品的销售价格下行，使得毛利率同比下降；

此外，人民币兑美元汇率波动趋缓，导致汇兑收益较上年同期

有所减少。 

问题 7：国际汇率波动对我们经营业绩以及报表的影响主

要体现在哪些方面？  

答：由于公司产品出口占比较高，并以美元为主要结算币

种，因此汇率波动会直接影响公司收益。为了防范汇率波动对

公司经营造成的不利影响，公司加强汇率风险管控，动态监控

汇率趋势，审慎开展即期结汇，同时利用远期结售汇等套期保

值工具来锁定结算汇率。 

问题 8：公司未来发展方向？ 

答：公司将在确保现有主营业务稳定运营和领先地位的基

础上，依托主业资源与内部优势，积极把握外部发展机遇，探

索新的市场、客户、渠道、产品、业务以及新的价值链条，以开

辟企业增长新路径，构建出“第二增长曲线”。 

应当披露重

大信息 
不涉及 



附件清单 无 

 


