
 

 

证券代码：688273                                     证券简称：麦澜德 

南京麦澜德医疗科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

（2024 年 8 月 27 日） 

                                                  

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研       分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观  

其他  

参与单位名称 

共 6 家机构，7 位参与人员 

国泰基金、中庚基金、嘉实基金、上投摩根、东吴证券、中信建投

证券 

时间 2024 年 8 月 26 日、2024 年 8 月 27 日 

地点（形式） 腾讯会议 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、董事会秘书  陈江宁 

投资总监  焦靖 

证券代表  倪清清 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、2024 年上半年公司业绩概况 

公司于 2024 年 8 月 22 日披露了 2024 年半年度报告。 

2024 年上半年，公司经营业绩营利双增，企稳向好。报告期

内，公司实现营业收入 2.28 亿元，同比增长 11.73%；归母净利润

7,260.67 万元，同比增长 23.39%；扣非后归母净利润 6,605.90 万

元，同比增长 32.81%；研发投入 2,641.79 万元，占当期营业收入

的 11.57%。截至 2024 年 6 月 30 日，公司总资产 15.39 亿元，归

属于上市公司股东的净资产 13.45 亿元。经营情况稳中有升，符合

预期。 

二、提问交流 

Q1：公司 2024 年上半年生殖康复和抗衰产品线业务增长明

显，未来前景如何？ 



 

 

公司生殖康复和抗衰产品线主要针对人流术后、宫腔术后、不

孕不育、卵巢功能早衰的辅助治疗及皮肤检测等，主要产品包括生

物刺激反馈仪、高频评估电灼仪、超声波子宫复旧仪、电超声治疗

仪、美际 3D 皮肤分析仪、便携式手持测肤仪等。 

市场覆盖与增长潜力方面，生殖康复和抗衰产品不仅应用于

医院的妇科、产科、生殖中心，还拓展至医疗美容机构，为传统医

疗美容机构提供转型升级的解决方案。目前公司已构建起女性生

殖抗衰诊疗的循环生态链，赢得了市场的广泛认可。 

产品线布局和未来增长点方面，通过收购奥通激光和小肤科

技，公司进一步拓展至皮肤检测与治疗的领域。公司将投入部分研

发资源，完善升级相关产品，以期尽快推动产品上市。公司基于多

年对盆底疾病诊疗模式的深入理解和成功经验，为用户提供全新

概念的由内而外“检测+治疗”一体化抗衰的解决方案，重塑女性生

殖内环境及结构、功能的年轻态，进而实现私密抗衰、生殖抗衰、

皮肤抗衰的效果。 

Q2：随着生殖康复和抗衰板块持续增长，内部资源如何分

配？ 

答：技术研发方面，经过公司十余年的底层技术开发沉淀和细

分场景经验洞察，麦澜德已具备声、光、电、热、磁等关键核心技

术积累及丰富的诊疗一体化产品解决方案，盆底与生殖板块的底

层技术相通。以盆底为基石，根据生殖抗衰产品管线的特点，将底

层技术运用到不同的系列产品开发上，后续研发投入较为稳定。 

人员配置方面，公司搭建了独立的生殖抗衰的营销队伍，目前

采用直销为主的销售模式，通过销售、运营、医学、产品及市场深

度绑定，权责明确，统一目标推进生殖康复和抗衰产品市场布局。 

Q3：公司 2024 年新产品上市的进程如何？ 

答：基于多年对于盆底诊疗模式的成功经验，联合公司盆底超

声、盆底肌电评估以及磁电热等治疗技术，2024 年 3 月麦澜德发

布了盆底智能诊疗 PI-ONE 系统，涵盖盆底康复线的 3 个新产品：



 

 

二代盆底生物刺激反馈仪、盆底超声影像系统、全新系列磁刺激

仪，达成盆底康复诊疗完整闭环。PI-ONE 系统围绕着盆底智能化

诊疗，在评估技术、基础算法、多维物理治疗等方面均取得了一系

列突破，引领盆底行业从传统诊疗模式向精准化、智能化诊疗方向

发展。 

目前新产品按照既定策略有计划、分节奏地进行市场推广布

局，目前已有部分医院完成销售，从上半年市场反馈情况来看，基

本符合公司分阶段计划预期。 

Q4：公司未来 2-3 年的收入结构是否有调整？如何看待各产

品线的增长趋势？ 

答：公司收入结构依然主要集中在盆底及妇产康复、生殖康复

和抗衰、运动康复、耗材四大产品线。盆底及妇产康复作为基本盘，

将通过产品迭代创新满足市场需求的变化，预计该产品线将保持

稳定低速增长；生殖康复和抗衰产品线作为近两年增长较快的板

块，公司将通过继续加大机构覆盖率和适时推出新产品以追求持

续较快增长。2024 年，公司秉持着“焕新启航、重塑增长”的发展

策略，继续加强产品研发创新、市场营销力度以及内部经营管理，

致力于提升公司的可持续盈利能力；同时，结合国家政策导向和市

场需求增长点，努力改善和提高经营效率来实现稳健的业绩发展。 

Q5：当前人口出生率下降对盆底板块影响有多大？生殖板块

是否会成为公司主要的增长点？ 

答：公司盆底康复客户群体分布在院内市场和院外市场，其中

院内板块业务占比约 85%以上。院外市场的客户群体主要为产后

人群，受生育率影响，院外市场的经营业绩下滑较为明显。但除产

后人群外，公司主要客户为在院内接受盆底功能障碍性疾病(pelvic 

floor dysfunction，PFD)诊疗的患病人群。随着全球老龄化现象的

日趋严重、居民经济生活水平的不断提高以及健康意识的逐渐增

强，80 后、90 后女性主动筛查、治疗 PFD 的人数逐年增多，相关

医疗服务覆盖的人群呈明显递增趋势。公司持续立足盆底及妇产



 

 

康复，于 2024 年 3 月上市“磁电热影·智融 PI-ONE”系统，同时公

司设立最初推出的第一代盆底生物刺激反馈仪等设备已到升级换

代阶段，结合国家“以旧换新”号召，抓住内、外部机遇，持续探索

提升盆底相关设备临床应用的便捷性和有效性，满足更加多元化

的场景使用要求。 

生殖康复和抗衰板块是公司第二条重要的产品线，随着女性

更年期年龄提前，发病率逐年攀升，更年期的诸多症状也严重影响

了这类人群的生活工作状态。同时，基于当代女性受教育程度、经

济实力、思想观念等多方面因素的提升，生殖健康保护、延缓生殖

衰退、改善更年期的身体状态等需求旺盛，市场容量逐年快速增

长。公司根据既定目标有序开展相关市场销售活动。 

公司将坚定不移地深耕女性健康和美的领域，以市场需求导

向+国家政策引导，聚焦盆底及妇产康复细分领域，加快预研技术

的成果转化速度，瞄准产业技术前沿，持续推动产品的技术和性能

升级，拓宽各类适应症和应用场景，重塑增长。 

Q6：公司私密抗衰产品矩阵都有哪些设备，主要疗效是什

么？ 

答：公司针对客户生殖抗衰需求提供整体解决方案，基于电、

磁、高频、聚焦超声等关键技术，推出生殖健康检测与治疗的相关

产品，起到改善生殖内环境、生殖功能抗衰等作用。 

Q7：2024 年上半年毛利率水平同比提升的原因是什么？ 

答：公司致力于维持毛利率在一个稳定可持续的区间，本期毛

利率有所提升，主要归因于上年同期子公司欧宝祥承接了部分注

塑件产品毛利较低。 

Q8：公司今年考虑做股权激励吗？ 

答：根据公司半年度报告显示，公司已累计回购股份 214 万

股，回购的股份将在未来适宜时机全部用于员工持股计划或股权

激励。管理层将结合公司经营实际情况和市场环境审慎考量激励

计划的时机和可行性，股权激励情况请关注公司后续相关公告。 



 

 

风险提示 

以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不

能视作公司或公司管理层对行业、公司发展或业绩的承诺和保证，

敬请广大投资者注意投资风险。 

是否涉及应当披

露重大信息 
否 

日期 2024 年 8 月 27 日 

 


