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恒盛能源股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

编号:2024-001 

投资者关系活动类别 

特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

现场参观     □电话会议 

□其他  

参与单位名称 

（排名不分先后） 

东北证券、冲和投资、九慕资产、海浪私募、合易盈通、

问道私募、国创私募、浙银汇金、复琢创业、走运控股、

广发证券等 

会议时间 2024 年 9 月 12 日 

会议地点 公司三楼会议室 

上市公司接待人员姓名 

董事长 余国旭 

董事、董事会秘书 徐洁芬 

财务总监 项红日 

投资者关系活动主要内

容介绍 

公司就投资者在本次活动中提出的主要问题进行

了回复： 

1、上市以来，公司在利润分配方面如何反馈投资者？ 

公司上市以来一直秉持积极回馈投资者的基本理

念，在积极先做强再做大公司的同时维持较高额度的现

金分红，切实提高投资者的回报。公司上市以来累计分

红达 2.9 亿元（不含 2024 年半年度），平均分红比率为

72.97%。2024 年半年度利润分配方案为每 10 股派发现

金红利 1.00 元（含税），2024 年 9 月 11 日为实施 2024



年半年度利润分配的股权登记日。 

2、为什么选择 CVD 人造金刚石行业？ 

金刚石是目前工业化生产的超硬材料，具有高热导

率、极低的热膨胀系数、低的摩擦系数、良好的化学稳

定性、大的禁带宽度(5.5eV)、高的声传播速度、掺杂

诱导的半导体特性以及高的光学透过率。鉴于上述材料

特性，金刚石可作为优异的散热材料，高性能的光学窗

口，作为激光增益介质，用于制造高功率激光器，制造

高功率电子器件，如功率放大器和射频器件等。此外人

造金刚石在饰品端应用的培育钻石市场正在迅速崛起，

根据钻石行业独立分析师保罗•金尼斯基预计，2024 年

全球培育钻石的销售额将达到 180 亿美元。因此金刚石

在珠宝首饰、半导体、航空航天、军工等领域有着广泛

的应用。基于金刚石的广泛应用前景，桦茂科技决定进

入该领域，为公司带来新的业务增长点。 

3、目前全球钻石市场消费疲软，人们对天然钻石需求

下降，公司如何看待培育钻石市场的前景？ 

近年来，天然钻石市场面临着一些挑战与波动。

2023 年，天然钻石市场延续了低迷态势，行业整体承

压；与之形成对比的是，培育钻石市场呈现出不断增长

的态势，2024 年上半年，中国国内零售端培育钻石市

场规模也持续扩大，虽然销售额因价格下降未明显提

升，但市场需求不断增长。众多品牌和企业纷纷布局培

育钻石领域，以潘多拉为例，其培育钻石板块业务增长

显著。根据潘多拉官网发布的财务报告，2024 年第一

季度其营收为 68.34 亿丹麦克朗，同比增长了约 10 亿

克朗，其中培育钻石板块的销售额激增了 87%，成为公

司业绩增长的重要推动力。培育钻石相对于天然钻石具

有诸多优势，这也为其广阔的市场前景奠定了基础。首



先，培育钻石在环保方面表现更优，其生产过程减少了

对环境的破坏和污染；其次品质普遍更高，由于生长环

境相对可控，培育钻石的色泽、净度、切工等品质指标

更加稳定和一致；再者培育钻石可以被制成多种颜色和

形状，为珠宝设计师提供了更多的选择和创造空间，消

费场景更加多元化，能够满足消费者更加个性化的需

求。综上公司觉得培育钻石市场正在不断增长，并展现

出广阔的发展前景。随着技术的不断进步和消费者认知

度的提升，培育钻石有望成为珠宝市场的重要组成部

分。未来，培育钻石市场将继续保持快速增长的态势，

为整个珠宝行业注入新的活力。 

4、现在国内培育钻石的渗透率？ 

目前，国内培育钻石市场的渗透率在 10%左右，根

据 Tenoris 的美国市场报告，全球最大的零售市场美国

的培育钻石市场渗透率已达 57%；虽然今年以来培育钻

石在价格方面有所放缓，但在消费量上国内目前还是一

直呈增长趋势，包括有越来越多的珠宝品牌都在进军培

育钻石这个市场，未来在国内的渗透率会进一步提升。 

5、目前培育钻石的销售模式是怎么样的？ 

培育钻石这个市场不管是高温高压还是 CVD 法，都

以经销商销售为主。作为金刚石生产厂商，我们的培育

钻石产品为钻石毛坯，毛坯需要经过切磨变成裸钻。现

在培育钻石的市场：全球毛坯百分之八九十的生产量是

在中国，全球百分之九十的切磨是在印度，全球百分之

七十的零售市场是在美国，中间会涉及非常多的环节、

地域和周期，所以整个市场几乎都是靠经销商来推动。

经销商的模式相比于其他的模式优势在于现款现货，现

金流比较好，可以通过经销商来打通下游的渠道。 

6、桦茂科技公司目前的现状与优势？ 



经过两年多的研发与试生产，桦茂科技已具备规模

化生产高品质单晶与多晶金刚石的能力。在培育钻石产

品端，公司可稳定产出多种尺寸 DEF 级、净度 VS 及以

上的钻石毛坯，良品率可达 80%以上；在功能性金刚石

材料端，公司可稳定产出大尺寸高品质的多晶金刚石。 

公司目前与行业头部的设备厂商建立了战略合作

关系，经过较长时间的联合研发与生产工艺适配，新一

代生产设备及其适配度可使目前生产效率得到大幅度

提升，目前试生产进展顺利，已具备规模化生产条件。 

是否涉及应当披露的重

大信息 
无 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 9 月 12 日 

 


