
证券代码 600480 

 

  证券简称：凌云股份 

 

凌云工业股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研  □分析师会议 

☑媒体采访      □业绩说明会 

□新闻发布会    □路演活动 

☑现场调研      其他 

参与单位 

名称及人员姓名 

河北证监局、河北省上市公司协会、中证中小投资者服务中心、

个人投资者、中国证券报、上海证券报、证券日报、财达证券、国联

证券以及新华网等 

时间 2024 年 9 月 24 日 

地点 河北省涿州市 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长：罗开全 

董事会秘书、总会计师：李超 

规划与资产管理部（证券办）部长：陈向辉 

投资者活动 

主要内容介绍 
“了解我的上市公司-走进地方特色”凌云股份专场活动 

附件清单 “了解我的上市公司-走进地方特色”凌云股份专场活动会议纪要 

 



附件： 

“了解我的上市公司-走进地方特色” 

凌云股份专场活动会议纪要 

 

时间：2024 年 9月 24 日 

地点：河北省涿州市 

内容：参观汽车尼龙管路系统产线和新能源电池壳产线；

介绍公司整体情况，并就投资者及媒体等关心的问题进行座

谈交流。 

 

问题 1、凌云股份近年来持续分红，请介绍下公司未来

现金分红计划。 

回复：公司有了好的业绩和经营性现金流，一方面支持

企业再发展，另一方面要回报股东。公司现金分红，确保按

国务院国资委、证监会有关要求，保证分红基本机制，只要

有好的业绩、好的现金流，公司还是要让大家得到实实在在

的回报。 

问题 2：德国子公司收购以来持续亏损，现金流出较大。

近期，公司发布增资 5500 万欧元的公告，请介绍资金的主

要用途，必要性？ 

回复：德国 WAG 是公司 2015 年收购的一家德国汽车零

部件企业，其车身结构件、新能源电池壳在德国供应商体系



中有一定优势。通过收购，公司很快进入德国三大汽车集团

供应商体系，建立起与德系主机厂的合作关系，改进了成本

和运营竞争力，获得了主机厂高度信任。通过对德国 WAG 提

供“技术、人员、品牌”支撑等多方面改进，2022 年以来德

国 WAG 运营绩效得到了较大改善。 

本次增资 5500 万欧元，改善德国 WAG 资本结构，客户愿

意与公司一起解决现有困难，对德国 WAG 提供原材料涨价补

偿、工装模具投资等支持；作为股东，提供管理或者资金等

支持，实现德国 WAG 健康发展。 

问题3：2020年以来，公司经营指标呈现快速增长趋势，

归母净利润 1 亿元增长至超过 6 亿元。请公司介绍在行业变

革压力下，采取哪些举措，实现了规模效益大幅提升。 

回复：根据现代化主机厂流程化体系要求，对公司四大

标准化流程进行优化、标准化，从市场开发、产品开发、采

购供应链管理和生产运营管理，降低产品、项目风险，降低

投资、开发、采购、营销等成本；持续开展提质增效，应收

尽收、应降尽降、应减尽减。从长期可持续发展来讲，把科

研、技术创新，体系、（人才）队伍等建设好，做好战新产

业布局等。 

问题 4、近年来，公司抢占了新能源市场优势赛道，传

统结构件业务保持了技术和成本优势，同时公司加速布局了

新能源电池壳、冷却管路系统等新产品。请介绍新业务目前

的市场战略布局、主要客户、在手订单和重要项目发展方向，



未来是否能作为公司重要板块业务。 

回复：近几年公司在新能源市场投入力度加大，加大了

对电池壳、储能产品的科研投入力度，保证技术上领先；产

品布局上，选择北美新能源头部车企、国内新能源车企等优

质客户开展合作，并同时在国内、国外进行布局，满足客户

需求。2024年 1-6月公司汽车金属板块累计定点项目137个，

汽车管路板块累计定点项目 243 个，新能源产品占比与国内

新能源车渗透率基本一致。 

问题 5：现在无论是燃油车市场还是新能源市场的价格

战竞争都比较激烈，我们有受到市场价格竞争的波及吗？目

前新能源市场竞争激烈，车型迭代加快，对我们有哪些挑战，

如何应对？ 

回复：把现有优势产品成本竞争力做到极致；适当延长

产品价值链，传统零件向部件、系统拓展，向一体化、模块

化供货拓展，提高价值创造能力；公司具备与主机厂同步开

发能力，与国内自主品牌企业建立联合创新机构，缩短开发

时间。 

问题 6：作为央企控股的上市公司，凌云股份将通过哪

些具体的举措推进市值管理表现？ 

回复：利用上市平台，2022 年募集资金 13.8 亿，推动

了公司快速发展，特别是热成型产业和新能源电池壳的发展；

2023 年实施股权激励，技术人员、技能人员、市场人员和管

理层融为一体，共同推动公司发展；加大与投资者交流，通



过业绩说明会等多种推介方式使投资者充分了解公司；及时

准确披露公司重大信息，让投资人看到一个透明的公司；依

靠业绩提升市值；做好产业、技术革新筹备安排等。 

问题 7：凌云股份在海外市场的布局现状如何？未来有

哪些国际化发展的规划？请介绍一下公司在海外市场的投

资、并购、建厂等方面的具体行动和未来目标。 

回复：适应汽车产业重构趋势，在亚洲、欧洲、北美三

大重点市场,根据客户需求实施全球化配套，同时要有竞争

力。以公司全球战略为前提，进行海外市场布局，在德国做

好高端制造基地，面对北美、欧洲，在墨西哥、摩洛哥等低

成本国家实现零部件产业链竞争力。 

问题 8：公司提及将重点开展新能源汽车、新能源、人

工智能三类战新产业布局，请介绍一下在储能市场和智能制

造的布局规划？ 

回复：目前储能客户主要有北美新能源头部车企和全球

领先的通信设备企业，公司将积极跟踪储能市场发展。智能

智造布局主要有：线控转向、传感器项目，目前处于前期预

研阶段，还需要工厂化、市场开发过程；智能智造产线，公

司已成立合资公司，培育智能智造能力。 

 

 


