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投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 中信证券、泰康资产管理有限责任公司、浙江省国有资本运营有

限公司（投资事业部） 

会议地点 浙江省杭州市西湖区天目山路 198号财通双冠大厦 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书、证券事务代表、投行综合管理部、财富综合管理部、

数字金融部及董事会办公室相关人员 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

问：作为省属企业，公司跟政府有什么特色的业务交流，近期人

员互换交流的情况如何？ 

答：作为省属券商，公司以服务大局、服务实体为初心使命，推

进和地方政府战略合作一本账机制落地。截至目前，公司已实现

浙江省内 11个地级市战略合作全覆盖，极大提升了公司与地方政

府之间的互动质量和合作深度，有效提升公司知名度和影响力。 

公司在温州、宁波、衢州、台州、舟山、省特色小镇等地区进行

人员互派交流。以台州为例，2023年，公司选派了 11 名投行条线

业务干部赴台州交流实践，通过扮演好“经济建设保障员、金融

创新参谋员、金融政策宣传员、政企合作联络员”等四重角色，

为助力台州安商稳商，推动产业转型升级，赋能经济高质量发展

作出了显著贡献。公司还接收了 15名专业型年轻干部跟班学习，

为他们量身设计了培育方案，通过系统性的业务学习、实操锻炼，

提升金融工作专业能力。通过“双向互派”干部机制，助力业务



落地。人员挂职期间，公司为台州开投集团提供综合金融服务，

并协助台州开投集团成功落地台州湾新区规模 3 亿元的市场化基

金，由财通资本担任基金管理人，重点布局光电信息、空天信息、

新能源汽车相关产业链。 

问：公司的私募股权投资业务对其他业务是否有联动效应？有什

么特色的协同机制？ 

答：公司通过财通资本开展私募股权投资基金业务，公司和财通

资本始终致力于服务浙商浙企，积极促进新质生产力的培育，服

务实体经济高质量发展。近年来，财通资本围绕浙江省“415X”

先进制造业集群培育与“315”科技创新体系建设两大工程，完善

基金群布局，重点围绕先进制造、新一代信息技术、低空经济、

新能源与新材料、生命健康等领域开展投资布局。公司加快构建

投资项目牵引的“投行+投资+财富”三驾马车协同机制，积极打

造协同样板，为已投企业提供全生命周期的综合金融服务。利用

财通资本基金的带动优势，积极介入被投企业后续服务。对潜在

投行项目前期的股权投资，在增加投行项目储备的同时，打造投

融生态圈，从而提升客户黏性、获取更加多元化的业务机会。 

问：公司财富管理转型，开户尤其是互联网开户效果不错，今年

在财富业务上有什么举措？ 

答：公司高度重视互联网渠道发展，在合规范围内，持续拓展与

同花顺、支付宝等大型互联网平台的合作优势，客户有效转化较

为显著。2023年公司新增互联网客户数占公司整体新增客户数超

过 50%。财富业务举措方面，一是持续推进财富管理转型，加快

公募基金券结化和指数化布局，进一步深化向买方投顾改革转型，

加强资产配置服务，持续做好金融产品体系搭建，加强投顾业务

推广，提升代销竞争力和数智化展业效能。二是大力推进业务机

构化转型，聚焦机构客户综合化、多元化的需求，丰富算法业务

应用场景，加强算法业务精准营销推广，促进存量客户盘活和客

户效益提升。并加强机构业务团队、私人类财富顾问等综合类人

才的培养，增强高净值及机构客户的引进和服务能力。三是紧紧

围绕“浙商浙企发展到哪里，财通就跟进服务到哪里”的理念，

加快在浙商浙企集聚区域、空白战略中心城市布局和浙江省内山

区海岛县的服务团队覆盖。 

问：财通资管是市场很有特色的资管机构，未来是否会把资管业

务作为重点发力的方向？ 



答：财通证券资管立足自身资源禀赋，盘活券商资管和公募基金

双牌照优势，强化“一主两翼”业务格局，在聚焦股票、固收、

FOF、指数量化等主动管理能力的基础上，拓展 ABS、REITs 等投

融联动业务和上市公司股权质押、员工持股计划等创新类业务，

积极探索差异化、特色化和多元化发展之路。一是积极投身于公

募事业，持续优化产品结构，加大共富类产品供给，构建多资产、

多策略的多元化产品矩阵，扎实推进普惠金融。二是资管拥有较

为丰富的固收产品线，品类齐全，一些“拳头”产品已积攒起较

好的市场口碑。固收业务是财通资管的基本盘，未来将以“FICC”

作为重要的业务增长极，推进跨境投资布局，丰富“加项”策略

的开发，做好固收多策略“大文章”。三是推进权益产品布局。

目前权益投研团队超过 30人，对申万 31个一级行业实现全覆盖，

并在医药、科技、消费、新能源等重点行业配备了更多力量，在

全市场投资、风格、行业主题、指数增强等类型上均有产品布局。  


