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证券代码：600502                                   证券简称：安徽建工 

 
安徽建工投资者关系活动记录表 

 
 

投资者关系 

活动类别 

 

☑特定对象调研    ☑分析师会议     ☑电话会议 

□业绩说明会      □媒体采访       □现场参观 

□新闻发布会      □路演活动       □其他 

时间 2024年 10 月 1日-10月 31日 

地点 安徽省合肥市蜀山区黄山路 459号安建国际大厦 

 

参与单位名

称及人员 

 

广发证券：耿鹏智、乔钢 

长城证券：王龙 

国投证券：苏多永 

长江证券：张驰、张智杰 

天风证券：王涛、任嘉禹、张蒙幻 

上市公司接

待人员  

董事会秘书、财务总监  刘强 

证券事务部部长  许丽 

 

 

投资者关系  

活动主要内

容介绍  

 

一、请介绍一下公司 2024 年前三季度的经营情况？ 

答：2024 年前三季度，公司实现营业收入 539.63 亿元，同比下降 9.96%，

实现归属于上市公司股东的净利润 9.62 亿元，同比下降 9.55%。主要系受宏观

经济影响，在手合同额未能有效转化为新开工项目，以及公司为控制风险主动

对部分在建项目进行阶段性停工。 

营收和归母净利润较去年同期虽然略有下降，但公司整体发展态势向好。

一是新签订单持续增长。三季度实现新签工程合同总额 314.75 亿元，同比增长 

17.85%；前三季度累计新签工程合同金额 1,037.62 亿元，同比增长 2.21%，特

别是水利工程和公路桥梁业务增长较好。二是市场开拓能力持续增强。公司所

属子公司安徽水利获得水利水电工程施工总承包特级资质，有助于进一步提升

公司核心竞争力。三是资产负债率稳中有降。公司三季度末资产负债率
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85.91%，较上年末下降 0.04个百分点。四是盈利能力稳步提升。公司持续加强

项目管理，优化业务结构，毛利率同比提升 0.62 个百分点。 

2024 年第四季度，公司将在抓改革、拓市场、强管理、增效益、防风险等

方面下更大功夫，争取更大成效，努力创造良好业绩，为明年开好局、起好步

打下坚实基础。 

二、公司前三季度收入的构成情况，能否做一下拆分？ 

答：2024年前三季度，公司实现营业收入 539.63亿元。其中：工程建设类

占比约 78%；房地产类约占 8%；其他业务（含设计检测、智能制造、建材商

贸等）合计占比约 14%。 

三、公司经营性现金流净流出的原因？未来现金流如何展望？ 

答：2024 年前三季度经营性现金流净流出 52.55 亿元，主要系公司为履行

社会责任及时向下游中小企业支付，而业主单位工程款支付不及预期，以及

PPP 回款出现逾期支付的情况。四季度公司将持续强化现金流管理，采取的主

要措施包括：加大应收账款清收力度，强化资金调度及融资预算管理，加强经

营现金流考核等。 

四、公司对于压降资产负债率有哪些举措？ 

答：2024 年 9 月 30 日公司资产负债率 85.91%，较上年末下降 0.04 个百分

点。公司将积极通过加强应收账款清收、强化债务融资管控、盘活存量资产、

运用权益工具等措施稳控资产负债率，努力提高发展质量。 

五、公司非经常性损益的的构成？ 

答：2024年前三季度公司非经常性损益 1.02亿元，主要系公司处置股权、

房产、设备等，其中处置亳州建工股权产生非经常损益约 0.6 亿元。 

六、财政部 10 月 12 日发布的支持地方化债政策，对公司有哪些积极影响？

公司是否感受到重点项目开工提速？ 

答：中央出台相关政策加大力度支持地方化解债务风险，对建筑企业的应
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收账款回收和项目建设均有积极作用，有利于公司改善经营性现金流、加速在

建项目建设进度。公司将继续密切关注政策动态，加强与政府部门及业主单位

的沟通协调，积极争取政策支持。四季度以来，公司积极对接重点项目，省内

部分地市重点项目的审批及开工进度有所加速。 

七、终端需求方面，企业感受如何？ 

答：今年以来，建筑业整体下行压力加大，但随着中央出台一系列稳增长

政策措施，有关省市在工业制造、重大交通、水利工程、新型城镇化等领域加

大投资，建筑业仍存在结构性机会。公司前三季度累计新签工程合同金额

1,037.62 亿元，同比增长 2.21%。公司新签订单增长主要原因：一是“十四

五”期间安徽加大对交通领域的投资力度，省内公路对标江浙沪补短板，公司

积极把握政策机遇，前三季度公路桥梁业务新签订单实现 71.79%的增长。二

是万亿国债推动水利基础设施建设，公司发挥水利水电领域传统优势，前三季

度水利工程业务新签订单实现 333.41%的增长。 

八、安徽区域哪些基建需求较好？ 

答：安徽省区位优势明显，是长三角一体化战略的重要区域，又是中部崛

起、长江经济带等多重战略叠加覆盖的交汇点。未来在基础设施互联互通、新

型城镇化推进、水资源安全保障和防灾减灾体系建设及现代产业体系建设等领

域都拥有较大的发展空间。 

九、省内高速公路目前进度如何？ 

答：2024 年安徽省交通固定资产投资计划达到 1,400 亿以上，前三季度已

完成 1,170.10 亿，完成全年计划的 82.8%，同比增长 6.2%，其中高速公路已经

完成673亿元，占年度计划任务的76.4%，同比增长14.4%。目前公司中标的几

条 BOT 高速公路正在全力推进建设及筹划开工。 

十、公司承接的水利工程项目主要包括哪几类？订单的持续性和前景如

何？ 

答：2024 年前三季度，公司水利工程新签合同额 96.13 亿元，承接的项目
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主要为整治和治理类项目，包括水系治理和灾害治理。安徽省水利投资建设增

长，安徽水利工程市场预期较好。公司在水利工程领域有良好业绩，刚刚获批

水利水电工程特级资质，将进一步增强公司的市场开拓能力。 

十一、公司水利工程和港航工程订单增长较快，是否有助于毛利率的提升？ 

答：2024 年前三季度，公司水利工程新签合同额同比增长 333.41%，但在

订单总额中占比不高。水利工程项目毛利率与房建、市政、路桥等项目相比相

对较高,资金支付相对较好，但施工周期较长，可能要到 2025 年后对毛利率产

生积极贡献。下一步，公司将持续跟踪和承接毛利率较高的水利工程项目，力

争提升比重，从而增强公司整体盈利能力。 

十二、公司房建业务中工业园区项目订单占比如何？ 

答：2023 年以来，公司房建业务订单主要包括工业园区厂房、城市公共建

筑、保障房等，业务结构持续改善。2024 年前三季度，公司房建工程新签合同

额 292.24亿元，工业园区类房建项目占比超过 50%，其余为保障房和公共建筑

项目等。 

十三、新签合同额转化为营业收入需要多长时间？ 

答：不同类型项目从签订合同到形成实物工作量并确认营业收入所需的时

间不尽相同。房建工程、市政工程大致需要 1-2 个月，公路桥梁、水利工程大

约 4-6 个月，基建投资项目因审批手续复杂，则普遍需要 6 个月以上甚至更长

时间。 

十四、公司分红政策如何展望？ 

答：公司紧盯年度目标任务，尽最大努力创造利润，争取更多资金回流，

为利润分配创造条件。分红方面将响应国家政策，并统筹业绩增长与股东回报

的动态平衡，努力与投资者共享发展成果。 

 


