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投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2024-008 

投资者关系 

活动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （线上） 

参与单位名称 

及人员姓名 

国联证券、太保资产、永赢基金、东腾投资、民生电子、建信

基金、中信证券、东北证券 

时间 2024 年 10 月 23 日-2024 年 11 月 11 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：潘叙 

证券事务代表：张珊珊 

证券事务专员：汪琪 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

问题交流： 

Q1：公司产品基本情况 

A：公司主要产品为电子雷管核心组件电子控制模块、起爆控制

器等，根据应用场景不同，公司产品电子控制模块主要分为普

通型、加强型、抗振型、煤矿许用型、地震勘探型。 

Q2：目前公司市场份额较去年有所下降的原因？ 

A：1）公司原有核心客户电子雷管替代开始较早，产能改造进

展顺利，替代进程早于行业替代进程。2）基于全行业的保供需

要，即确保在电子雷管全面取代传统雷管之后，能够应对由此

产生的供应压力，电子雷管生产企业预先进行了充分的备货准

备。2024 年度公司承受了一定程度的库存去化压力。3）在终端

市场领域，今年竞争态势极为激烈，这促使产品价格出现下滑。



与此同时，客户对产品的需求亦发生了转变，导致高端产品市

场份额有所缩减。为了顺应市场变动，公司也调整产品策略，

推出更多满足市场需求的中低端产品，以维持市场竞争力，至

三季度末已显现一定效果。 

Q3：基于目前市场情况，公司如何应对？ 

A：公司采取了积极主动的市场拓展策略： 

1）强化与现有客户的深度合作，共同建立适应市场竞争的

生态圈。采取机动灵活的市场策略，提供更高性价比的产品；

充分发挥技术优势，帮助客户提高生产效率及增加产能；提供

量身定制的服务或产品方案，满足特定需求，从而加深彼此之

间的信任与合作。 

2）积极拓展新市场、新客户。公司凭借产品优势、市场口

碑优势开发新客户，精准定位新客户需求，提供良好的售后服

务、技术支持等。区域市场深耕，深入了解国家基础建设重点

政策，针对性强化区域客户的拓展力度。 

3）针对海外市场情况，探索“出海”途径。公司产品属于

中间品，目前通过帮助海外客户改造生产线等途径出海；同时，

公司海外团队也在积极同海外雷管企业及矿产资源方建立合作

关系，与部分海外客户达成合作意向。 

Q4：产品未来迭代情况？ 

A：公司产品属于偏传统行业，达到相对稳定状态之后，迭代速

度将减缓并维持在相对稳定的技术状态，产品生命周期较长，

产品框架不会有太大变化。未来公司产品迭代主要取决于三个

方面：一是智慧矿山等技术应用带来新的技术需求，例如无起

爆药电子雷管技术的发展推动新的产品迭代；二是国家政策标

准的调整和变化，公司将根据新的政策导向和市场需求不断优

化产品功能；三是海外市场对延时等功能差异化需求，公司将

采取定制化开发策略，以满足不同国家和地区的特定要求。 



Q5：公司其他方面拓展？ 

A：公司基于自研芯片设计能力，目前优势更侧重设计、产品研

发方面。1）在石油地震勘探方面，公司已成功开发了相关专用

产品，获得中石油、中石化等客户的批量订货，今年是第一年，

占比不大，明年订单会逐步增加；2）在军品板块，公司对军品

业务的特点、资质要求、资源要求进行了充分调研和认证，结

合自身技术特点、现有技术能力，规划确立了为总体厂提供方

案设计与关键零部件的发展思路，推动电子延期产品对传统延

期火工品的替代，拓展芯片和微爆控制技术相结合的运用。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 10 月 23 日-11 月 11 日 

 


