
 

 

证券代码：603013                                   证券简称：亚普股份 

 

亚普汽车部件股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-020 

投资者关系活动类别 □特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           √业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观 

□其他                   

参与单位 投资者 

时间 2024 年 11 月 15 日 15:00-16:00 

地点 上  海  证  券  交  易  所  上  证  路  演  中  心

（http://roadshow.sseinfo.com/） 

上市公司接待人员姓名 姜林、李伯圣、王钦、朱磊 

投资者关系活动主要内

容介绍 

亚普股份 2024 年第三季度业绩说明会互动交流情

况 

 

1、 姜总，亚普 3 季度为什么在增程油箱销量上升

的时期，出现销售收入下降的情况。去年新建的热

处理项目是否投产，销量如何。目前一级市场有不

少有技术的零部件公司面临着经营危机，公司有没

有考虑收购合适的标的。 

答：您好！目前公司燃油系统业务经营平稳，同时

公司继续实施大力开拓新能源混动新客户项目的

市场开拓策略，并取得了显著成绩，不仅突破了行

业热门车企在内的多家新客户，原有客户的业务也

得到进一步巩固扩大。公司热管理项目正在按原定

计划稳步推进。并购新业务方面，公司一直积极寻



 

 

求符合公司战略发展方向，且与公司技术、客户、

业务等协同性好的优质标的企业，努力推动公司的

业务转型发展。感谢您的关注！ 

 

2、 公司这么多年是怎么做到财务数据这么稳定

的，外部局势环境那么复杂，是否有做修饰？ 

答：您好！公司多年来财务数据稳定，主要得益于

公司稳健的经营策略、精细化运营管理及强大的客

户基础。感谢您的关注！ 

 

3、 公司新能源布局如何？到了什么阶段，有哪些

确定的客户和订单？ 

答：您好！公司积极拓展新能源业务并争取新项目。

以混动汽车高压燃油系统为代表的新技术产品已

进入市场成熟增长阶段，不断获得新项目定点，经

济效益逐步显现。在纯电动汽车业务领域，公司开

发的轻量化动力电池包壳体产品日渐获得市场认

可，部分项目已进入量产阶段；燃料电池储氢系统

不断投放市场；公司热管理系统产品市场拓展取得

突破性进展，获得了若干新项目定点。 

 

4、 公司的股东结构和发展进度是否会降低自身竞

争力？是否因大股东而限制了自身的发展，近几年

毫无建树？  

答：您好！公司股东结构均衡，治理规范有效。近

年来公司稳健发展，在汽车储能和热管理系统领域

持续深耕，技术创新和市场拓展成效显著。公司两

大股东密切协作，大力支持公司业务发展，为公司

提供了稳定的战略指引和资源支持。感谢您的关



 

 

注！ 

 

5、 请问公司营业收入确认模式是怎样的？客户收

货后一次性确认收入，还是自收到订单、发出货物、

确认收货、售后等比例确认营业收入？海外基地的

模式与国内是否一致？ 是否存在提前确认收入？ 

答：您好！公司销售汽车燃油箱等储能系统产品，

根据销售合同约定均属于某一时点履行，对于在某

一时点履行的履约义务，在客户取得控制权时点确

认收入。详情请参见公司发布的定期财务报告。感

谢您的关注！ 

 

6、 如果海外的也大力发展新能源，对公司传统燃

油车油箱业务的冲击有多大？目前的占比是多

少？ 

答：您好！依据公司新产品订单情况，预计公司未

来的海外业务收入占比将持续提升，业绩贡献不断

增大。鉴于海外汽车市场技术发展路线，海外市场

在传统燃油业务领域仍有较大增长空间。基于亚普

全球化布局优势，公司将把新业务领域突破的技术

复制转移到海外子公司，以更好服务海外汽车市

场，为公司业务转型发展提供更广阔的战略腹地。

感谢您的关注！ 

 

7、 请问公司近期订单充足吗？排产如何？ 

答：您好！我们的产品线丰富多样，涵盖混动高压

燃油系统、热管理系统、轻量化动力电池包壳体、

车载氢系统等多种产品，助力客户实现更高效、更

环保的能源利用。公司利用信息化管理系统，根据



 

 

市场需求和订单情况，科学合理地安排生产计划，

并适时调整，确保生产效率和产品质量的双提升，

为客户提供优质的产品和服务，促进公司持续稳健

地发展。感谢您的关注！ 

 

8、 公司对供应商是如何管理的？是否存在供应商

行贿或者利益输送？ 

答：您好！公司秉持公平、公正、公开、透明的原

则，积极推进供应链管理，通过制定《供应商管理

规定》《生产性供应商管理规定》《非生产性物料管

理规定》等制度，建立一套完整的供应商管理体系。

公司不存在供应商行贿或者利益输送情况。感谢您

的关注！ 

 

9、 公司至今未披露任何一个新能源客户情况？热

管理项目是否打水漂了？ 

答：您好！关于新能源客户情况，由于涉及商业秘

密，目前不便详细披露。公司当前在新能源领域的

发展势头良好，与多家主流汽车厂商的合作正稳步

推进。热管理项目有序推进中，并已获得多个项目

定点。感谢您的关注！ 

 

10、 公司股价处于历史低位，股东层面毫无举措？

传统油箱持续下滑，新能源项目暂无收入和客户，

如何给投资者保障？ 

答：您好！公司市值表现受宏观经济环境、政策变

动及市场情绪等多重因素影响。公司股东大力支持

公司业务发展，为公司提供了稳定的战略指引和资

源支持。同时，公司始终致力于主营业务发展，不



 

 

断提升核心竞争力，以高质量、可持续发展提升公

司长期投资价值。感谢您的关注！ 

 

11、 上汽、广汽、长安等老牌车企下滑非常严重，

公司的主要客户是否是这些？他们的下滑甚至亏

损对公司的应收账款是否有影响？能否及时收到

货款还是以车抵款？ 存在大量应收款收不回？ 

答：您好！公司经过多年发展，已与国内外知名汽

车厂商形成了长期、稳定的战略伙伴关系，同时在

新能源领域突破了多个新客户。公司客户群体优、

足迹分布全球、产品结构多样，降低了公司的经营

风险，保障了公司市场份额及经营业绩的稳定增

长。我们始终秉持稳健经营的原则，密切关注市场

动态及客户信用状况，采取多项措施加强应收账款

管理。目前，公司的应收款回收率保持在合理水平，

整体财务状况良好。同时，公司持续加强风险管理，

努力提升经营质量和效率，确保公司长期稳定发

展。感谢您的关注！ 

附件清单（如有）  

本次交流是否涉及公司

内幕信息 
□是            √否 

日期 2024 年 11 月 15 日 

 

 


