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广州安必平医药科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-013 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研            □分析师会议  

□媒体采访                □业绩说明会  

□新闻发布会              □路演活动  

现场参观                □其他 

参与单位名称 汇添富基金、广发基金 

时间 2024 年 11 月 27 日 

地点 公司会议室 

公司接待人员 董事、副总经理：蔡幸伦、证券事务代表：杜坤 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1. 公司病理 AI 的情况以及如何看待“人工智能辅助诊断纳入医疗服务

价格立项指南”？ 

答：目前我国病理行业发展面临病理医生缺乏、分布不均匀、培养周

期漫长等特点。“自动化、标准化、数字化、智能化”已成为病理科发展的

必然趋势。AI 辅助诊断首次被列入国家医保局立项指南，目前已发布的主

要是体现在放射检查、超声检查和康复类项目，立项指南编制还将扩围至

检验病理类，加之此前三部门联合发布《卫生健康行业人工智能应用场景

参考指引》也已经涵盖了人工智能在病理切片诊断的应用场景，我们判断

这将极大促进病理数字化和智能化的发展。 

从公司战略来说，一直在积极布局细胞病理、组织病理、免疫组化、

荧光原位杂交等多个技术线的全自动化仪器设备的研发与迭代。自主研发

推出了涵盖多平台多型号的病理自动化设备、多通量数字病理切片扫描仪、

数字病理质控与信息管理系统、病理专病库以及人工智能辅助诊断系统等

一系列创新产品和服务，以提供智慧病理科解决方案。 

从盈利模式来说，我们提供的是“检测试剂+制片设备+扫描仪+AI 判



读”的智能化方案，AI 提高了公司产品的核心竞争力，是抢占大三甲市场，

替代进口品牌的有利抓手，同时也构筑了稳固的护城河，有助于在稳定现

有客户的基础上，通过提高检测效率增加现有客户对试剂的使用量。 

 

2. 公司在免疫组化的竞争优势是什么？ 

答：首先公司今年在免疫组化获得三张伴随诊断三类证，分别是 HER2

抗体试剂、ER(雌激素受体)、PR（孕激素受体），对应乳腺癌免疫组化法检

测套餐。公司作为国内第三家获得 HER2、ER、PR 三张免疫组织化学三类证

的国产厂家，这对于公司后续在市场推广和提升免疫组织化学在中国市场

占有率具有积极的意义。其次是设备上，我们上半年在全国病理年会上展

出的 HYPER S9 免疫组化全自动染色系统，从前期设计研发到生产，都是公

司自主进行，预计很快上市推广。未来我们的三类证产品以及伴随诊断、

药企服务业务均会围绕创新设备进行密切绑定，推动装机和入院，进而带

动一抗、二抗上量，形成完整的闭环，所以 HYPER S9 对于我们免疫组化的

产品线具有战略意义。此外就是围绕 HYPER S9 的主要配套试剂耗材也实现

了自产，可以降低科室运营成本以及公司成本。我们希望通过装机上量带

动整个免疫组化产品线实现收入扩容。 

 

3. 病理共建的业务模式及推进情况？ 

答：病理科共建业务是公司具有独特竞争优势的一个业务，首先符合

国家医疗卫生事业整个分级诊疗、强基层发展方向。现在医疗资源分布不

均匀，大量优质资源集中在大型三甲医院，要做到大病不出县，必须加强

基层医院的诊疗能力。病理共建业务符合国家政策导向。其次，从公司发

展战略来说，公司一直聚焦病理诊断试剂和设备，产品线比较齐全，病理

共建业务是公司从产品延伸到服务的自然发展路径。与第三方外送业务不

同，我们能提供全套的诊断试剂和设备，以及积累的全国病理专家资源，

可以帮助基层医院从 0到 1建设病理科，并实现专家带教，持续运营科室。

第三，公司经过近 20 年的发展，积累了 2000 多家医疗机构的资源，通过

客户的专家资源，我们也反复打磨了病理共建的业务模式，能够为不同层

级客户定制病理能力提升解决方案。 



2023 年公司组建了专业的共建团队，包括专职的营销管理以及运营人

员，完成了统一规范化培训，并制定了明确的岗位分工、培训流程，截至

2024 年 9 月底，公司已累计与全国 56 家基层医院病理科开展共建业务，

与 18 家医联体、专科联盟签约共建，共建业务收入同比增速超过 90%。 

 

4. 公司伴随诊断业务应用什么方法学？ 

答：公司主要是开展基于免疫组化和荧光原位杂交的形态学伴随诊断。

伴随诊断业务有两个明显的特点，一是试剂盒按三类证管理，周期非常长。

第二跟药物相关，得配合药物的临床、上市等等，既有时间成本，也有药

物不能上市的风险。公司将药企伴随诊断做为战略业务之一，其中一个重

要原因是回归免疫组化技术本身，我们非常看好免疫组化这条线，同时也

一直布局一抗、二抗的自研自产，不断有新的抗体研发出来，通过与药企

的合作，带动新的应用和新的产品。同时我们也在免疫组化全自动仪器方

面取得重大进展，HYPER S9 免疫组化全自动染色系统上市后有望提高公司

与进口品牌的竞争力。因此，伴随诊断业务与免疫组化技术线关联紧密，

是个长期的战略性布局。  

 

5. 研发费用的主要投入方向及未来的研发布局规划？ 

答：研发费用目前主要投入方向是病理数字化产品、液基细胞学一体

机、荧光原位杂交平台新探针开发、免疫组织化学平台核心原料抗体开发

及伴随诊断原研抗体开发。未来将重点布局收入增速较快的荧光原位杂交

平台、免疫组化平台和病理数字化相关产品。 

 

 


