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北京经纬恒润科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-021 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研           □分析师会议 

□媒体采访               □业绩说明会 

□新闻发布会             □路演活动 

□现场参观               □电话会议 

□券商策略会             □其他 

参与单位名称 
（排名不分先后，按字母顺序排列） 

广发基金，国融证券，中泰证券 

会议时间 2024 年 12 月 3 日、2024 年 12 月 5 日 

会议地点 价值在线（www.ir-online.cn） 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：郑红菊 

证券事务代表：高冰 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1.国内的整车市场预计明年仍会保持激烈的竞争状态，公司

将如何应对整车厂向下游传递的年降影响？ 

答：在该产业链上，所有公司都面临相同的问题，以电动车

为例，相对于欧洲、北美，中国市场的价格显著较低且仍在

不断降价，针对此问题，公司有相应的策略和布局： 

（1）公司会努力扩大海外业务的占比。海外业务包含两部分，

一是 global 的 OEM 和 Tier1 的业务，公司目标是明年能够把

海外业务收入占比扩大至 20%到 30%之间，最终目标是海外

业务的收入能够达到 30%，因此公司加大了在欧洲和北美的

售前以及在欧洲的研发的投入；另外在马来西亚工厂成功量

产的基础上，公司会陆续把北美的部分项目放到马来工厂生

产，同时提高马来工厂的交付能力。 



（2）公司在项目合作方面会更加谨慎，审慎对待毛利较低的

项目。 

（3）公司的年降水平包含两部分，第一部分是合作双方在定

点时即已达成，第二部分是客户会根据其竞争情况在个别项

目上提出部分额外的支持，针对此部分公司会与客户进行沟

通，达成双方互利的条件。 

（4）公司目前也在采取措施对供应链进行降本，既包含供应

商的直接降价，也包含方案的优化，如导入部分国产芯片和

物料。 

 

2.公司海外业务的进展如何？ 

答：（1）汽车电子产品业务方面，包含两个部分：①国内客

户的出口车型，相关产品如 ADAS、T-BOX 等，出货量持续增

加；②海外客户，客户群体涵盖 HI-LEX、DAF、Magna、MAN、

Navistar、Scania、Stellantis 等，同时本年新增多个海外项目定

点。 

（2）研发服务及解决方案业务方面，当前的全球化竞争状态

下，许多国外的 OEM 除了会关注国内整车厂的技术，也会对

国内的咨询服务商和供应链有所关注，公司目前也在与国外

的部分厂商进行交流，交流范围涵盖电子电气架构、网络开

发、嵌入式软件、测试设备、研发工具等多个方面，当前海外

客户的需求增加，预计后续订单会有一定增量。 

 

3.公司汽车电子产品业务明年的主要增长点有哪些？ 

答：（1）车身和舒适域方面，物理区域控制器 ZCU 产品除已

量产配套小米外，新获得其他客户多个车型项目定点，预计

明年量产；中央计算平台 CCP 产品于本年中开始量产配套小

鹏 MONA，预计明年有明显增量；同时，公司分布式的控制

器也获得了较多新的客户车型项目定点，预计明年陆续起量。 



（2）智能驾驶电子产品方面，EyeQ6L 方案的前向八百万一体

机会陆续上量，同时，公司基于辉羲 500T 芯片开发的城市

NOA 项目预计明年量产落地。 

（3）底盘方面，公司底盘域控制器本年新增配套多个车型项

目，预计明年陆续起量。 

（4）新能源和动力系统方面，BMS、多合一等产品将陆续起

量，此外公司之前定点的 Stellantis 的 VCU 产品明年也会陆续

起量。 

（5）智能网联方面，5G T-BOX 出货量持续增加，同时公司获

得多个海外车型项目的 T-BOX 定点。 

（6）智能座舱方面，HUD 本年量产配套新车型项目，预计明

年陆续起量，同时该产品获得新客户车型项目定点。 

 


