
 

 

证券代码：688139                                 证券简称：海尔生物 

青岛海尔生物医疗股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2024-030 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访             业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

时间 2024 年 12 月 9 日下午 15：00-16：00 

参会方式 上证路演中心（https://roadshow.sseinfo.com/） 

上市公司接待人

员姓名 

董事、总经理刘占杰先生、独立董事牛军先生、首席财务官莫

瑞娟女士、董事会秘书黄艳莉女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

问题一：公司领导，您好： 

祝贺海尔上市 5周年，作为一名自上市第一天开始持有海

尔生物的股东，也见证了海尔业绩的稳定增长。 

有相当一部分科创板上市公司，自愿披露业绩预告，即使

交易所没有强制要求，但这样的行为在一些时期对投资者和中

小股东起到了稳定的作用。海尔生物应该是从来没有自愿披露

过非强制的业绩预告信息。我想问一下公司领导，基于什么原

因没有这样做？在股价持续低迷时，年报给予自愿披露？ 

祝公司持续稳健发展，谢谢。 

答：尊敬的投资者您好，感谢您一直以来对公司的认可与

支持。董事会高度重视公司相关信息尤其是财务数据披露的及

时性和公平性，以及信息披露内容的真实、准确、完整，按照

相关法规公司拟于 2 月底前披露 2024 年业绩快报。此外，自

上市以来公司坚持在每个季度的定期报告中（包括第一季度报

告和第三季度报告）均详细披露当季度经营数据，以及其他能



 

 

够充分反映公司业务、技术、财务、公司治理、竞争优势、行

业趋势、产业政策等方面的重大信息，尽管这样做的上市公司

并不多，但公司相信这样更有利于充分揭示公司的风险因素和

投资价值，便于投资者合理决策。感谢您的宝贵建议，未来公

司在规范运作的基础上，将进一步提升信息披露有效性。 

问题二：管理层为什么不增持公司股份？ 

答：尊敬的投资者您好，感谢您宝贵的意见与建议，我们

会及时向管理层传达。 

问题三：管理层对于最近的折价大宗交易怎么看？对于公

司股价怎么看？ 

答：尊敬的投资者您好，大宗交易方式是买卖双方自主协

商确定的，但是公司对未来发展充满信心，截至目前公司已发

布两次回购方案，公司实控人的一致行动人也对公司股份进行

了两次增持。若有任何重要的经营信息或重大事项，公司都会

按照法律法规要求及时进行信息披露。关于二级市场的股价波

动，受到行业政策、市场环境、资金供需关系等多方面因素影

响，并不一定能及时、全面的反映公司内在价值和发展趋势，

公司将持续聚焦终端用户需求，紧抓行业和市场的结构性机

会，继续完善直面用户的市场体系，夯实低温存储产业同时，

积极拓展非存储类新产业，不断增强公司的核心竞争力，为股

东提供持续且稳定的长期回报。感谢您的关注！ 

问题四：管理层对于市值管理怎么看？作为负责人的上市

公司有没有什么具体提振股价的举措？ 

答：尊敬的投资者您好，公司始终致力于以提高公司质量

为基础，不断提升公司的投资价值和股东回报能力，综合运用

并购重组、现金分红、投资者关系管理、股份回购等多种方式

促进公司投资价值合理反映公司质量。以投资并购为例，近年

来有力支持了海尔生物医疗科技（成都）液氮存储方案业务、

海尔血技（重庆）血浆采集方案业务、康盛生物实验室耗材业



 

 

务、金卫信公卫数字化业务、海尔生物医疗科技（苏州）用药

自动化业务、上海元析分析仪器业务等公司战略布局的外延发

展。此外，2024 年年度公司董事会审议通过了《2024 年度“提

质增效重回报”行动方案》，通过发布公告、召开业绩说明会、

上证 e互动、接听投资者来电、设置“公众号投资者关系专栏”

等方式，加强与广大投资者的沟通。公司 2019-2023 年已连续

5年分红累计达 6.41亿元人民币，累计回购金额达 1.4亿元，

公司实控人的一致行动人也对公司股份进行了两次增持累计

2.02 亿元。公司始终相信业务持续发展是为股东带来长期稳

定回报的关键，未来将持续深耕生命科学和医疗创新领域，努

力提升核心竞争力和盈利能力，与投资者实现共赢。 

问题五:请问管理层怎么看待公司的业绩？未来公司的增

长点在哪？ 

答: 尊敬的投资者，虽然外部环境压力仍然存在，但是公

司通过海外市场提速、新产业发力、场景方案拓展积极应对，

业务继续向正常发展轨道回归。公司第三季度实现营业收入

5.59 亿元，相较去年同期增长 0.51%，环比第二季度增长

4.17%，呈现稳步恢复态势。其中，非存储产业继续贡献增长

新动能，前三季度占收入比重达到 45%，同比增长 21%，低温

存储业务在第三季度复苏显著，除了上半年产生较大影响的太

阳能疫苗方案订单自三季度以来交付节奏加快外，海外超低

温、低温、恒温等产品第三季度增长再提速。展望未来，公司

对后续业务的发展很有信心，主要是基于以下几个方面： 

 1、低温存储业务在海外市场具有广阔的发展空间，在国

内市场具有丰富的结构性机会。公司在海外市场布局具有先发

优势，2016年-2023年的复合增速达 34%。过去一年困扰海外

的主要是项目类业务，随着今年交付周期的理顺后续将稳健发

展；而低温存储产品全线处于提速状态，叠加更多非存储新产

业加速出海，海外市场的持续快速发展具有良好支撑。国内低



 

 

温存储行业的不确定性依然存在，因此公司在夯实网络体系建

设的基础上，聚焦终端用户从传统单品向场景方案需求转变的

趋势，重点发力自身抓场景方案机会的能力，包括自动化样本

库、血液城市网、疫苗城市网等场景。  

2、非存储新产业将随着产品系列化布局持续放量，并坚

持“内生+外延”双轮拓展。目前，公司非存储新产业占比约

45%，已经呈现出了血液、用药自动化、实验室仪器等快速发

展的梯次布局，后续要在产品系列上进一步丰富完善；并且通

过并购的不断落地继续增添发展加速度。 总体来说，随着各

项战略的持续落地，公司的业绩增长空间将进一步打开，公司

有信心为投资者创造更大的价值！ 

附件清单 无 

日期 2024 年 12 月 9 日 

 

 


