
浙江物产环保能源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-001 

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

沈涛  广发证券发展研究中心 

安鹏  广发证券发展研究中心 

宋炜  广发证券发展研究中心 

赵辰  上海和谐汇一资产管理有限公司 

吕舒婷  汇添富基金管理股份有限公司 

易际泉  上海宁泉资产管理有限公司 

董智毅  上海正心谷投资管理有限公司 

应卓伦  广发证券营业部 

章光毅  广发证券营业部 

时间 2025 年 01 月 20 日 

地点 公司 15 楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理兼董事会秘书王竹青先生 

证券事务代表朱磊倩女士 

投资者关系管理徐越峰先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

问题一：目前市场上进口煤业务的盈利压力较大，对于公司

2024 年进口煤业务的盈利情况是否会造成影响？ 

答：公司在煤炭流通领域深耕 70 余年，为行业最大的参

与者之一。在进口煤业务板块，公司始终采用多种措施，确

保业务稳定且健康地运行。 

一方面，凭借在煤炭贸易领域沉淀多年的深厚经验，公



司可敏锐把握市场动态、行情动态，灵活地调整采购策略。

另一方面，公司积极拓展多元化销售渠道，挖掘并把握住下

游客户的业务合作机会。 

公司2024年前三季度进口煤签订量实现较大增长,与上

年同期相比增长达 46%；同时，公司前三季度进口煤长协履

约率良好，进口煤长协履约顺畅，市场波动情形未对公司进

口煤业务造成重大不利影响。具体 2024 年全年业务情况请

关注公司后续披露的定期报告。 

 

问题二：在煤炭流通领域中上游资源的把握、终端客户的获

取、物流环节的掌控，哪一项是公司煤炭流通业务中的核心

的竞争力？ 

答：在煤炭流通业务领域，公司为行业最大的参与者之

一，具有多种综合的核心竞争优势： 

上游资源方面，公司与国内大型煤炭生产商建立长期紧

密合作，业务资源稳固；下游客户层面，公司大力开拓终端

用户，并能充分保障煤炭稳定及多样化供应；物流环节上，

公司积累了丰富的物流资源整合与管理经验，谈判能力强；

业务经营上，公司从事煤炭经营业务长达 70 年，在行业发

展、格局变化、政策导向、市场信息获取及价格走势研判等

方面经验丰富；管理人才储备上，管理团队长期从事相关业

务，管理经验丰富。 

此外，公司的购销对接模式、完善的风控体系、资金的

高效流转，亦是推动煤炭流通业务高质量发展的关键要素。 

 

问题三：公司热电联产业务板块分产品收入中，蒸汽收入占

总收入比、电力产品占总收入比是多少？ 

答：在公司热电联产板块，公司通过多能互补、多能联

供技术，梯级利用能量，为客户提供电力、蒸汽和压缩空气



等产品，同时提供污泥、生物质等一般固废处置服务。 

2023 年，公司热电联产板块实现营业收入 31.25 亿元，

其中供热实现营业收入 21.32 亿元，占板块总收入的比例为

68.21%,供电实现营业收入 6.55 亿元，占板块总收入的比例

为 20.97%。 

 

问题四：公司与山鹰纸业在热电业务上是怎么的一个合作形

式？ 

答：公司与浙江山鹰纸业有限公司共同出资组建了浙江

物产山鹰热电有限公司，注册资本 2 亿元，公司控股 51%，

位于海盐县大桥经济开发区。根据《海盐县集中供热规划

（2016-2025 年）》及批复文件（浙发改能源[2017]694 号），

浙江物产山鹰热电有限公司公用热电项目为海盐东片区规

划集中供热热源点，2024 年 12 月，浙江物产山鹰热电有限

公司公用热电项目已完成项目结项并投入生产。目前，浙江

山鹰纸业有限公司为该项目的主要客户。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2025 年 01 月 20 日 

 


