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广州安必平医药科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-002 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研            □分析师会议  

□媒体采访                □业绩说明会  

□新闻发布会              □路演活动  

□现场参观                其他 

参与单位名称 

国联证券、中信证券、易方达基金、申万菱信基金、深圳正圆投资、浦银

安盛基金、泰康资产管理、深圳民森投资、金鹰基金、中信建投资管、上

银基金、长城基金、信诚基金、中信保诚基金、永赢基金、同泰基金、嘉

实基金、民生通惠资产管理、上海世诚投资、上海域秀资产管理、万家基

金、蜂巢基金、深圳市前海旭鑫资产、银河基金、泰康资管、建信基金、

上海聚鸣投资、太平资产、中欧基金、上海慎知资产管理、招商基金、浙

商基金、民生加银基金、华鑫证券资管、禾其投资、富国基金、上海五地

私募基金、天治基金、上海世诚投资、诺安基金、上海景熙资产、华润元

大基金、中信保诚基金、光大保德信基金、中金基金、兴全基金、长安基

金、宝盈基金、上海和谐汇一资产、上海保银投资、浙商资管、建信基

金、相聚资本、中信证券、淡水泉投资、国海富兰克林基金、信达证券、

长城基金、阳光保险、鹏扬基金、谢诺投资、中意资产、中信建投基金、

大成基金、东方红投资、上海肇万资产、中加基金 

时间 2025 年 2 月 10 日 

地点 线上沟通 

公司接待人员 

董事、副总经理：蔡幸伦 

数智化产品线总监：张浩 

证券事务代表：杜坤 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1. 请介绍公司与华为在病理科数字化建设中的合作内容 

答：公司与华为的合作聚焦于病理科全流程数字化解决方案，结合华

为的存储与算力技术，解决病理切片数据量大的存储与高效读取问题，以

确保诊断效率。在技术应用方面主要通过生成式 AI 构建病理数据库，优化

数据存储与调用；同时探索可解释 AI 技术，实现病理图像诊断信息与语义

对齐，提升医生对 AI 结果的信任度。 



2. 公司与腾讯合作开发的宫颈细胞学人工智能辅助系统进展如何？ 

答：公司与腾讯 AI Lab 合作开发宫颈细胞学人工智能辅助系统，由安

必平提供数据与专家支持，腾讯提供算法能力。该产品最主要解决的问题

是筛阴工作，目前已经完成临床试验，正在三类证注册申报阶段。国内病

理医生比较缺乏，细胞学诊断特别依赖医生的判读，我们预期的场景是，

通过 AI 完成大部分的筛阴工作，进而让医生把主要精力集中在可疑点位，

提高诊断效率和诊断准确性。该产品已标注视野图像超 100 万，标注细胞

超 260 万，在 9 个医学中心的第三方测试中均有较高的特异度。目前公司

的“细胞学试剂+制片染色设备+扫描仪+AI 判读”智能化整体筛查方案已

经在医院病理科推广试用，可以减轻细胞学医生的工作量。 

3. AI 在病理诊断中的核心价值及未来商业模式？ 

答：AI 在病理诊断中的核心价值主要体现在两方面：一是诊断效率提

升，通过 AI 辅助缩短病理医生培训周期，降低基层医院诊断门槛；二是成

本控制，如抗体质检，我们探索用 AI 优化内部生产质检流程，减少人力依

赖，未来有望降低抗体研发成本。 

未来的商业模式：一是产品捆绑销售，将 AI 模块嵌入数字化解决方案

（如扫描仪+软件服务），从而提升产品溢价能力；二是在宫颈细胞学人工

智能辅助系统获批三类证后探索独立收费或软件授权的模式；三是在基层

共建服务中通过 AI 赋能远程诊断，推动病理科共建业务规模化。 

4. 公司病理 AI 如何赋能现有业务？ 

答：目前我国病理行业发展面临病理医生缺乏、分布不均匀、培养周

期漫长等特点。“自动化、标准化、数字化、智能化”已成为病理科发展的

必然趋势。AI 辅助诊断在 2024 年 11 月首次被列入国家医保局立项指南，

目前已发布的主要是体现在放射检查、超声检查和康复类项目，立项指南

编制还将扩围至检验病理类，加之此前三部门联合发布《卫生健康行业人

工智能应用场景参考指引》也已经涵盖了人工智能在病理切片诊断的应用

场景，我们判断这将极大促进病理数字化和智能化的发展。 



从公司战略来说，一直在积极布局细胞病理、组织病理、免疫组化、

荧光原位杂交等多个技术线的全自动化仪器设备的研发与迭代。自主研发

推出了涵盖多平台多型号的病理自动化设备、多通量数字病理切片扫描仪、

数字病理质控与信息管理系统、病理专病库以及人工智能辅助诊断系统等

一系列创新产品和服务，以提供智慧病理科解决方案。 

从盈利模式来说，我们提供的是“检测试剂+制片设备+扫描仪+AI 判

读”的智能化筛查方案已形成，提高了公司产品的竞争壁垒。通过扫描仪

和 AI 判读，可以提高我们原有技术平台的核心竞争力，对细胞学试剂形

成有效的护城河以及拉动效应，尤其是对我们拓展大三甲医院的客户、替

代进口细胞学试剂产品非常有帮助。 

5. 高质量数据获取是否仍是 AI 应用的壁垒？  

答：AI 研发的核心三要素是数据、算法与算力，作为一个垂直领域的

AI 研发与应用的公司，算法与算力并不是我们的强项，我们更能发挥的优

势就是垂直领域的数据收集、处理、利用的能力。我们的应对策略包括对

于数据多维度的筛选，体现在：量度方面，数据量要大；广度方面，数据尽

量覆盖多器官、多病种；真度方面，数据要正确、准确；丰度方面，模态匹

配要丰满。这里最重要的是构建这个数据库和相关的标准，这也是我们在

做不同算法测评时的方法。以及与香港科技大学合作联合实验室开发自动

化数据标注，减少人工标注成本。 

6. 算力成本是否制约 AI 产品落地？  

答：目前在医院部署 AI 需配备高成本服务器，大模型硬件成本高限制

了商业化推广。我们的降本策略包括：一是技术开源，未来探索利用

DeepSeek 等开源模型降低训练与部署成本；二是云端服务，探索轻量化模

型部署，减少医院本地的硬件投入。 

7. DeepSeek 在可视化推理思考、长思维链推理方面具有一定优势，未来

能否在病理检测准确率、算力成本节省等方面带来获益？ 

答：可视化推理思考对于病理诊断模型来讲是有价值的，可以把推理



过程显性的提供给医生，不过其实这个推理过程如果只是在病理方面的话，

并没有那么复杂，长思维链推理的意义在于长文本或者连续多轮沟通的时

候会有一定的优势，如果可以把前面的影像检验、门诊信息等等都综合起

来的话，在这个角度上肯定是有更大的意义和帮助。病理面临的挑战还是

图像的多模态、病理图片的大存储量等问题。当然，基座模型能力提升和

成本下降对我们来讲一定是获益的。 

 


