
 

证券代码：605319                                            证券简称：无锡振华 

 

无锡市振华汽车部件股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

编号：2025-001 

投资者关系

活动类别 

■特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访     □业绩说明会 

□新闻发布会   □路演活动 

□现场参观     □电话会议 

参与单位名

称及人员姓

名 

中航信托、复胜资产、嘉实基金、浙商资管、五地投资、外贸信

托、东财基金、兴业自营、源乐晟、玖鹏资产、天瑞万合、博普

资产 

时间 2025 年 3 月 18 日 

地点 公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 
公司董事会秘书、证券事务代表 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

投资者关系活动主要内容介绍： 

一、董事会秘书匡亮简单介绍公司的基本情况； 

二、公司领导主要就以下问题和投资者进行了交流： 

问题 1、公司与主要客户整体合作情况如何？ 

随着近几年公司战略布局的调整，已与多家新能源客户进行

深度合作，新能源车型收入在公司营收占，比较之前年度有较大

提升。公司选择贴近式服务，就地设厂节省运输费用，提高公司



 

综合竞争力，客户也更愿意提供更多的订单。具体合作情况公司

与客户签署保密协议具体内容就不方便透露了。 

问题 2、公司小米合作情况如何？ 

近年公司在廊坊设立了全资子公司，方便为客户提供及时的

服务，和客户合作顺利，具体情况可以参考公司披露的《募集说

明书》，谢谢各位。 

问题 3、公司产品的单车配置价格，大概或平均是多少？ 

不同的车型跟区域是不一样的，车型承接价格可能是过千，

也可能只有小几百元。例如在廊坊和上海为客户进行就近设厂，

为了维持相关的管理及运营，整车的承接价格相比较会在一个较

高的水平。如果从无锡进行供货，由于可以提供零部件的装载率

等问题，在这种模式下的整车承接价格将会控制在较低的水平。 

问题 4、公司目前主要客户供给产品的主要整车型号是哪些？ 

目前公司对大众、通用以及传统的整车车型，公司基本做到

车型全覆盖的，新能源汽车如特斯拉、理想、小米等也做到了覆

盖。 

另外，公司也根据自身的制造基地能够覆盖的客户范围来选

择性提供对应的整车型号。公司在产品选择上主要还是基于对市

场整体情况的一个研判，但车型最终能否热卖，还是有消费者和

市场来做决定的，这部分零部件制造商所处位置是相对被动。 

问题 5、是否有新业务或新客户的规划？ 

目前公司的客户已涵盖市场绝大多数，是否再进行客户上的

突破，还需要看时机是否合适。目前，公司管理层积极跟各个客

户保持联系，对未来可能的机遇，做好充分准备。 

公司就新业务暂时只有和上汽英飞凌合作的功率半导体电



 

镀底板产品。更多的业务拓展情况，请关注公司后续公告。 

 

问题 6、钢材、铝材等原材料价格的提高，对公司利润的影响如

何？ 

零部件制造企业产品的主要成本在原材料上，价格的上涨对

于零部件企业影响是直接且巨大的。由于原材料价格存在波动的

风险一直存在，因此公司在逐步地跟客户交流协商形成相关的原

材料联动机制。公司分批总成业务和选择性精密电镀加工业务受

原材料影响较小，平滑原材料价格对公司总体经营情况的冲击。 

问题 7、年降幅度如何？ 

汽车零部件领域，整车厂对供应商的年降是行业惯例，双方

根据具体合作情况在协商一致的前提下进行。 

问题 8、未来公司是否会有机器人相关布局？ 

目前，公司没有相关产品和产业布局。公司将继续聚焦主业，

在自己的领域里做大做强。 

附件清单

（如有） 
 

 


