
1 

证券代码：605151                                      证券简称：西上海 

西上海汽车服务股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-002 

投资者关系活动 

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观□电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 

1、华宝证券：王芳 

2、良质咨询：赵静 

3、西部证券：庄恬心 

4、中财投资：袁浩博 

5、湘晨投资：蒋国平      

会议时间 2025年3月20日15:00-16:30 

会议地点 西上海大厦2210会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事会秘书李加宝、证券事务与投资者关系专员缪雨婷 

投资者关系活动主

要内容介绍 

1. 问：公司 2025 年收购余姚高歌 51%股权后，如何通过

技术整合提升在新能源汽车内饰件领域的竞争力？ 

答：首先，此次收购后，通过整合余姚高歌在汽车内饰件领

域的客户资源和技术能力，与公司现有包覆件、涂装件形成互

补。其次，余姚高歌的客户群体与公司现有客户形成区域协同。

此外，余姚高歌在与主流新能源汽车主机厂的合作中，积累了

丰富的经验，其经营机制灵活，用工成本与管理成本相对较低，

能够为收购后的整合运营带来更高效率与成本优势。 
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2. 问：请问怎么看待未来中国汽车零部件行业的发展？ 

答：中国汽车零部件行业未来发展前景广阔，主要受益于

新能源汽车渗透率持续提升、全球化布局加速以及技术创新驱

动的产业升级。随着政策支持与市场需求双重推动，行业正围

绕电动化、智能化、轻量化三大方向突破技术瓶颈，同时通过智

能制造和国际化战略优化供应链效率、拓展海外市场，叠加自

主品牌崛起与出口需求增长，行业将进入高质量发展阶段。 

3. 怎么看待独立第三方物流在行业中的地位？ 

答：独立的第三方汽车物流是现代物流业发展形成的专业

化合作模式，其核心优势在于双向降本增效。对汽车制造商而

言，既能通过外包物流释放资源专注于研发、制造等核心环节，

降低运营成本；同时第三方物流企业通过构建规模化共享平台，

在避免利益冲突的同时进一步降低整体物流成本，形成双赢格

局。 

4. 问：在汽车行业全产业链竞争持续加剧的背景下，公司

采取了哪些核心策略实现营收的稳健增长？ 

答：公司在汽车产业链竞争加剧的背景下，坚持“管理出效

益”核心理念，依托全产业链服务优势与技术实力，通过“零部

件+物流”双主业协同深化布局，重点拓展新能源汽车配套业务

并优化多元化客户结构，驱动营收稳步增长。公司以标准化运

作与精益化管理为核心抓手，强化成本控制能力，通过区域化

市场扩张及信息化体系建设提升运营效率；同时持续加大研发

投入巩固产品优势，优化财务管理，增强资金实力，并完善供应

链与资源管理体系，进一步夯实与核心客户的合作基础，加速

新业务、新客户开拓，推动规模效应与营业收入的可持续增长。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 3 月 21 日 

备注 
接待过程中，公司严格按照相关法律法规、公司《信息披露管理

制度》等规定接待投资者进行调研活动，保证信息披露的真实、
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准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情

况。 

风险提示：本次调研信息中如涉及对外部环境判断、公司发展

战略、未来计划等描述，不构成公司对投资者的实质承诺，敬请

广大投资者理性投资，注意投资风险。 

 


