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无锡盛景微电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2025-001 

投资者关系 

活动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （线上） 

参与单位名称 

及人员姓名 

中邮证券、前海人寿、天风证券、华西计算机、浙商资管、华

泰证券、工银瑞信 

时间 2025 年 3 月 10 日-2025 年 3 月 24 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：潘叙 

证券事务代表：张珊珊 

证券事务专员：汪琪 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

问题交流： 

Q1：简要介绍公司目前情况？ 

A：公司在政策推动下，经过十多年的产品积累，取得了市场领

先的优势，2024 年电子雷管行业经历产能过剩，进入量价齐跌

阶段，盈利能力也受到较大影响。2025 年随着经济复苏、投资

热情恢复，行业处于触底反弹中，行业需求量缓慢复苏中，较

去年同期有明显提速。 

Q2：公司所处行业发展趋势，对 2025 年的判断？ 

A：随着国内信心增强，投资热情在慢慢恢复，2025 年，下游客

户行业-民爆行业，叠加西部开发的正常推动，逐步止跌回稳并

部分区域销量会有较大增幅；国内 AI 的快速崛起，半导体行业

的发展将进一步加快，芯片和传感器的市场规模将进一步扩大，



对于芯片和传感器的应用方向我们坚定看好。 

Q3：公司 2025 年的业务发展情况？ 

A：（1）夯实基本盘，电子雷管控制模块的行业调整可能还要

维持一段时间，但也将逐步回稳，在努力提高国内市场份额的

前提下，通过降本增效提高盈利能力； 

（2）加快海外市场的拓展速度和力度，积极推进海外市场开发

的深度和广度； 

（3）加快油气勘探、开采领域的产品开发和运用，牢牢把握国

内市场的龙头地位建立机会，同时加快海外市场，尤其是美国

市场的开拓； 

（4）军品开发稳步推进，争取 1-2 款定型产品的配套机会； 

（5）抓住新科技发展的机遇，积极布局相关的芯片、传感器应

用领域。 

（6）近日军委十四五目标完成的动员令，2025 年将迎来军工

领域的集中爆发。 

Q4：2024 年业绩下滑原因？ 

A：电子雷管模块的平均销售单价下降，导致毛利率较 23 年有

所下降；下游客户的需求减少，尤其是基建和采矿领域的投资

放缓；公司上市以后加大研发投入，逐步建立第二增长曲线，

导致费用增加；上海子公司（模拟芯片业务）前期投入较大，

产品生命周期较长，24 年度销售还未有效放量，对公司业绩造

成一定影响，目前子公司新产品已经逐渐开始放量，销售额较

快增长。 

Q5：海外市场开拓情况？ 

A：海外市场主要以技术进步推动为主，国内电子雷管的价格已

经大幅下降，出海有价格优势，但公司产品电子控制模块属于

半成品，无法直接出口到海外市场，需依托于客户出海，这增

加了出口的难度。2024 公司专门成立了海外投资事业部，负责

海外市场的拓展，计划通过打通终端爆破、雷管、炸药产线等



环节，推动“雷管+炸药+爆破服务”垂直一体化出海。未来公

司将继续加大海外市场的布局，特别是在东南亚、中东、中亚

等地区，争取在未来几年内实现海外市场的突破。 

Q6：公司在新领域有什么布局吗？ 

A：公司子公司维纳芯目前正在薄膜传感器（PVDF 共聚物）应用

方面进行积极的技术研发，通过投资、业务合作等方式逐步推

动新领域产品开发。公司子公司维纳芯将沿"AI+基建材料供应

商"的战略方向布局和发展，基于自有芯片设计能力的整合优

势，开展一些拓展运用，包括但不限于机器人、工业领域、可

穿戴医疗等相关产业应用，完善公司市场布局。 

Q7：25 年产品价格会有什么变化？ 

A：2024 年行业已进入存量市场竞争，消费降级导致高端产品

（如含钽电容模块）市场被低价替代品挤压，导致公司电子模

块量价齐跌，是行业调整的必经过程。电子雷管属于危爆品，

在保证质量的前提下，产品价格进一步缩减的空间有限。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 3 月 10 日-3 月 24 日 

 


