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证券代码：688589                                   证券简称：力合微 

债券代码：118036                                   债券简称：力合转债 

深圳市力合微电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-003 

投资者关系活动类别 

■特定对象调研           □分析师会议 

□媒体采访               □业绩说明会 

□新闻发布会             □路演活动 

■现场参观               ■电话会议 

□其他 

参与单位名称及人员姓名 

兴业基金、博时基金、永赢基金、中国人寿养老保

险股份有限公司、长城财富保险资产管理股份有限

公司、平安理财、财通证券、国海证券、开源证券

共 9 名机构投资者 

会议时间 2025 年 3 月 28 日、31 日 

会议地点 公司会议室 

公司接待人员姓名 
副总经理、董事会秘书：夏镔 

董办主任、证券事务代表：龚文静 

投资者关系活动主要内容介绍： 

一、介绍公司的基本情况和最新经营情况： 

公司作为一家芯片设计企业，专注于物联网通信和连接 SoC 芯片，在电力

线通信（PLC）、电力线+无线多模通信等拥有自主可控核心技术及系列芯片，并

不断加大研发投入、坚持创新、拓展市场应用，为物联网（IoT）、智能家居、光

伏新能源等各种数字化、智能化应用场景提供“最后一公里”通信、连接芯片及

芯片级完整解决方案，以物联网、新能源、双碳经济、智能家居、数字化转型和

智能化升级为市场驱动、以发展自主芯片技术和硬核科技为宗旨，不断提升企业
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品牌和发展，成为该领域芯片领军企业。 

2024 年，公司实现营业收入 54,883.19 万元，较上年同期减少 5.24%；实现

归属于母公司所有者的净利润 8,433.67 万元，同比减少 21.10%；归属于母公司

所有者的扣除非经常性损益的净利润 7,550.20 万元，同比减少 18.63%。主要系

计提可转债利息费用、政府补助减少、营业收入下降及减值损失增加所致。 

2024 年，随着 PLC 技术在智能电网市场的应用不断深化，公司芯片智能电

网传统用电信息采集市场销售收入虽有所下降，但在低压配网创新应用及国网光

伏市场的业绩持续增长。公司智能电网业务实现营业收入 51,517.99 万元，较上

年同期下降 7.05%；其中，低压配网市场实现销售额 9,489 万元，较 2023 年同

比增长 98%，这进一步拓宽了公司在电网市场的覆盖面，使电网业绩来源更加多

元；非电网业务实现营业收入 3,224.29 万元，较上年同期增长 39.81%。公司订

单充足，截至报告期末，在手订单金额 26,912.66 万元（包括已签合同金额及中

标金额）。 

二、解答投资者提问，主要提问及解答如下： 

1.公司截至 2024 年末的在手订单对比 2023 年末有什么变化？ 

答：截至 2024 年末，公司在手订单金额为 26,912.66 万元，较 2023 年末在

手订单金额同比增长 2.65%。 

2.电网领域招投标的节奏如何？电网领域的在手订单多久可以转化为收入？ 

答：一般一年招标 2 次~3 次。供货周期与电网的供货需求有关，下半年的

招标一般一部分会在当年确认收入，一部分在下一年确认收入，具体以电网公司

的验收为准。 

3.目前公司有海外收入吗？ 

答：公司目前没有直接的海外收入，公司聚焦海外电表、光伏、智能照明等

市场，通过与国内外整机/系统出口企业合作，“搭船出海”。公司将加强公司芯

片技术和产品的宣传力度，提升公司的国际知名度，与整机/系统出口企业建立更

广泛的合作，有望在该市场板块形成较大突破，为公司带来新的发展空间和一个

新的利润增长点。 
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4.在智能家居领域，公司是否有一些 AI 结合 PLC 技术的产品或应用？ 

答：在智能家居领域，PLC 技术与 AI 应用的结合可以为用户带来更优质

的体验。通过将 PLC 技术与智能语音助手集成，用户可以使用语音指令轻松控

制家中的各类设备和电器；借助 PLC 技术和 AI 算法，智能家居系统能根据用

户的习惯和需求自动设置不同的场景模式，提供更具个性化的服务。公司的 PLC

智能家居解决方案已融合了语音控制等人工智能技术，人工智能技术的提升将为

用户带来更高效、个性化的体验。 

5.公司 2024 年毛利率较 2023 年有所增长，今年毛利率是会持续增长还是保

持现状？ 

答：毛利率提升主要得益于公司加大产品研发力度，积极采取各种降本增效

的措施，使得产品成本有所下降。未来，公司将继续沿着这一方向发力，持续加

大产品研发力度，积极采取更多有效的降本增效措施，以进一步巩固毛利率提升

的良好态势，为公司持续稳健发展奠定坚实基础。 

6.公司非电力物联网业务的发展状况如何？公司未来发展的策略和侧重点在

哪里？ 

答：2024 年公司非电力物联网业务实现营业收入 3,224.29 万元，较上年同

比增长 39.81%。 

2025 年公司总的经营计划是进一步全面布局核心芯片产品在智能电网、光

伏新能源、双碳经济、智能家居等具有巨大潜力的市场应用，坚持自主可控，坚

持发展创新，并积极推动市场：一方面抓住“国网—新型电力系统”、“南网—

电网数字化和智能化转型”建设机遇，拓展 PLC 技术的应用领域，提升公司市

场份额，保持公司技术与市场的领先地位；另一方面，紧跟国家数字经济发展、

“双碳”等市场机遇，大力开拓智慧光伏、储能和电池智慧管理等新能源应用，

智慧高铁等综合能效管理应用，智能家居、智慧酒店、智能照明等消费类物联网

应用。 


