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邦彦技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

（2025 年 4 月 17 日） 
编号：2025-009 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研   分析师会议 

□媒体采访      □业绩说明会 

□新闻发布会    □路演活动 

□现场参观      □其他           

参与单位名称

及人员姓名 

中信证券、前海互兴、昱奕资产、惠升基金、上海崇山投

资、红思客资产、科发投资、诚诚教育、广发证券、国创证

券、远东资本、华润银行、中金公司 

时间 2025年 4月 16日、2025 年 4月 17日 

地点 深圳市园山街道邦彦绿谷工业园区 1栋 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书、财务总监 邹家瑞 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、 公司基本情况介绍 

首先公司董事会秘书邹家瑞介绍了公司当前基本业务及

经营情况。 

公司实现营业收入 34,688.06 万元，同比增长 91.98%；

实现归属于母公司所有者的净利润-3,660.52 万元，同比减

少亏损 29.94%。主要系本年度舰船通信板块依托公司在行业

领先的技术实力及市场地位，并受益于客户交付计划稳步推

进，驱动整体营收大幅增长。 



2024年是公司转型升级的关键之年，公司从单一行业市

场拓展到民品市场，并继续重构业务结构，形成两个事业部

和两条产品线的“2+1+1”的业务板块布局，即两个事业部、

两条产品线，包括融合通信事业部、信息安全事业部、云 PC

产品线、AIAgent 产品线。融合通信事业部（军工业务）是公

司的基本面和公司收入利润的压舱石；信息安全事业部（商

用密码产品、信创产品）瞄准电力行业布局并拓展行业专网

市场；云 PC产品作为公司的重点布局产品，其切割的是商用

电脑的市场空间，是继传统台式电脑、云桌面电脑之后，公

司打造的一个计算机新品类，致力于满足用户安全高效、多

网办公及移动办公需求；AIAgent 是公司战略布局的创新型

产品，既赋能公司传统的信息通信和信息安全业务，同时提

供通用智能体数字人产品服务用户。（1）融合通信事业部：

把原军工业务的舰船通信事业部、融合通信事业部和信息安

全事业部合并为融合通信事业部。其主要业务是面向军工领

域提供信息通信及信息安全的整体解决方案，业务目标是从

信息化向智能化转变，基于用户需求叠加 AI 技术提供智能

化的解决方案，形成 AI+网络通信、AI+智能指挥为用户提供

服务。（2）信息安全事业部：依托原军工信息安全形成的技

术和能力，面向民用领域行业专网提供安全可信、自主可控

的解决方案，包括商用密码产品、信创产品，成为行业数字

化转型的重要保障力量。（3）云 PC产品线：集公司 20多年

来军工技术打造的一个创新型产品，提供一种“云上真机”

理念的新一代商用办公 PC 解决方案。它将传统物理主机以

计算刀片的形式集中部署在数据中心，为用户提供与本地 PC

几乎一致的使用体验，解决用户安全高效、多网办公和移动

办公的需求。（4）AIAgent 产品线：基于 AIAgent 技术，自

主研发“智商+情商”的双脑架构大模型，提供通用智能体数

字人产品，赋能用户提升生产效率。 



二、与会人员就公司情况进行了交流，主要内容如下： 

1、请问关于 AI 领域的进展，除了心理测评领域外，公

司在其他领域有没有新的突破？ 

基于大健康领域可能会是未来重点拓展的行业方向，已

与广州某三甲医院合作项目落地。公司在大健康行业有充足

的落地案例和方向，未来将推出智能体辅助行业数字化转型

产品。此外，心理咨询项目也落地并在医院推广。公司计划

今年正式发布 AI Agent 产品，基础平台可面向全行业推广

使用。在军用领域，也有多个项目在进行智能化布局，为未

来军工领域提供支持。 

2、请问星网信通的业务范围及合作情况能否简单介绍

一下？未来收购的节奏如何？ 

星网信通主营业务包含融合通信解决方案、ICT 产品解

决方案、原厂软硬件销售、运维服务等，其中融合通信解决

方案主要应用于智能客服、融合指挥、统一通信等智慧融合

通信领域。星网信通致力于助力政府、金融、电力能源、互

联网、公共事业、大企业等客户实现数智化转型，主要客户

有比亚迪、深证通、深圳机场、国信证券等。目前并购正在

有序推进，中介相关流程及标的公司机构股东审核等程序仍

需要一定时间，公司将加速推进并购的落地。 

3、请问 2024 年研发人员增加了到 148 人，这一块主要

是由于什么因素影响的？ 

主要是增加了在云 PC 和 AI产品线上的民品研发投入。

去年从第二季度开始到第三季度，研发人员基本封闭在公司

半年时间，进行了普遍转型和奖励动作。这是因为为了抢占

市场，快速将产品推向市场，去年在研发方面的投入是必要

而重要的。 

4、请问云 PC这一块的竞争对手主要有哪些？ 

竞争对手主要是传统的 VDI 虚拟化解决方案的公司，但



公司提供的是 CCI云上真机解决方案，两者有明显区别。 

5、云 PC 有哪些核心技术？ 

邦彦云 PC 具备多项核心竞争力的技术优势。一、云 PC

“云上真机”架构，将传统物理主机以计算刀片形式集中部

署在数据中心，用户通过终端访问独享硬件资源，性能无损

且无虚拟化损耗，解决了 VDI云桌面的性能瓶颈。二、云 PC

的低延迟高画质传输技术，自研硬编解码技术和视频算法，

实现端到端延迟低于 30ms，支持 4K/60FPS 全彩高清显示

（YUV444 无损编码），满足设计、医疗影像等场景的高画质

需求。三、云 PC具备数据安全与智能运维的优势，数据集中

存储于数据中心，结合 NAS 备份和秒级恢复机制，防止数据

泄露与丢失。并提供“一键式”全生命周期管理（安装、还

原、清除等），以及自动化能耗控制，降低运维成本 30%-50%

四、云 PC能够信创适配，与外设兼容性强。支持国产 CPU（海

光、飞腾）和操作系统（麒麟、统信 UOS），满足政府、金融

行业的国产化替代要求。 

6、请问公司密码产品的竞争格局是怎样的？公司的潜

在竞争对手是哪些？ 

公司密码产品覆盖水面水下船舶，是少数具有核心竞争

力的民营企业之一，主要与央国企科研院所形成差异化竞争。

公司在该细分领域持续保持领先地位，具有较强的技术优势

和先发优势。目前正在积极拓展密码产品民用市场，在电力

专网产品方面已实现订单交付。 

本次活动是否

涉及应披露重

大信息的说明 

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。 

附件清单（如

有） 

无 

 

 



 


