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江苏诺泰澳赛诺生物制药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-001 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研   分析师会议  媒体采访 

 业绩说明会  新闻发布会  路演活动 

 现场参观  其他  

参与单位名称及

人员姓名 

中金公司、中泰证券、民生证券、广发证券、东吴证券、兴业证

券、华泰证券、中信建投、中信证券、开源证券、申万宏源、国

泰海通、天风证券、国盛证券、天风证券、国信证券、中邮证

券、国海证券、国联民生、财通证券、平安医药、招商基金、永

赢基金、泰康资产、天弘基金、淡水泉、南方基金、财通基金、

建信养老、中信资管、财通资管、申万资管、太朴投资、泓德基

金、国金自营、京港伟业、杭银理财等 

时间 2025 年 4 月 23 日 10:00-11:00，14:00-15:00 

地点 
杭州市余杭区文一西路 1378 号杭州师范大学科技园 E 座 12 楼会

议室及线上参会 

上市公司接待人

员姓名 

董事长兼总经理：童梓权 

财务总监：丁伟 

董事会秘书：周骅 

证券事务代表：吴乐尔 

IR：周晓敏 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、 介绍公司基本情况。 

二、 公司与投资者交流情况如下： 

Q1：1）GLP-1 给多肽赛道带来历史性的放量机遇，考虑到司美

专利到期在即，目前商业化订单需求情况如何，如何展望未来



的放量节奏？2）多肽行业众多对手也在积极扩张产能，如何看

待行业未来供需关系和竞争格局演绎？ 

答：1）行业需求非常大，优质产能一定稀缺；针对头部的全球

优质客户，需要公司具有前瞻性地布局相应产能；2）公司已与

全球多家客户签订相关战略合作协议，除传统欧美市场外，更开

拓了拉美、中东、一带一路等新兴市场；3）公司将把握机会，

与势为伍，打造全球覆盖的矩阵式 BD，前瞻性布局优质产能，

不断提高研发投入，构建具备强大核心技术壁垒、引领全球创新

的平台体系，并与国内外创新药企多维度合作。 

Q2：地缘博弈、美国制造业回流及关税对公司业务长期的影

响？公司应对政策？ 

答：地缘冲突一直存在，过去的历史证明了美国制造业回流难度

很大，且地缘冲突下客户更在意企业的供应链安全，更愿意分散

管理；公司下游客户终端产品毛利率较高，客户对价格敏感度有

限，且优质产能稀缺，公司非常具有竞争力。应对政策：1）全

球布局及覆盖，例如拓展新兴市场，东南亚、南美、俄罗斯等市

场将逐步进入放量周期；2）通过灵活贸易安排降低关税影响；

3）通过客户弹性定价策略锁定利润率；4）通过连续流等技术革

新持续降本。 

Q3：公司成立战略投资部是出于什么考虑和规划？未来将如何

赋能新业务布局和新技术平台建设？公司会重点侧重哪些细

分？ 

答：战略投资部设立的意义，在于诺泰在保持核心技术持续领先

性的前提下，构建起具备强大核心技术壁垒、引领全球创新的平

台体系。1）拓展延伸技术平台：基于多肽与小分子药物研发优

势，通过内部搭建与战略投资并购的方式布局以多肽、寡核苷酸

为基础的 XDC 技术平台，包括但不限于 RDC, PDC, POC, AOC 等

一系列的偶联平台，构建技术优势的 n 次方 2）应对全球供应链



挑战：海外布局，寻找产业上下游机会战略性并购海外的生产基

地，建立地缘政治风险对冲机制；对核心上下游平台战略性投资

并购，全球化布局，构建供应链体系的稳定性。 

Q4: 替尔泊肽、司美和利拉鲁肽的价格波动情况以及业绩增长情

况？ 

答：多肽是公司当前增长主线，收入端增长迅猛。替尔泊肽、司

美、利拉这些 GLP-1 的产品，长期价格一定会到一个合理的水

平，但是优质的产能供给，卓越的 BD 覆盖，能对冲足够的价格

波动，保持正向的收入增长。 

Q5：在原料药价格有所波动背景下，公司毛利率仍一直保持高

位，主要得益于哪些原因，未来趋势判断？ 

答：1）毛利高是客户对于公司优质产能、高质量产品支付的溢

价，且成本位于行业领先地位；2）降价是趋势，但是对应供应

量会进一步增长，同时技术的进步也会不断地降低成本；3）诺

泰深耕的是全球优质头部仿制药企，客户更看重产品的质量和稳

定的产能供给，对价格相对没有特别敏感，所以公司能维持更好

的价格体系。 

Q6：未来对于口服等新方向的技术和产能布局规划？ 

答：1）口服的原料药依赖量会特别大；未来需要大吨级的优质

产能做提前的布局准备；我们在 2023 年年中已经开始投建

601/602 车间多吨级达产产能的储备，目前 601 已在年初完成设

备调试开始转入验证批阶段，602 车间预计在第二季度完成设备

调试。2）公司多肽大规模化、升级化产能 607/608 车间等也在

投入建设阶段。 

Q7：未来研发投入的体量和节奏规划？会重点布局哪些领域？ 

答：基于公司的科创定位，会持续保持高比例研发投入。公司充

分利用现有小分子、多肽及寡核苷酸领域积累的技术优势，大力



发展合成生物学、基因治疗、光化学、电化学、等前沿技术平台

积极布局建设，将技术优势通过平台战略拓展延伸至 XDC、核酸

药物领域，实现技术优势 n次方的叠加 

Q8：集采政策对公司未来制剂业务发展有哪些影响？ 

答：集采政策对公司来讲危中有机。从积极的角度来看，对于新

进入市场的企业或者产品来说也是一个参与到市场的机会，公司

会积极拥抱集采带来的变化。 

Q9：此前公告可转债强制赎回，是出于什么考量？ 

答：主要考虑本次强赎实施对公司几个财务指标有改善：1）可

减少公司一定的利息支出；2）转股后公司的负债率会有所下

降。公司董事会是经过全面、审慎的考虑而做出的决议。 

Q10：未来资本开支规划如何？ 

答：短期内，主要是多肽原料药产能投资，尤其是工艺革新性的

投资，以及未来制剂产能布局建设的资本开支。 

Q11：多肽规模化生产能力方面，在单批次规模以及生产成本上

还有多少优化空间？ 

答：多肽行业大生产的规模效应比较显著，未来随着供应量的增

加，对公司成本的优化会产生积极的影响。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2025 年 4 月 24 日 

 


