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证券代码：600262                         证券简称：北方股份 

 

内蒙古北方重型汽车股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                       编号：2025-001 

接待方式 

√特定对象调研  □分析师会议   □媒体采访 

□业绩说明会    □新闻发布会   □路演活动 

□现场参观      √其它 

时间 2025 年 4月 30日下午 15:30-16:30 

地点 公司会议室、线上 

接待单位 国泰基金 浙商证券  

公司接待人员 
董事会秘书赵志远、发展规划部经理刘栓伟、财

务金融部经理周红波、证券事务代表田凤玲 

投资者关系 

活动内容 

本次接待主要问题及回答如下： 

1.2025 年收入预期是怎样的。 

答：公司 2024年计划实现合并营业收入不低于 26亿元。

报告期内，整体市场情况较好，公司实现合并营业收入

29.18亿元，同比增长 21.43%。2025年，公司力争实现

合并营业收入不低于 30亿元，目前市场存在很多不确定

性，特别是在当前贸易形势背景下，实现该预期目标有
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很大的挑战性，存在一定的不确定性。 

2.2025 年海外销售能否保持高速增长？ 

答：北方股份系列化产品广泛应用于冶金、煤炭、有色、

化工、建材、水电、交通基建七大矿业领域，遍布于国

内外数百个大型露天矿山，国际市场已拓展至 67个国家

和地区，已成为具有一定竞争力的民族品牌。作为国内

矿用车行业的领航企业，从“十三五”以来，公司积极

布局开拓国际市场，努力缩短与国际龙头企业的差距，

近年来海外市场持续发力，保持较快增长速度，公司力

争进一步提升海外市场占有率，为公司高质量发展提供

有力支撑。 

3.公司订单的交付周期有多长？ 

答：公司按照合同约定要求准备生产供货。每笔订单的

交付时间不同，与矿用车产品车型大小及配套件有关。

总体上从零部件准备到完成总装试验等，短的有几个月

的，长的也有跨年度的。 

4.2025 年国内市场需求会不会有大的变化？ 

答：公司积极开拓好国内国际两个市场，从当前初步判

断，2025年国内市场需求预计不会有较大变化。作为国

务院国资委“对标世界一流专业领军示范企业”，公司积

极对标世界一流矿车企业，近年来与世界一流矿车企业

卡特及小松相比，公司产品性能差距逐步缩小，品质服
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务差距日趋缩小。 

5.公司海外采购占比情况如何？ 

答：目前矿用车产品部分零部件以国外采购为主。近年

来，公司不断强化科技自立自强，持续通过关键核心技

术攻关，解决“卡脖子”问题，加大国产化研发替代初

见成效，零部件国产化率不断提高。 

6.目前中美关税政策对公司影响如何？ 

答：对近期中美关税政策的变化，公司内部组织相关部

门进行测算评估，积极采取多种措施应对不利影响，争

取将影响降到最低。 

7.新能源车与传统车型比较，哪个毛利较高？ 

答：不能一概而论。公司产品为定制化生产的，车辆根

据客户的需求进行配置，一单一议，相同吨位的车价格

也不同，所以毛利率水平不同。公司通过不断技术创新，

内部管理创新以及多方位降本增效等措施，不断提升公

司产品毛利率水平。 

8.为了避免关税政策影响，公司是否考虑在海外设立组

装厂？ 

答：近年来公司出口比例较大，在海外设立组装厂是一

个途径。公司积极与相关机构研究有关政策以及贸易条

款细则等，考虑多种方式应对关税政策影响。 

9.2025 年第一季度毛利较低的原因是什么？ 
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答：公司矿用车单台售价较高，车型不同，价格差距也

较大。收入构成不同，交付的车型不同，公司的毛利率

均会不同。 

10.公司的产品系列有哪些？ 

答：公司主要业务为矿用车的研发、生产、销售和服务，

同时提供矿用车备件、维修承包及劳务服务等。公司可

生产载重 28—400 吨全系列矿用车（含机械传动矿用车、

电动轮矿用车、矿用洒水车、双动力矿用车、纯电动矿

用车、氢能源矿用车等），建有遍布全国、辐射全球的营

销服务网络。近年来，公司围绕新能源技术，加速推进

纯电动、混合动力等技术在产品上的应用，自主可控实

现多项重大突破。目前纯电产品已初步形成系列，并逐

步向重载上坡等严苛工况拓展。公司研制的全球首台氢

能源电动轮矿车 NTH150 在矿山成功运行，又成功研发出

首台氢能源机械传动矿用车 NTH50，初步完成了氢能源

系列产品布局。 

附件清单（如有） 无 

记 录：                     审核： 

 

 


