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深圳市三旺通信股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

（2025年5月） 

证券简称：三旺通信      证券代码：688618      编号：2025-001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观      ■其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

西部利得基金管理有限公司 王邵哲 

江苏养正投资基金管理有限公司 刘鹏 

珠海德若私募基金管理有限公司 罗采奕 

北京点石汇鑫投资管理有限公司 李世杰 

上海东恺投资管理有限公司 李明伦 

丰源正鑫(上海)股权投资管理有限公司 郑志文 

河北开熙投资管理有限公司 雪鑫 

华西银峰投资有限责任公司 马行川 

上海鹤欧投资管理有限公司 李飞 

深圳市辰禾投资有限公司 吴超 

上海申银万国证券研究所有限公司 刘菁菁 

华福证券有限责任公司 刘武 

德邦证券股份有限公司 沈鸿泰 

东北证券股份有限公司 刘云坤 

东兴证券股份有限公司 石伟晶 

国泰海通证券股份有限公司 黎明聪 

国元证券股份有限公司 宇之光 

海通证券股份有限公司 余伟民 

华安证券股份有限公司 陈晶 

华泰证券股份有限公司 王珂、唐攀尧、王兴 

华西证券股份有限公司 柳珏廷 

开源证券股份有限公司 雷星宇 

山西证券股份有限公司 张天、赵天宇 

西部证券股份有限公司 陈彤 

长城证券股份有限公司 李心怡、姚久花 

长江证券股份有限公司 黄天佑 

招商证券股份有限公司 
李哲瀚、董瑞斌、廖世刚、

孙睿杰 

浙商证券股份有限公司 林亮亮、张建民 

中信建投证券股份有限公司 汪洁 

中银国际证券股份有限公司 吕然 
 

时间 2025年4月30日 
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地点 深圳市南山区西丽街道百旺信高科技工业园1区3栋五楼会议室 

公司接待人员 

姓名 

董事长、总经理：熊伟 

财务总监：冯秀芳 

董事会秘书：熊莹莹  

投资者关系活动

主要内容介绍 

问题 1：公司 2024 年及 2025 年第一季度的费用较高，主要原因是什

么？公司在费用管控方面有什么具体举措？ 

回复：公司 2024年度费用较高，主要是因为公司持续加强研发、销售

团队建设与市场布局，持续保持前瞻性研发投入，人员薪酬福利、业务招待

费、业务宣传费和差旅费较去年同期增加；公司上海工业互联网产业基地固

定资产折旧费及办公费增加，整体导致管理费用、研发费用、销售费用同比

增加。2025 年第一季度费用较高，主要系公司持续加强研发团队建设与研

发项目资源投入，研发费用较去年同期增加所致。费用管控方面，公司已经

建立了全面预算管理机制，基于公司战略及业绩目标匹配预算资源，重点投

向促进公司战略目标达成和业绩增长的领域，同时公司还匹配了考核奖励

办法，将费用管控、促进经营目标达成等做到了奖励方案当中。 

问题 2：公司的产品是否与 deepseek 有融合？后续怎么看待大模型对

工业通信的影响？ 

回复：公司紧跟行业技术热点，关注 AI大模型发展趋势，逐步实现相

关产品接入 DeepSeek大模型。截至目前，公司已完成边缘网关与 DeepSeek

的融合，实现智能化数据处理与本地推理，通过将 DeepSeek模型集成到边

缘网关硬件中，网关不仅实现数据转发，还能对海量异构数据（如设备状态、

环境参数）进行实时语义理解与推理。例如，在工业场景中，网关可基于

DeepSeek 的语义解析能力，自动识别设备异常并触发控制指令，减少云端

依赖，响应速度提升至毫秒级别。同时，公司实现 HaaS与 DeepSeek的深度

整合。公司通过融合大模型优势，提升 HaaS进行智能故障诊断与知识管理

水平。从设备部署到退役，DeepSeek赋能运维系统实现全链路智能管理。 

从公司长期发展战略来看，公司未来将重点关注感知能力、认知能力和

执行能力的支撑，主要还是提供软硬件平台数据感知方面的辅助。 

问题 3：请问公司 2025 年及之后如何看待煤矿行业，是否还有新的空

间机会？ 
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回复：国家八部委政策要求到 2035年，各类煤矿基本实现智能化，构

建多产业链、多系统集成的煤矿智能化系统，建成智能感知、智能决策、自

动执行的煤矿智能化体系。2024 年，国家矿山安监局等七部门印发《关于

深入推进矿山智能化建设促进矿山安全发展的指导意见》提出，到 2026 年，

建立完整的矿山智能化标准体系，推进矿山数据融合互通，实现环境智能感

知、系统智能联动、重大灾害风险智能预警，全国煤矿智能化产能占比不低

于 60%，智能化工作面数量占比不低于 30%，智能化工作面常态化运行率不

低于 80%，煤矿、非煤矿山危险繁重岗位作业智能装备或机器人替代率分别

不低于 30%、20%，全国矿山井下人员减少 10%以上，打造一批单班作业人员

不超 50人的智能化矿山。到 2030年，建立完备的矿山智能化技术、装备、

管理体系，实现矿山数据深度融合、共享应用，推动矿山开采作业少人化、

无人化，有效防控重大安全风险，矿山本质安全水平大幅提升。国家能源局

印发《煤矿智能化标准体系建设指南》，提出到 2025年，初步建立起结构

合理、层次清晰、分类明确、科学开放的煤矿智能化标准体系，满足煤矿智

能化建设基本需求；到 2030 年，煤矿智能化标准体系基本完善，在智能化

煤矿设计、建井、生产、管理、运维、评价等环节形成较为完善的系列标准。

我们认为今年煤矿行业将会呈现稳定上升的发展态势。 

问题 4：请问中美关税战对公司原材料采购和产品销售有什么影响？公

司怎么看待这个事件对公司的长远影响？ 

回复：对于中美关税问题，公司之前有做过相关评估，我们认为对公司

的负面影响是可控的。首先，从市场层面来看，公司海外业务的营收占比不

是很高，美国客户在其中的占比就更低了；从原材料采购层面来看，公司已

经做好了芯片的战略储备。从客户端来看，不排除可能会有一些客户间接受

到关税的影响，影响其业务开展。但总体来看，影响可控。 

问题 5：公司在交通行业及车路云领域有没有什么新的进展和机会？ 

回复：2024 年初，工业和信息化部、公安部、自然资源部、住房和城

乡建设部、交通运输部联合发布《关于开展智能网联汽车“车路云一体化”

应用试点的通知》，并于 2024年 7月确定了 20 个城市（联合体）为智能网

联汽车“车路云一体化”应用试点城市。车路云领域目前北京的项目是比较

明确的，其他基本是一些小项目，公司也有参与其中。高速公路领域，公司



4 

今年投入力度比较大，现在已有进展，参与了一些示范性项目。 

问题 6：公司对海外市场的发展战略是怎样的？有什么发展规划？ 

回复：公司将积极巩固之前在东南亚、中东等新兴市场的初步拓展成

果，建立本地化的销售和服务团队，深入了解当地市场需求和文化差异，提

供更贴合当地客户的产品和服务。同时，加大对欧美等成熟市场的开拓力

度，通过积极参加国外知名会议及展览、与当地经销商合作等方式不断加强

海外市场营销力度，提升产品在国际市场的知名度，以提升自身国际竞争

力。 

附件清单 

（如有） 
无 

风险提示 

公司郑重提醒广大投资者，以上如涉及对行业发展趋势、公司发展战略

规划、未来经营情况等内容的预测，不能视为公司或公司管理层对行业、公

司发展的承诺和保证。有关信息请以公司在指定信息披露媒体《中国证券

报》《上海证券报》、《证券时报》以及上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）

披露的相关公告为准，敬请广大投资者注意投资风险。 

日期 2025年5月6日 

 


