
中国电器科学研究院股份有限公司 

投资者关系活动记录 

 

中国电器科学研究院股份有限公司于 2025 年 5 月 16 日下午 13:00-14:30

在上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com）以视频录播和网络文字互动

的方式召开了公司 2024 年度暨 2025 年第一季度业绩说明会。公司董事长秦汉军

先生，副总经理孙君光先生，独立董事陈贤凯先生，财务总监韩保进先生及董事

会秘书王柳女士出席了本次业绩说明会。公司就投资者关心的问题在信息披露允

许的范围内进行了认真的回复。 

 

问题及公司回复： 

问题 1：公司在推动新质生产力培育与运用过程中，如何将其与市值管理相

结合，实现公司内在价值与市场价值的协同增长？ 

答：新质生产力是公司构建核心竞争力、实现可持续发展的战略引擎，而市

值管理的本质是通过提升内在价值并引导市场认知，实现公司价值的合理体现。

我们将从以下三个维度推动两者深度融合，强化联动效应： 

一、以新质生产力筑牢内在价值“护城河”，夯实市值管理根基。 

聚焦“硬科技”研发，打造差异化优势。一方面公司将围绕主业和发展主航

道，以市场为导向，大力研发对公司自主创新能力具有重大提升作用的核心技术，

培育发展新质生产力的新动能。另一方面，公司将围绕国家战略、政策重点支持

领域、行业发展趋势，强化科技平台建设，着重推进工业产品环境适应性全国重

点实验室高质量建设，大力开展基础性、紧迫性、前沿性、变革性“四性”技术

研究，产出更多的原创性技术成果。 

推动“场景化”应用，加速技术商业化落地。通过“技术研发+场景适配+

市场拓展”模式，将新质生产力成果运用到四大主营业务上，通过科技创新对老

产业赋予新优势，同时培育壮大新兴产业，向新产业挖掘新动能，转化为营收增

长点。 

二、以信息披露与投资者关系管理构建市场价值“认知桥梁”，实现价值发



现。 

公司始终将信息披露作为市值管理的核心纽带，以投资者关系管理为重要抓

手，通过“规范披露、多元沟通”，推动新质生产力的技术价值与市场认知共振。

一方面夯实信息披露质量，聚焦投资者关切，传递新质生产力在技术研发、成果

转化、市场拓展等方面的进展及在 ESG 层面的具体实践。另一方面，构建全方位

沟通体系，通过业绩说明会等形式，解答新质生产力相关问题，形成互动机制；

创新沟通场景，通过“走进实验室”“参观生产基地”等实地调研活动，邀请投

资者近距离感受新质生产力的研发与产业化进程，以沉浸式体验增强价值认同感。 

三、以稳定分红与持续回报凝聚长期价值认同 

公司坚守“股东回报”导向，自上市以来，累计分红金额已超 7.2 亿元。在

新质生产力培育期，公司将兼顾长期投入与短期回报，继续保持稳定分红政策，

通过“业绩增长+分红提升”，吸引价值投资者长期持有，形成市值与内在价值的

正向循环。 

总体而言，新质生产力是“内驱”，市值管理的具体方式是“外引”。我们相

信，当公司在质量技术服务、智能制造、环保涂料及树脂等领域的技术突破持续

转化为营收增长、行业话语权和竞争力时，市场价值必然会反映内在价值。谢谢！ 

 

问题 2：您好，请问公司去年业绩整体上涨有哪些原因？ 

答：尊敬的投资者，您好！2024 年公司业绩的整体提升，主要源于四大主

营业务板块的协同发力与差异化突破。 

质量技术服务业务通过“资质扩容、能力建设、服务创新、强化海外运营及

管理提效”实现稳步增长，其中智能家居检测等优势业务业绩贡献稳健，新能源

等新兴领域检测业务、认证业务规模逐步扩大，业绩贡献占比持续提升，驱动业

务结构优化。 

电气装备业务在技术攻坚与降本增效中整体业绩趋于平稳，为后续新增长动

能奠定基础。新能源电池后处理系统业务通过深化核心客户战略合作，突破固态

电池试验产线，成功中标海外订单实现国际市场破冰。励磁装备业务在巩固常规

水电励磁市场优势地位的同时，实现抽蓄励磁市场的有效拓展，成功签订中核云



霄抽蓄等多个项目，SFC(自主可控静止变频装置)取得市场业绩，为未来发展奠

定基础。工业电源业务保持良好发展态势，在电子铝箔行业成功承接多个项目巩

固市场占有率，同步加速渗透电解制氢领域，斩获多个制氢电源项目，同时在大

功率电源领域，承接了火炬工程相关大功率变流器项目，多应用领域协同发展势

能进一步积蓄。 

成套装备业务聚焦“项目履约、市场开发、管理提效、技术研发"协同发力。 

公司高质量交付土耳其、巴西、北非等重大项目，新开发土耳其博世、巴西伊莱

克斯等国际高端客户；国内市场中，热管理业务继续保持稳定增长，签订了华为、

比亚迪、法雷奥、邦迪等多个头部企业订单，涂装表面业务多项突破，首次承接

比亚迪汽车零部件涂装业务，开辟增量市场通道。管理端成立采购委员会，加强

采购管理，同步数字化管理矩阵构建，提升效能保障盈利空间。研发端高端装备

设计研究陆续开展，MES 系统持续升级迭代，并在不同品类项目中得到应用，挖

掘成长新潜力。 

环保涂料及树脂业务一方面持续加大传统优势领域及行业头部客户的市场

开拓，另一方面不断加强新客户、新产品、新项目、新领域等“四新”市场开拓，

销量、收入、利润均实现增长。  

此外，科技创新始终是公司发展的核心驱动力。过去一年，公司围绕"平台

强基-项目攻坚-标准引领-机制护航-人才驱动-生态协同"六位一体推进创新体

系建设，研发投入约为 3.58 亿元，同比增长 10.97%，新增 67 件发明专利，4

项科技成果通过外部技术鉴定，整体达到国际先进水平并在国内头部企业转化应

用；主持和参与制修订并发布国际标准 3 项、国家标准 71 项、行业标准 19 项，

共计 93 项标准，构筑起可持续的竞争优势。 

感谢您的关注！ 

 

问题 3：2024 年报中提到的‘智能家居检测技术’‘氢能设备研发’等进展

如何？何时能贡献规模化收入？ 

答：尊敬的投资者，您好！2024 年度，智能家居检测等优势业务对于公司

质量技术服务业务的业绩贡献一如既往的稳健，工业电源业务加速渗透电解制氢

领域，斩获多个制氢电源项目。感谢您的关注。 



问题 4：请问公司在新能源领域的订单占比是否提升？2025 年在该领域的研

发投入和市场拓展计划如何？ 

答：尊敬的投资者，您好！近年来，公司围绕智能家居、新能源和智能汽车

两大产业链，聚焦智能、绿色健康及数字化三个方向，沿创新链和产业链拓展，

新能源业务收入占比及研发投入占比持续提升。2025 年，公司将着力突破关键

核心技术瓶颈，培育战新产业发展，加快发展新质生产力，打造高质量发展新引

擎；扎实推进布局优化和结构调整，加大前瞻性、战略性新兴产业的布局比重，

实现量的合理增长和质的稳步提升；探索 AI+具体应用场景的落地，加快推进数

智化转型升级，强化精品质量、高附加值产品及系统解决方案能力；立足国内大

循环，紧抓扩大内需的战略基点，大力开拓国内市场，加快国际化经营步伐，强

化海外市场发展战略，进一步优化提升海外市场本地化服务能力，提升海外营销

响应速度和服务水平。感谢您的关注。 

 

                               


