
 

 

证券代码：603111                                          公司简称：康尼机电 

 

南京康尼机电股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-001 

投资者关系

活动类别 

特定对象调研        分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观            其他 

参会单位 
华泰证券：倪正洋、王龙钰 

富国基金：罗松 

会议时间 2025 年 6 月 13 日  14:30—16:00 

会议地点 公司四楼会议室 

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书：陈磊先生 

财务总监：  顾美华女士 

证券事务主管：章玉叶女士 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

1、请介绍一下公司当前的战略规划及未来布局？ 

答：公司在 2022 年完成新一轮战略规划修编，确立了以轨道交

通产品为核心业务、以新能源汽车零部件产品为成长业务、以科创

孵化产品等为种子业务的业务组合架构。未来公司将围绕上述板块

持续加大市场资源投入与战略布局：轨交主业作为公司核心业务，

在维持国内市场占有率不降低的情况下，进一步加大海外及维保市

场开拓和资源投入，实现经营业绩的稳定增长；新能源汽车业务将

紧抓产业发展机遇，持续加大资源投入及新产品研发，实现行业赶

超；智能健康业务尚处于产业孵化期，重点布局养老、康复及医疗

护理领域。 

2、请介绍一下轨道交通主业发展现状与规划？ 

答：国内市场：（1）城轨市场：受宏观经济政策增速放缓影响，



 

 

国内城轨业务从大规模建设阶段转到高质量运营阶段，建设趋势放

缓，前期建设增速有所放缓。预计 2025 年新开通城轨线路里程较

2024 年有回升，城轨整车新造市场将有恢复性增长，整体发展呈现

稳定态势。 

（2）干线市场：过去两年干线市场增速显著，主要得益于新造业务

与维保业务的协同发展。存量车辆进入更新换代周期，高级修进入

密集爆发周期，产业增长趋势明显，当前虽存在部分车辆大修周期

延长的情况，但高级修以里程周期为主，以时间周期为辅，长期来

看维保需求仍将保持稳健增长。 

海外市场：在国内城轨建设进入相对稳定阶段后，公司近年加

大海外市场的资源投入和市场开拓力度，目前已在海外设立了 5 家

子公司，与阿尔斯通、CAF、STANDLER、SKODA 等国际主机厂建

立了紧密合作关系。2024 年海外业务收入 4.12 亿元，较上年同期增

长 67.97%；2024 年新签订单 10.11 亿元，较上年同期增长 50.90%。

截止 2025 年一季度末，轨交主业在手订单金额为 79.71 亿元，其中

海外业务订单占比约为 38%。海外市场作为公司战略重点拓展的方

向，未来将成为重要的增长点，产品已从车门拓展到安全门、内装

等领域。 

3、请介绍一下公司新能源汽车业务发展如何？主要合作的车企

有哪些？ 

答：2024 年度，公司新能源汽车零部件实现收入 80,237.83 万

元，产品主要包括充电总成、高压线束及高压模块三大品类。该业

务业务作为公司“第二增长曲线”的战略布局，近年来受行业竞争加

剧及前期资源投入不足影响，营业收入及盈利水平未达预期。当前

公司正进行新一轮战略规划修编，将进一步加大该产业的资源投入

和政策倾斜，力争实现预期战略目标。目前主要合作车企有比亚迪、

上汽、一汽、长城、吉利、奇瑞等传统车企，与其他新势力车企的

合作也正在洽谈中，理想汽车已实现产品定点和销售。 

4、请介绍一下公司智能健康业务的当前进展如何？ 



 

 

答：随着人口老龄化的加速，中国养老市场正面临前所未有的

挑战与机遇。预计“十四五”期间，60 岁及以上老年人口将激增至

3 亿以上，占总人口比例超过 20%，这无疑为养老产业带来了巨大

的发展空间。公司致力于智能康复辅具和医疗器械的创新发展，以

智能轮椅为切入点，加速推动孵化产业落地，逐步构建智能、高端

产品新业态。 

整体上，公司智能健康业务尚处于产业孵化阶段，产品主要涵

盖三个方向：面向养老人群的轮椅、老年代步车等银发经济产品；

针对失能人群及术后康复的智能康复设备，如智能康复轮椅，智能

护理床、移位机等；以及医院端的医疗护理产品。目前智能轮椅产

品已实现批量销售；移位机产品已在相关医院、康复养老机构进行

使用并实现小批量销售；智能康复辅具产品正在相关医疗机构进行

试用。 

5、请介绍一下投资者索赔事项对公司的影响如何？ 

答：针对投资者索赔事项，法院立案审理并判决的自然人索赔

案件，公司已基本履行完毕，不包括已受理但尚未立案的自然人索

赔案件，公司已合理预提损失。截至 2025 年一季度末，公司已累计

计提投资者索赔损失约 2.16 亿元，后续公司将按照法律法规妥善处

理投资者索赔事宜，依法承担社会责任，尽快为龙昕事件解决划上

句号，让公司进入更加健康的发展轨道。 

6、请介绍一下公司未来的分红政策如何？ 

答：2024 年，公司利润分配预案为每 10 股派发人民币 2.5 元

（含税），预计派发现金红利 212,362,068.25 元（含税），占净利润

的 60.53%。分红率较上一年度有所提升。未来公司将继续秉持积

极、持续、稳定回报股东的理念，保持积极稳健的现金分红政策，

分红政策在保障股东回报的同时，也将会兼顾公司未来在研发及新

兴业务领域的投入需求。 

7、请介绍一下公司研发投入的重点方向有哪些？以及未来技



 

 

术布局？ 

答：公司始终坚持创新驱动战略，聚焦重大新产品和关键核心

技术的攻关与应用，始终保持高比例研发投入。2024 年研发投入

8.68%，重点方向包括：轨交主业重点突破智能化、绿色化领域关

键技术，发展智能运维与低碳技术；汽车零部件业务加速大功率充

电枪线、高压连接器等技术迭代；科创孵化业务聚焦智能健康及医

疗领域需求，推动智能健康设备核心部件研发等。此外，公司前期

在智能工厂建设领域已进行较大规模投入，目前智能工厂已达国内

卓越级水平，未来，公司将加快研究和推动 AI 大模型工具在研发

设计、生产制造与经营管理等各个环节的应用，以达到提高效率、

降低成本的目的。 

公司具有持续的创新研发能力，在技术水平、创新能力和研发

效益等方面处于行业先进水平。在未来技术布局方面，一方面通过

持续的技术创新，保证既有产业的技术领先和产品领先；另一方面

围绕公司机电核心技术，进一步加大前研技术的研究和突破，积极

探索新兴产业及未来产业的市场机会，为公司新产业的落地进行技

术储备和产品储备。 

8、请介绍一下公司海外市场的招投标的定价机制及主要竞争

优势是什么？ 

答：公司轨交主业海外业务采用严格的招投标定价机制，明确

设定毛利率下限，并建立分级审批制度。 

公司海外市场订单主要集中在欧洲、南美州、亚洲、非洲等地

区，产品得到阿尔斯通等国际主机厂的高度认可，具备参与国际市

场竞争的能力。未来，公司将依托领先的轨道交通产品及成熟的项

目经验和市场经验，深化与国际主机厂合作，加速拓展海外市场，

同时，加快欧洲创新发展中心的能力建设，支撑海外业务新路径，

实现海外业务收入可持续增长。 

9、2025 年公司经营目标规划大概是什么样？ 



 

 

答：2025 年一季度，公司实现营业收入 87,148.84 万元，较上

年同期增加 14,622.12 万元，增幅 20.16%。2025 年公司轨交主业

将继续坚持强基固本，巩固核心业务压舱石地位；汽车零部件业务

围绕第二增长曲线目标，力争实现效益规模双提升；科创孵化业务

加快培育战略性新兴产业。三大业务板块将持续提升核心竞争力，

努力实现经营业绩持续稳健增长，以更好地回馈广大投资者。 

附 件 清 单

（如有） 无 

 


