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合肥汇通控股股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：20250618 

投资者关系活动类别 

 

特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

☐其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员姓

名 
国泰海通：张涵 

时间 2025年6月18日 10:00-11:30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓名 

董事长 陈王保 

财务总监 王巧生 

董事会秘书 周文竹 

投资者关系活动主要内

容介绍 

1.近两年公司营业收入增长较快，2024年收入增长接近40%，

主要原因是什么？公司对未来收入增长趋势如何展望或预期？ 

答：随着国内自主品牌汽车在新能源汽车和汽车出口领域的

快速发展，以及合肥在新能源汽车产业中的区位优势，整体经营

实现稳步发展。2024年1-12月，公司实现的营业收入为

106,917.99 万元，较上年同期上升39.84%，一方面系公司业务增

长，其中汽车声学产品收入增幅较大，另一方面系主要客户整车

销量强劲增长带动公司订单量大幅提升。 

随着公司主要客户业务的增长，公司与其合作进一步加深，

经营业绩呈现稳定增长趋势；同时，公司积极拓展新客户新业

务，随着新开发保险杠产品等汽车造型部件逐步量产，丰富了造

型部件的品类，将促进公司经营规模较快提升。 



2.公司综合毛利率一直处于比较高的水平，但是2025年一季

度毛利率有所下滑，主要原因是什么？公司预期未来毛利率将如

何变动？ 

答：2025年一季度毛利率下滑，主要系公司新建芜湖、安庆

生产基地陆续投产，目前处于产能爬坡阶段，固定成本增加导

致。随着芜湖、安庆生产基地的产能利用率提升，毛利率预计将

逐步改善。 

未来，公司将通过技术改进、管理优化、扩大业务规模等方

面改善产品毛利率，保持产品竞争优势。第一，公司通过将持续

加大研发投入，积极挖掘新产品、新工艺，保持技术的先进性；

第二，公司一直奉行精益、精细、精心、精致的“四精文化”，

通过实施精益管理，对供应链、生产制造、计划物流等环节持续

改善，控制生产成本并减少浪费；第三，公司将不断拓展新产品

新客户，进一步扩大市场份额，提高销售收入，摊薄固定成本。 

3.请介绍一下公司未来的战略方向。比如新产品线和新客户

的拓展方向。 

答：公司将依托自身在汽车造型部件和汽车声学产品等领域

的技术创新、产品研发、制造工艺和客户开发等方面的优势，不

断开发满足客户需求的高附加值产品，巩固现有客户并积极开拓

新客户。未来二至三年的整体经营目标是：聚焦主营业务，拓展

新客户新产品品类，积极扩大生产规模，继续扩大市场份额，加

大研发投入及技术创新力度，提升本公司的综合竞争能力。 

在新产品拓展方面，近两年公司大力拓展保险杠业务，在芜

湖和安庆两地新建大型涂装生产线，承接奇瑞汽车多款重要车型

保险杠项目，已陆续开始量产供货。 

在新客户开拓方面，公司已通过岚图汽车和知名外资新能源

汽车品牌主机厂准入审核，并获取东风日产等新客户新项目定

点。 

4.国内汽车市场增长趋于平缓，竞争较为激烈，海外市场空

间较大，公司未来有没有计划出海？ 

答：中国汽车产业正在驶入全新的“大航海”时代，中国的

整车产品和供应链能力都有显著提升，特别是智能电动汽车产业

的发展，正在引领全球。公司也将持续关注海外市场业务拓展机

会，具体业务计划安排以公司披露的信息为准。 



关于本次活动是否涉及

应 

披露重大信息的说明 

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025年6月18日 

 


