
 

 

证券代码：688543                              证券简称：国科军工 

江西国科军工集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                 编号：2024- 

投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研         分析师会议 

 媒体采访             业绩说明会 

 新闻发布会           路演活动 

 现场参观 

 其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

兴业证券：石康、徐东晓 

广发证券：邵艺阳 

申万宏源：达邵炜 

中金公司：刘婧 

西部证券：李雨泉 

上海证券：赵军伟 

华西证券：林熹 

兴业证券：徐东晓 

惠升基金：黄竞 

湘财基金 ：姜申、钱睿南 

中银基金：王伟然 

国泰基金：谢泓才 

国金基金：范亮 

长城基金：杨维维、高明豪 

平安基金：王修宝 

民生加银基金：董士萱 

汇丰晋信基金：晏建树 

融通基金：江怡龙 

华泰柏瑞基金：陆从珍 

汇丰晋信基金：马军 



 

 

鸿途资本：杨荣 

旌安投资 ：李泽恺 

友安众晟资产：张恒辉 

国泰海通资管：李煜 

上海枫缘私募基金管理有限公司：李秋生、邵亮 

北京文博启胜投资有限公司：程严、白天、许文琪 

时间 2025 年 7 月 4 日（星期五）上午 10:00-12:00 

地点 公司多功能会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事长余永安先生  

财务总监、董事会秘书邓卫勇先生  

证券事务代表熊文茜女士 

投资者关系事务代表戴子琦女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

参加调研的人员参观了公司展厅，观看了公司宣传片，公司

董事长、总经理余永安先生从公司服务国防事业介绍了公司发展

历程，同时从回报股东和员工发展方面对近期经营情况及未来规

划与投资者进行了互动交流。 

主要内容如下： 

1.今年是十四五收官之年，请问公司今年整体经营发展的态势如

何？ 

您好！公司目前各项业务开展良好,在手订单充足。公司根

据“十四五”规划及年度目标要求,深刻理解国内外形势变化带

来的机遇和挑战,多方式创新性开展工作,咬定目标不放松、群策

群力谋发展、多措并举控风险;确保全年目标、任务完成。 感谢

您的关注!谢谢！ 

2、展望下一个五年，请问公司如何布局的。 

您好！面对新形势新机遇，公司将继续坚持以国内市场为主，

积极开拓国际市场。另外，公司通过加快推进扩能项目建设以满

足新批产任务交付及拓展产业链进入航天动力领域，同时发力固

体发动机总体研产一体化；弹药装备方面，持续加大中口径弹药



 

 

研发，围绕多弹种、智能化方向拓展，未来十五五期间在营业收

入、净利润保持年均不低于 15%复合增长目标。立足主责主业

发展加快寻求公司产业链端项目合作进行外延式拓展，力争在较

快时间助力营业规模增长。公司将围绕既定发展战略，积极应对

市场环境变化，持续加强产品布局、技术储备及市场推广力度，

持续提升公司综合竞争能力和盈利能力。谢谢！ 

 

3、请问公司今年是否有军贸业务，未来如何开拓军贸业务？ 

您好！公司每年均有军贸业务。近年,公司按国家行业管理

要求,在运营风险可控、合规框架下多措并举加大军贸市场开拓。

首先，推动现有型号产品出口，同时结合国际需求开发多场景适

配新型弹药；其次，依托核心技术与高效制备凸显性价比优势,

重点推广低成本制导火箭弹等武器装备; 另外，公司积极推广现

有产品、技术参与国内行业展会等军品装备交流会深化与军贸公

司及国际客户合作，提升公司在国际军贸市场的知名度，增强公

司在国际军贸市场的竞争力,从而有效拓宽业务发展空间。谢谢！ 

 

4、请问公司动力模块业务的需求如何，产能够不够？ 

您好！导弹（火箭）固体发动机动力模块板块在 2024 年实

现了快速增长，成为公司业绩增长的重要驱动力。随着国防现代

化建设对导弹武器装备性能要求的不断提高，公司积极顺应市场

趋势，加大在该板块的研发投入与技术创新力度。成功突破多项

关键技术，如：无人机长航时助推、新型推进剂配方及安全高效

制备等技术，显著提升了产品的性能指标和生产效率，使产品在

市场上更具竞争力。同时，深化与核心客户的战略合作关系，积

极参与军方武器装备型号项目的竞标与研发，凭借先进的技术和

优质的产品，获得了更多项目订单，实现了产品交付量的大幅增

长。 

公司于 2023 年前瞻性布局，启动总投资 8.1 亿元的“动力

模块能力建设项目”，持续扩大产能，为规模化发展筑牢根基，



 

 

截至目前该项目建设用地征地等前期筹备工作已完成或实施中。

谢谢！ 

 

5、请问公司一季度业绩下滑是什么原因导致的？军工行业是否

存在季节性波动？ 

您好！一季度营收有所下降,主要系上游火工品等原材料交

付滞后,影响产品生产及交付进度所致。公司目前各项业务开展

良好,在手订单充足。另外，公司产品销售呈现明显的季节性特

征,一般在第三、四季度收入占比较高,主要是军品行业特点所决

定。军品采购具有较强的计划性,公司主要产品为总装产品和核

心配套产品,总装产品一般上半年进行零部件生产,下半年特别是

第四季度进行总装、军品验收及交付。谢谢！ 

 

6、请介绍下公司的市场布局。 

您好！公司基于自身长期的研发经验和技术积累，深度挖掘

军方需求，从材料创新、结构优化和性能提升等角度进行技术突

破，研制生产的主要产品为我军主战装备主用弹药或其关键部

件，能够满足我军最新的作战效能和应用环境需求，产品技术水

平和性能得到了军方单位等终端客户的认可。公司与军工央企集

团 B、军工集团 C、军工集团 D、军工集团 G 建立良好合作关系，

是军工集团 F 某单位的战略合作伙伴。公司与军工单位 C18、

军工单位 C16、军工单位 C6、军工单位 C19、军工单位 D5 等单

位建立合作关系，持续扩宽客户范围，提升公司市场影响力和竞

争力。同时，公司积极拓展国际市场，参与国际军贸竞争。通过

参加各类国际防务展，展示公司先进产品与技术，提升国际知名

度，与多家国外客户建立合作意向，逐步打开国际市场局面。2024

年，公司组织参加了第十五届中国国际航空航天博览会，全面展

示公司强化军工核心能力建设、加快武器装备现代化建设的创新

成果；近百件展品覆盖导弹（火箭）固体发动机及装药、单兵武

器系统、弹药、引信及战斗部等领域，其中 50%产品首次亮相。



 

 

谢谢！ 

 

附件清单（如

有） 

 

 


