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投资者关系活动 

类别 

☑特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

☑现场参观□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

国泰海通证券分析师    刘一鸣 

国泰海通证券销售经理  姜继斌 

国泰基金研究员        杨衍嘉 

阳光资产投资经理      陈博贤 

华泰资管研究员        王志琦 

东吴证券自营投资经理  陈岚静 

时间 2025 年 7 月 17 日 

地点 黑龙江绥化市经济技术开发区昆山路 9 号天有为公司

会议室 

上市公司接待人员 

姓名 

吕冬芳  总经理 

张  智  董事会秘书 

李怡蒙  证券事务代表 

   

 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

投资者参观了天有为展厅及工厂，参观后与公司进

行了交流。讨论的主要内容为回答投资者提问，问答情

况如下： 

 

问题 1：公司的成本端，与大部分南方的电子厂，

结构上有何差异？ 

地域优势：生产基地所在地域、土地厂房及人力成

本均低于同行业，且相对其他汽车零部件公司，公司产

品体积小、重量相对较轻，物流成本低，无需就近配套。 

自制力优势：核心工序自制能力较强。 

核心技术优势：公司自主研发的复合屏技术可以通

过价格较低的段码屏实现定制仪表外形，解决了 TFT全

彩屏不易加工成异型的问题，使得公司产品的造型较为

丰富，能满足不同客户的定制化需求。公司复合屏产品

接近 TFT 全彩屏的显示效果，但生产成本降低，给客户

在 TFT全彩屏液晶仪表之外增加了选择范围。 

 

问题 2：如何看两轮车业务的盈利能力，会不会门

槛较低导致利润不行？ 

两轮车业务的盈利能力并非单纯由门槛高低决定，

而是技术壁垒、市场结构共同作用的结果。随着两轮车



市场高端化、智能化发展，为液晶产品提供新的增长空

间。公司从事车用仪表生产多年，具备成本控制、研发、

质量等核心优势。 

 

问题 3：现有业务的年降压力？ 

年降属于行业惯例、各个客户年降比例不同，公司

通过扩大产销规模、优化供应链采购成本向上游传导、

持续推进精益生产、通过加大生产自动化水平，不断提

升智能制造水平等措施实现降本增效，目前已经组建智

能化设备研发团队。公司面对汽车行业的快速发展趋

势，提前布局研发与汽车电动化、智能化紧密相连的产

品线，并在产品品类不断取得突破。 

 

附件清单（如有） 

 

 

 无 

关于本次活动是否涉

及应当披露重大信息

的说明 

不涉及 

 


