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证券代码：688499                                     证券简称：利元亨 

广东利元亨智能装备股份有限公司 

投资者交流记录表 

                                                    编号：2025-07001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观            ■其他（电话会议）  

参与单位名称 

2025 年 7 月 3 日 

恒昇基金、富德生命人寿保险、第一创业证券、杭州红骅投资、广

发资管、红骅投资、长城基金、敦颐资产、融通基金、博时基金、

安聯投資、南方基金、盘京投资、华夏未来资本、金信基金、诺安

基金、平安基金、路博迈基金、东吴证券（合计 19 家机构，22 位

投资者参与交流） 

2025 年 7 月 8 日 

中信建投、汇丰晋信、平安基金、新世界金控、厦门中略投资、兴

业证券、西南证券、财通证券、华创证券、深圳恒泽私募、中泰证

券（合计 11 家机构，17 位投资者参与交流） 

2025 年 7 月 9 日 

中国平安资管（香港）、工银瑞信基金、路博迈基金、宏利基金、

Hao Advisors Management Limited、3W FUND MANAGEMENT 

LIMITED、红杉资本、泰康资管（香港）、太平养老、广发证券、

申万证券、信泰人寿保险、安瑞置业、广东正圆私募基金、天治基

金、尚正基金、上海光大证券资管、太平资管、大家养老保险、金

鹰基金、华安财保资管、国泰海通证券、中邮证券、上海斯米克材

料科技有限公司、长信基金、中哲物产集团、杭州宇迪投资管理、
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平安理财、上海启泰私募基金、华泰机械、江西彼得明奇私募基金、

民生机械、上海财杰资管、农银人寿保险、西部利得基金、北京泓

澄投资、工银理财、中意资管、深圳中安汇富私募证券基金、星泰

投資管理、明世伙伴基金、北京宏道投资管理、上海健顺投资管理、

国寿安保基金、中邮理财、中信建投证券、东吴基金、深圳市明华

信德私募证券基金、天津中冀盈方投资、中银国际证券、中科沃土

基金、宜宾发展创投（合计 53 家机构，75 位投资者参与交流） 

2025 年 7 月 17 日 

国信证券、银河证券、中银证券、中国对外经济贸易信托、浙商证

券、诺安基金、华能贵诚信托、海南宽行私募基金、华西基金、惠

通基金、深圳梧桐引凤投资、深圳红筹投资、广州圆石投资、泰德

圣投资、绿汀投资、香元基金、创金合信、中财招商、南土投资、

传奇资产（合计 22 家机构，25 位投资者参与交流） 

（以上排名不分先后） 

时间 

2025 年 7 月 3 日、2025 年 7 月 8 日、2025 年 7 月 9 日、2025 年 7

月 17 日 

地点 利元亨办公室 

上市公司接待人

员姓名 

广东利元亨智能装备股份有限公司董事会秘书 陈振容 

广东利元亨智能装备股份有限公司研究院院长 杜义贤 

广东利元亨智能装备股份有限公司 IR 陈丽凡 
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投资者关系活动

主要内容介绍 

问题一：目前公司在固态电池领域，面向客户提供的主要产品

/解决方案，是聚焦于硫化物还是氧化物技术路线？ 

答：公司作为全固态电池整线解决方案服务商，依托超百项自

主专利成功打通全线量产工艺，覆盖从各工段关键设备到整线方

案，具备硫化物、氧化物、聚合物及卤化物全体系设备适配能力。

当前向头部车企供应的全固态电池整线项目已开始陆续交付。同

时，利元亨也持续利用在工艺端的深厚积累，不断优化干法设备、

软包叠片、高压化成分容等核心单机设备，为多技术路线客户提供

更契合其特定应用场景和产品需求的解决方案，积极推动固态电池

的产业化进程。 

问题二：作为具备固态电池整线生产能力的供应商，公司在哪

些具体工艺环节或技术方面最具优势或最为擅长？ 

答：基于在固态电池设备领域的技术积累与项目实践，利元亨

核心优势集中于：1）深度结合客户场景提供已验证的定制化方案，

覆盖电极制备（干法/湿法混料及涂布）、电解质压制转印、高压化

成等关键工艺；2）突破硫化物安全管控瓶颈，针对硫化物电池的

防爆、防毒需求设计三级防护体系解决有毒气体防护难题，确保安

全性与质量优先；3）依托已落地的整线项目订单（陆续交付中）

验证全流程工艺落地能力；4）以模块化单机设备（干法混料机、

胶框印刷叠片一体机、高压化成分容设备）支撑多技术路线灵活适

配。 

公司通过材料-工艺-设备协同研发持续优化高压致密化、界面

复合等工艺，在设备交互设计、量产兼容性及技术前瞻性层面保持

行业领先地位。 

问题三：公司后续在固态电池设备领域研发方向和重点关注是

什么？  

答：公司将重点推进多技术路线适配能力，针对硫化物、氧化

物及聚合物等不同固态电解质体系，联合客户开展从中试到量产产
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线的工艺研发。当前客户需求正从实验室小试向中试及量产阶段过

渡，需着力突破现有工艺在大规模生产中的瓶颈：一是改造离散化

设备（如等静压工序），实现连续化生产；二是联合锂电池企业、

材料供应商及终端用户（车企/飞行器厂商），共同攻关高压工艺优

化（降低电极损伤风险）和硫化物毒气防护体系升级，形成产业链

协同解决方案。核心目标是推动固态电池设备向高稳定性、低成本

量产方向迭代。 

问题四：公司在固态电池领域目前的合作商有哪些？国外客户

有吗？ 

答：在全球固态电池领域，众多企业正积极布局，以推动电池

技术的革新与升级。公司也紧跟时代的步伐积极布局，目前公司在

固态电池领域的客户合作已取得实质性进展：在国内市场，公司成

功中标某头部车企全固态电池整线设备订单，覆盖电极制备、电解

质复合、高压化成等核心工艺环节，目前设备交付及验证工作正有

序推进；同时与多家主流电池厂及车企保持深度技术交流，其干法

设备、胶框印刷与叠片设备、高压化成分容设备等单机方案已成为

客户重点考察环节。在海外布局方面，公司固态电池前段装备已实

现向美国客户的交付，同步推进与北美、东南亚及欧洲客户的设备

打样与技术验证。未来，公司将持续深化国内外合作生态，通过技

术协同与本土化交付能力，加速固态电池产业化进程。 

问题五：公司当前订单规模及结构？订单增长驱动因素？ 

答：截至 2025 年 5 月末，公司在手订单总额达 49.21 亿元，

整体经营稳健且订单储备充足。订单结构呈现显著特征：消费锂电

设备业务占比 32.21%，主要受益于消费锂电客户从设备改造向新

产线建设的战略转型，该板块也已陆续恢复至正常水平；智能仓储

业务订单规模达 6.52 亿元，较上年同期 0.6 亿元实现近 11 倍爆发

式增长；动力锂电设备订单则高度集中于比亚迪、宁德时代、国轩
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高科等头部客户。 

订单增长核心驱动主要来自三方面：一是消费锂电领域新产线

需求释放，推动高毛利订单落地；二是客户结构持续优化，订单主

要来自于头部厂商，推动订单质量及回款周期好转；三是智能仓储

业务依托数字整厂解决方案打开增量空间。订单的集中化与业务多

元化共同构筑公司经营基本盘。 

附件清单 无 

日期 

2025 年 7 月 3 日、2025 年 7 月 8 日、2025 年 7 月 9 日、2025 年 7

月 17 日 

 


