
浙江蓝特光学股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

股票简称：蓝特光学            股票代码：688127            编号：20250722 

投资者关系活

动类别  

 特定对象调研      分析师会议  

□媒体采访          □业绩说明会  

□新闻发布会        □路演活动  

现场参观           其他： 机构现场调研      

参与单位名称  
长城证券、民生加银基金、华夏久盈基金、海通证券、景顺长城基金、

中信证券、宏道投资、长信基金、远信基金、东吴证券 

时间  2025 年 7 月 21 日至 2025 年 7 月 22 日 

地点  公司行政楼会议室 

公司接待人员

姓名  

董事会秘书：郑斌杰 

证券事务代表：陈夏晟 

投资者关系活

动主要内容介

绍  

一、回答投资者提问 

问题 1：公司 2025 年第一季度业绩增长显著，请问上半年度业务拓展

情况如何？ 

答：近年来，公司通过多领域多品类应用的积极布局，形成梯次发展、

关键卡位的战略发展格局。得益于多样化的产品布局，公司各大业务

板块继续保持着较好的成长潜力。2025 年上半年度，手机端潜望式长

焦微棱镜的市场需求进一步扩张、高阶玻塑混合镜头项目逐步落地，

汽车端随着行业内智驾下沉的趋势也有望继续形成市场增量；此外，

消费电子、光通讯、半导体等领域的市场需求也呈现良好的增长趋势，

公司也在积极拓展相关业务合作的广度与深度。 

 

问题 2：公司微棱镜业务 2025 年发展态势如何？ 

答：微棱镜业务是公司近两年培育的一大核心业务，其中“新型微棱

镜”产品有别于市场主流的微棱镜产品，在产品与工艺设计上更为复



杂，价值量相对较高，公司今年继续跟进客户新机型的升级需求，叠

加 2024 年已推出机型持续销售，预计 2025 年市场总需求仍将保持增

长；同时，公司同步开发了其他类微棱镜产品，进一步完善了公司在

该业务领域的产品矩阵，目前也已启动出货、顺利切入其他系列厂商

微棱镜需求。 

 

问题 3：公司如何评价未来手机玻塑混合镜头的市场规模？ 

答：长期以来，“影像能力”一直被作为旗舰手机差异化竞争的重点。

玻璃透镜与塑料透镜相比，其材质在折射率、色散、温度耐候性等性

能上的具有显著优势。实现手机摄影需求下小体积、高精度的玻璃非

球面透镜大规模、高良率生产，对于当前的产业链来说具有一定的挑

战性，相关技术、工艺仍处于一个不断成熟的过程中。 

短期来看，玻塑混合镜头的市场空间尚需聚焦在国内终端厂商在旗舰

机型上的积极尝试与率先应用，公司产品目前已正式导入量产；长期

来看，随着手机非球面模造玻璃工艺的进一步成熟、供应链量产规模

的有序扩张，玻塑混合镜头相较于塑料镜头的“质价比”优势将会凸

显并有望进一步下沉至更多机型应用。 

 

问题 4：近年来行业对于模造玻璃比较关注，包括汽车电子、消费电

子、安防监控等领域都有应用。公司怎么看待玻璃非球面透镜业务的

发展空间？ 

答：模造玻璃是一项极具潜力的技术应用，针对玻璃材质该项技术可

以提供兼具质量、效率、成本的成熟工艺方案，除了前期已开发的汽

车电子应用和正在积极投入的手机玻塑混合镜头应用，近年来公司面

对的高速光模块、手持影像创作设备等领域需求也迎来了较快的增

长，对公司玻璃非球面透镜业务的稳定发展起到了支撑作用。玻璃非

球面透镜业务的发展空间来源于其光学性能优越、环境适应性好且具

有良好的量产稳定性，能够普适性地满足多行业应用的需求，其中以

车载镜头、手机、相机、无人机等品类为代表的成像类需求发展仍然



值得长期关注。 

 

问题 5：公司提及战略布局中包括梯次发展、关键卡位，请问公司目

前在研与储备的项目中，有哪些值得投资者关注和期待？ 

答：玻璃晶圆业务一直是公司的重点项目。2014 年，公司就已研发出

玻璃晶圆片产品并投入量产；2016 年，公司开始研发、试产用于半导

体制造、智能穿戴（AR/VR）领域的玻璃晶圆产品。随着 AI 技术的

日趋成熟，消费级的 AR 头显、AI 眼镜正在逐步量产落地——其中，

AR 头显中的光波导显示组件作为核心组件，具有较高的价值量，是

未来若干年内值得重视的潜在市场。公司玻璃晶圆产品经深加工后可

制成光波导片，依托多年来与全球领先 AR 解决方案供应商在玻璃晶

圆领域深度合作，公司已实现满足现阶段衍射光波导全彩量产方案的

玻璃晶圆工艺开发储备，并围绕各类客户的定制化需求持续深入开发

高折玻璃、碳化硅等材料的大尺寸晶圆加工工艺。 

 

问题 6：此前关税政策对公司的年度生产销售计划有无影响？ 

答：综合看，公司已建立起具有稳健性的产品矩阵，为多领域、多地

区、多客户提供成熟的光学元器件供应方案，长期看下游需求具有稳

定性、可持续性。自前期关注到关税政策的较大不确定性以来，公司

也一直保持着和下游客户的密切沟通，目前业务趋势总体符合公司内

部预期的全年规划。 

 

问题 7：目前关税政策仍具有较大不确定性，公司是否考虑过假如客

户要求降价时作何应对措施？ 

答：截至目前客户暂未因关税问题与公司协商调整价格。公司一直秉

承着“技术为先”的理念，更倾向于通过关键工艺、技术难点的突破，

持续性地打造自身先发优势、稀缺优势，致力于为客户提供“人无我

有、人有我优、人优我廉”的产品，以此在议价中保持客户对于价值

的认可度；同时，对于制造业来说价格年降是一个长期命题，但受益



于下游需求硬件升级的趋势，有效地对冲了部分产品的降价压力，同

时随着工艺优化等“降本增效”手段、利润空间也有待被进一步挖掘。 

关税政策的后续变化尚不明朗，仍需要保持动态观望，后续公司也会

和客户保持密切沟通、力求共赢。 

 

问题 8：请问公司 2025 年资本开支计划？ 

答：光学产业作为一个优质赛道，未来仍有望在较长的一段时间内保

持增长；同时随着“精密光学”需求的快速发展，对于企业储备应用

高精度的加工设备、检测设备集群提出了要求。因此在资本开支方面，

公司在保持生产性投资意愿的同时，重视有序投资、稳健投资。2025

年度，公司将继续推进“精密光学器件创新产业基地项目”的长期有

序建设，确保规划内的土建施工顺利实施；同时，公司还将结合下游

需求情况，逐步追加配置玻璃热模压、精密平面加工、半导体光学加

工等多种先进工艺的设备，满足产品优化、产能提升的发展需求。 

 

更多调研情况及重复性问题，也可查阅公司于上证 E 互动平台“上市

公司发布”栏目刊载的各期《投资者关系活动记录表》 

附件清单(如有) 无 

日期 2025 年 7 月 22 日 

 


