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英科再生资源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关

系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议  

□媒体采访            □业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动  

□现场参观            □一对一沟通  

■电话会议            □其他 

时间 2025 年 8 月 27 日 8:45-10:20 

地点 线上会议 

参加人员 

国信证券      张浩冉                   友邦人寿      杨佳  

途灵资产      赵梓峰                   东方基金      郭晓慧 

招商资管      孙妤                     巨杉资产      李小真 

东方证券      杨卓成                   仁桥资产      谢雨阳 

易格私募基金  张文炜                   海港人寿      杨振艺 

中信新材料    郭柯宇                   海辰投资      冯佳安 

华泰保兴      付梦阳                   泓德基金      秦臻 

前海联合      魏甜                     中加基金      赵雯晰  

招商基金      李毅                     金鹰基金      汪达 

国泰海通      范杨    毛宇翔           阳光资产      朱禹桥  李曦辰 

西部利得      林静    冯皓琪 

广发证券      郭鹏  曹倩雯  荣凌琪     信达证券      姜文镪  李晨 

接待人员 财务总监      李寒铭女士 

董事会秘书    徐纹纹女士 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

1.公司海外基地产能的扩展速度和后续产能的落地情况如何？ 

尊敬的投资者，您好！公司海外建设主要布局越南和马来西亚，目前主要推进

越南基地建设（聚焦再生塑料的高值化利用）。其中，一期实现满产满销，二期于

今年二季度投产且处于爬坡阶段，三期建设计划已发布公告，建设周期约两年，后

续公司将按规定披露进展。感谢您的关注。 



2.全球装饰建材的市场空间是多少？装饰建材的竞争优势、渠道、客户拓展策略是

什么？ 

尊敬的投资者，您好！全球墙面装饰材料市场空间每年在千亿美金以上。公司

研发的装饰建材产品兼顾潮流美学与实用功能于一体，具有轻工匠、易安装、低碳

环保、可回收等特性，与成品框业务在渠道资源共享、场景协同赋能等逻辑上契合。

公司充分利用现有成品框的渠道，协同比例约 20%到 25%，具有合作粘性强、双方

认可度高的天然优势。公司始终坚持面向全球消费者提供“家居墙面装饰一站式解

决方案”，坚持全球化战略，对不同的国家、渠道进行深耕。感谢您的关注。 

 

3.公司目前在装饰建材上的核心产品有哪些，未来有哪些潜在的拓展产品？ 

尊敬的投资者，您好！公司装饰建材聚焦家居墙面装饰一站式解决方案，核心

围绕墙面装饰材料进行拓展，未来将基于再生塑料的高值化利用领域。目前已有 r-

PS、r-PET、r-PE 等材质产品，涵盖室内与户外等多应用场景。感谢您的关注。 

 

4.装饰建材业务在欧美的占比情况如何？未来是否会重点开拓美国市场？ 

尊敬的投资者，您好！公司的装饰建材业务，凭借轻工匠、易安装的特性及其

兼具实用功能与潮流美学的优点，适应了欧美地区“绿色消费”的热潮。目前装饰

建材业务以欧洲市场为主；美国具备较大市场潜力，公司未来期望进一步开拓。在

未来的开拓渠道上，与成品框业务约有 20%-25%的渠道复用，有利于进一步发挥渠

道优势。感谢您的关注。 

 

5.半年报中 PET 与再生粒子合并披露的原因是什么？  

尊敬的投资者，您好！将原有再生粒子与 PET 产品合并归类至“再生塑料”业

务板块，这与公司经营发展战略一致，同时更清晰地向投资者呈现公司“回收-再生

-利用”的全产业链的业务模式。即在回收端，面向全球销售不同的环保设备；在再

生端，生产销售再生塑料；在利用端，形成以成品框、装饰建材为主的再生塑料高

值化应用。感谢您的关注。 

 

6.在非欧美市场的拓展上，公司目前是如何准备的？ 



尊敬的投资者，您好！公司持续推进全球营销，服务国家数量较去年年报 120

个增至今年的超 130 个，欧美市场（含欧洲、北美洲、南美洲）仍是公司重要营收

来源，非欧美市场广泛分布在东南亚、澳洲、非洲等区域，呈多点开花态势。感谢

您的关注。 

 

7.公司下半年主营业务的经营趋势与上半年相比是否会有进一步调整？ 

尊敬的投资者，您好！公司仍聚焦于以成品框、装饰建材为主的再生塑料高值

化应用方向，会持续开发与设计出更具消费品属性的家居装饰品，提供给终端零售

店汇集产品设计、研发、制造、营销、服务于一体的整体解决方案，充分发挥全产

业链与多元产品的优势，借助成品框与装饰建材的渠道复用性，实现两大核心业务

在终端网络、客户资源上的协同增效，多管齐下拓宽市场版图。感谢您的关注。 

 

8.成品框业务主要客户结构如何？  

尊敬的投资者，您好！公司成品框业务板块中，零售商客户贡献收入占整个成

品框销售收入的 75%以上，与全球 300-400家大型连锁零售商建立直接合作关系。

感谢您的关注。 

 

9.不考虑汇兑非经营性损益，公司经营性业绩如何？ 

尊敬的投资者，您好！剔除汇兑波动非经营性因素影响，公司经营性盈利能力、

收入与净利润均保持同向增长。感谢您的关注。 

 

10.公司进行半年度分红的考量及未来分红计划如何？ 

尊敬的投资者，您好！2025 年半年度公司拟向全体股东每 10 股派发现金红利

1.00 元（含税）。公司在制定分红策略时，充分考虑了公司的发展战略、盈利状况、

资金需求等因素，在保障公司持续发展的前提下，最大限度地回馈股东，增进股东

福祉。公司将继续推进“提质增效重回报”行动方案的实施，持续聚焦经营主业，

加大科技创新投入，完善公司治理结构，优化分红策略，为投资者创造更大价值。

感谢您的关注。 

 



11.公司未来 2-3 年最有发展潜力的产品线是什么？如何看待非美市场前景？ 

尊敬的投资者，您好！未来 2-3 年公司最有潜力的产品线仍是聚焦再生塑料的

高值化利用方向，目前来看为装饰建材。 

外销业务方面，非美市场收入较去年同期增长 31.15%，主要得益于装饰建材

业务在相关区域的持续拓展。后续公司将进一步推进非美市场多元化开拓，美国市

场作为公司重要海外市场，有望保持稳健增长。感谢您的关注。 

 

12.废塑料回收体系的壁垒是什么？  

尊敬的投资者，您好！废塑料回收体系的壁垒在于公司在全球建立了全球回收

体系，合作回收网点达 1300 多个。同时，在回收端，公司通过销售不同功能的环

保设备，在获得设备销售利润的同时亦有助于和回收点建立长期合作关系，这有利

于公司获得稳定的原材料来源，达到了双赢商业目的，形成良性互动模式。感谢您

的关注。 

 

13.美国关税波动，对公司出货影响如何？ 

尊敬的投资者，您好！目前来看，美国关税波动对公司产品出货的整体影响相

对有限。一方面，公司与客户的贸易合作中，关税相关成本的承担方式已形成相对

成熟的协商机制，会结合市场销售需求与客户实际情况，灵活调整以保障业务稳定

推进；另一方面，公司在越南建有生产基地，可通过合理统筹订单交付安排，为客

户提供更具成本效益的解决方案。感谢您的关注。 

 

14.综合考虑越南子公司及整体情况，未来几年的投资额强度有多大？ 

尊敬的投资者，您好！未来整体投资将继续保持稳健资本开支。感谢您的关注。 

 


