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苏州易德龙科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-09-01 

投资者关系活动类

别 

√公司现场接待       √电话会议 

□其他场所接待       □公开说明会 

□定期报告说明会     □重要公告说明会 

□其他：  

参与单位名称及人

员姓名 

金鹰基金管理有限公司   洪梓超，刘忠腾 

博时基金管理有限公司   何海怡，付伟，谢泽林 

中天汇富基金管理有限公司   古道和 

光大保德信基金管理有限公司   林晓凤，李心宇 

平安银行股份有限公司   刘颖飞 

诺安基金管理有限公司   黄友文 

易方达基金管理有限公司   冯波  

华泰保兴基金管理有限公司   张苏 

新华基金管理股份有限公司   刘海彬 

方正证券股份有限公司   马天翼，鲍娴颖 

招商证券股份有限公司   左一锟 

民生证券股份有限公司   巩凌霄 

西南证券股份有限公司   徐一丹 

西部证券股份有限公司   邓宇轩 

国金证券股份有限公司   茅梦云 

西南证券股份有限公司   周鑫雨 

中航证券股份有限公司   闫智，邹润芳，刘牧野 

宁银理财有限责任公司   高晗 

光大永明资产管理股份有限公司   蒋冰 

招商信诺人寿保险有限公司   刘延波 



中银三星人寿保险有限公司   石晴川 

和泰人寿保险股份有限公司   李镰超 

恒安标准人寿保险有限公司   张炜 

致合(杭州)资产管理有限公司   张傲亮 

共青城鼎睿资产管理有限公司   王可丹 

深圳前海百创资本管理有限公司   甘欧阳 

广州市乾元资产管理有限公司   陈立基 

深圳市尚诚资产管理有限责任公司   黄向前 

杭州白犀资产管理有限公司   田思琦 

上海竹润投资有限公司   诸葛恒中 

深圳市鲲鹏恒隆投资有限公司   彭飞虹 

北京沣沛投资管理有限公司   孙思维 

上海天猊投资管理有限公司   曹国军 

上海汐泰投资管理有限公司   胡昊泽 

上海度势投资有限公司   顾宝成 

杭州昊晟投资管理有限公司   胡硕桐 

宜宾发展创投有限公司   邹和怡 

深圳创富兆业金融管理有限公司   刘姝仪 

上海喜世润投资管理有限公司   刘沛力 

上海杭贵投资管理有限公司   饶欣莹 

广州云禧私募证券投资基金管理有限公司   李伟杰 

 时间 
1. 2025年8月28日 

2. 2025年9月1日 

地点 
1. 电话会议 

2. 苏州易德龙科技股份有限公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事长：钱新栋 

副总经理、财务总监：蒋艳 

董事会秘书：樊理 

证券事务代表：宋进 



投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、 公司业务介绍 

董事会秘书樊理先生介绍了公司 2025 年半年度业绩数据及经营情

况。 

公司 2025 年上半年实现营业收入 11.71 亿，同比增长 15.64%，归

属于上市公司股东的净利润是 1.15 亿，同比增长 31.06%，归属于上市

公司股东扣非后的净利润 1.12 亿，同比增长 36.36%。 

二、公司管理层与投资者互动环节 

Q1：公司上半年业务表现突出，工控、通讯和医疗均有不同程度的增

长，请公司解读下业绩增长的原因？ 

     答：公司 2025 年半年度下游工控、通讯和医疗领域均有不同比例

的增长，驱动的因素有所不同。 

     工控领域公司在头部客户的业务份额逐步增加，同时制造基地海外

实现工业客户的量产，驱动工控业务增长； 

     通讯领域下游头部服务器客户受益于下游市场需求增长，形成较大

的业务增量，驱动公司通讯业务增长； 

     医疗领域受市场需求增长的影响，主要的客户业务均有所增长，驱

动公司医疗电子业务增长。 

Q2：报告期内美国对华关税政策及后续潜在的变化对公司的影响如

何？公司如何应对相关的变化？ 

     答： 受益于全球布局的推进，公司陆续在墨西哥、越南、罗马尼亚

布局海外产能，公司完整的海外布局能够有效满足客户全球就近交付的

诉求，灵活应对关税风险，增加跟客户合作的粘性。 

     公司海外工厂的运营与苏州总部保持一致，采用与国内相同的 IT

系统及生产设备，可以降低客户备份风险，支持客户自由选择海外生产

基地实现快速切换与协同。 

     同时当前公司出口至海外的产品主要以 FOB（Free On Board，船上

交货，离岸价），EXW（工厂交货）等合作模式进行交易，进口关税由进

口商（客户）承担。和国内外同行相比，公司的全球布局较早且覆盖地



区全面，使得公司在应对关税问题时处在优势竞争地位，能够承接客户

全球范围内的订单转移。 

Q3：部分欧美的 EMS 在其传统的优势领域出现战略退缩，是否给公司带

来新的业务机会？ 

答：欧美客户的原有 EMS 供应商为配套客户的全球化战略逐步在中

国建设产能，但如今随着终端客户对效率、成本和产品迭代速度的要求

愈发提高，同时中国本土的 EMS 公司能力不断加强，欧美 EMS 在其传统

的优势领域出现战略退缩。 

因此，终端客户寻求能同时满足“中国效率+全球标准+研发制造能

力”的供应商，导致部分欧美竞争对手在中国市场的业务份额有所降

低；公司凭借长期服务欧美客户的经验，已经建立了成熟的合作模式，

并兼具高效率和研发制造能力。凭借上述优势及优质客户的背书，公司

正成功地吸引和导入新的优质客户，业务呈现积极增长态势。 

Q4:公司目前的业务分部情况如何，客户集中度是否有所变化？ 

答：公司聚焦全球各行业头部客户，为客户提供研发协同、测试开

发、供应链整合等增值服务，深入挖掘客户价值，建立了深度客户关系，

不断提高客户端的份额；同时，公司抓住欧美客户供应链整合和调整的

机遇，积极发掘全球头部企业的业务机会，单一客户及项目的合作规模

有所增长；在传统优势领域，公司仍坚持服务于对高质量、灵活快捷的

制造服务由较高需求的优质客户。 

因此，公司在报告期内，部分头部客户的收入体量有所增加，但整

体的客户集中度无较大变化。 

Q5: 公司当前海外工厂的布局及后续的产能规划如何，是否考虑新增产

能？  

答：公司现有三个海外工厂，分别在越南、墨西哥和罗马尼亚工厂，

在国内公司有苏州工厂和武汉工厂就近服务客户。 

公司结合客户需求变化及对产能的需求，计划于 2025 年下半年对

部分海外工厂进行扩产，目前具体扩产计划尚未确定。 



Q6：公司目前在研的产品 PCB 轴向电机进展如何？ 

答：公司开发 PCB 轴向电机是由于下游的风机客户要求公司为其进

行定制化开发，因为其同行业的已经有公司导入 PCB 轴向电机作为电机

方案。公司接到客户需求后开始研发工作，在产品研发过程中，因该方

案具备轻量化、体积小、能量密度大等特点，与不同行业的客户对接过

产品需求，目前该产品尚处于研发阶段，预计不会对本期的经营情况产

生影响。 

Q7：受益 AI 基础设施的需求爆发，公司下游的服务器客户及其他通讯

客户的需求是否有明显的变化？ 

答：2025 年半年度，公司通讯行业收入同比增长 22.44%，受下游

服务器客户的订单增长驱动较大。公司与下游的服务器客户在全球范围

内建立广泛的合作，为其提供多种产品的制造服务。 

同时，公司下游的另一客户在整体出售到安费诺后，集团预期推动

供应链整合，将给公司带来新的业务机会。 

综合来看，下游通讯领域受益于 AI 基础需求的爆发，将带来不同

程度的增长，公司将积极推进相关业务合作，提升客户端的业务份额并

开拓新的客户。 

Q8：公司研发费用同比增长超 20%，进一步加大研发投入，请问目前研

发项目的进展如何？ 

    答：报告期内，公司在保持 EMS 主营业务稳定增长的基础上，持续

加大研发投入，积极拓展技术服务的深度与广度。为更好地响应工控领

域全球头部客户的个性化需求，公司进一步扩充并优化研发团队，深度

嵌入客户研发流程，提供从系统设计、硬件、软件、结构、仿真（热仿

真、磁仿真等）到测试及量产导入的一站式研发制造解决方案。 

    2025 年半年度，公司已与数家全球细分行业龙头企业达成产品开发

合作协议，涵盖人机界面及 IoT、电机/电控、电源等多个产品领域。 

附件清单 无 



日期 2025年9月1日 

 


