
 

 

证券代码：688139                                    证券简称：海尔生物 

青岛海尔生物医疗股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-019 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 东证资管、光大证券、华西基金、南方基金、平安证券、易米

基金、中泰证券共 7 家机构 

时间 2025 年 9 月 11 日-9 月 12 日 

参会方式 现场会议 

上市公司接待人

员姓名 

证券事务代表刘向青 

投资者关系活动

主要内容介绍 

问题一：请公司介绍一下 2025 年上半年经营情况的变

化？ 

答：总的来说，今年上半年公司经营情况有三个变化。 

第一是产业布局更加深化。“非存储”里面各项业务近几

年的快速发展，实验室解决方案、智慧用药、血液技术三大赛

道格局逐渐明朗，连同低温存储形成了四大产业格局。 

第二是海外业务走出扰动。从今年开始已经走出 2024 年

海外市场的扰动，多年来的海外深耕和“一国一策”本地化布

局优势将得以充分展现，今年上半年实现了 30%的高增长。 

第三是技术底座迭代升级。公司的技术平台由原来的六大

技术平台进一步升级为四横四纵体系，横纵平台的联动支撑了

公司新品上市更快，产品壁垒更高，场景方案更具差异化。尤

其积极拥抱了人工智能技术革命，着力强化了 AI 技术平台。 



 

 

问题二：请公司重点介绍下实验室解决方案产业目前的经

营情况？ 

答：公司实验室产业致力于打造行业引领的整体解决方

案，实现对用户从产品→解决方案→持续服务，同时拥抱自动

化和 AI等技术打造具有差异化竞争力的场景方案： 

在产品方面，上半年公司围绕安全防护、样品处理、生物

培养、分析检测以及数字平台 5 个方向布局，目前已经有 20

多种系列，超过 200款产品。细分市场上，单品类如生物安全

柜，根据第三方数据显示，我们目前的市场份额单月居国内第

一。分析仪器板块下的总有机碳分析仪和紫外分光光度计，我

们保持了国产第一和第二的领先地位。 

在软件平台即数字化平台方面，围绕建设实验室智慧平

台，AI 战略已经初见成效。到目前为止，我们已经开发了多

个智能体集群，并且应用于实验室安全、细胞培养等多个场景。 

在服务方面，公司通过提供实验室耗材保持用户稳定的服

务，同时增加业务粘性。 

未来，在国产化和数字化的双重机遇下，实验室解决方案

产业将继续快速发展。国内分析仪器市场上进口品牌占比仍然

较高，高端分析仪器整体进口率超过 80%，为我们带来了巨大

的市场机会，公司将通过设备+平台+服务的三级跃迁来加快提

升市场竞争力。此外，从实验室向制药工艺的延伸也是我们既

定的战略，目前已经在中小试场景推出了部分场景方案，后续

会继续加快发展的步伐。 

问题三：请公司重点介绍下智慧用药产业目前的经营情

况？ 

答：公司智慧用药产业致力于覆盖智慧药房全场景，实现

智慧用药全链条全闭环。当前重点布局门诊药房、静配中心、

住院药房等： 

门诊药房场景，我们从 HIS系统接入，实现从处方→设备



 

 

找药→整处方传输→核对→发药→患者收药全闭环。重点产品

包括公司推出的行业领先的冷藏机械手发药机，目前已用于浙

江、江苏、甘肃等地区的 5家医院；以及行业引领的盒装、针

剂一体的通用型发药机，目前已落地四川某三甲医院。 

静配中心场景，公司实现从 PIVAS合理用药→流水线上贴

签、摆药→配液→分拣→配送的全闭环。重点产品包括：公司

首创的贴签摆药流水线，目前已安装 10 家以上医院，今年上

半年安装 4家医院；适合国内配液的细胞毒性药配液机器人，

即将落地江苏某医院；合理用药审方、PIVAS、软硬件一体整

体化解决方案，软件硬件都是自主研发。 

住院药房场景，目前我们是国内领先的可以提供分包核对

一体机的企业。 

未来这些差异化重点产品，是产业增长的重要保障和引

擎。 

分区域来看重点是海外战略。我们借助于公司极强的研发

实力，可以实现方案定制化，满足不同区域用户的不同需求，

在东南亚、中东、欧洲等都有广阔的发展空间。目前在东南亚

和中东已经取得了阶段性成果，比如在泰国，我们与拥有约近

50 家医院的 RAM 医疗集团签订战略合作，从今年开始逐步落

地，未来将持续复制，并以此为基础，带动海尔生物全系产品

拓展，快速打开泰国医疗市场。 

问题四：请公司重点介绍下血液技术产业目前的经营情

况？ 

答：公司血液技术产业致力于成为全球化的血液技术公

司，覆盖血浆采集场景、全血及成分血液采集和制备场景等。 

上半年，我们在采浆耗材领域的市场份额首次突破 50%，

这主要基于我们对采浆设备和采浆耗材进行的技术升级：同样

采集一吨血浆，可以多获得 100多瓶白蛋白，因此被行业高度

认可。在未来发展上： 



 

 

在区域维度，我们重点布局海外市场，相关产品方案正在

进行境外认证。 

在产品维度，上半年我们推出了自主研发的一次性使用去

白细胞塑料血袋，该产品已获得国家药监局Ⅲ类医疗器械注册

证，出厂即带电子身份证，意味着我们的耗材可以与低温存储

产业的各种血液存储硬件、血液制备硬件更好的融合，预计明

年开始批量供货，为血液技术产业打开第二曲线。此外我们的

产品矩阵还包括血站场景的交接舱、夹板式血细胞分离机、热

合机等产品，结合已有的血液保存箱产品，我们可以在血站从

采血、运血、存储到制备全流程提供整体解决方案。接下来公

司会继续积极布局血站流水线、全自动全血成分分离机等创新

产品。 

从中长期看，公司致力于进入血液治疗方案场景，在基础

耗材做牢的同时，在中高端耗材市场和血液治疗方案市场有一

席之地。 

问题五：请问公司详细介绍下并购整合方面的策略及成

果？ 

答：公司所处行业具有“大市场、小细分、多产品、多应

用”的特点，从底层技术角度来看各细分赛道差异明显，因此

以外延并购快速切入新赛道、以投后整合逐步提升整体竞争

力、最终打造覆盖多场景的平台型企业，是公司中长期持续发

展的关键所在。 

过去几年里，海尔生物接连完成多起并购，可以分为补强、

相关、平台等并购类型，通过强化低温存储产品协同矩阵、补

齐实验室软/硬/服一体化方案、深耕医院延伸至智慧用药场

景、切入血液技术赛道，不仅构筑起产业发展新格局，还基于

“同心圆”整合体系持续提升并购公司价值，2024 年公司并

购子公司的资本回报率整体达双位数。 

附件清单 无 



 

 

日期 2025 年 9 月 12 日 

 


