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株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司 

投资者关系活动纪要 
 

株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司（以下简称“公司”），2025年 9

月 25日-9月 26日与投资者沟通交流如下： 

一、投资者交流基本情况 

项目 时间 
投资者关系

活动类别 
参与单位名称 公司接待人员 

1 
9月 25日 

11:00-12:00 
电话会议 华夏基金、华创证券 董秘韩红涛 

2 
9月 26日 

13:30-14:30 
电话会议 华安基金、华创证券 董秘韩红涛 

3 
9月 26日 

14:30-15:30 
电话会议 中信资管、华创证券 董秘韩红涛 

4 
9月 26日 

15:30-16:30 
电话会议 招商信诺资管、华创证券 董秘韩红涛 

二、投资者交流会议纪要 

1、公司在产品布局方面的策略有哪些？ 

答：公司产品布局主要围绕技术创新、结构优化、行业定制化及全球化拓

展展开，具体策略如下：（1）推进刀具基层与涂层等底层技术研发，开展前沿

技术产业化，布局超硬、金属陶瓷复合基材、复合涂层、纳米涂层技术研发，

提升刀具的耐磨性、耐高温性能和使用寿命。（2）优化产品结构，将低附加值

标准化刀具产能转化，聚焦开发高端数控刀具、整硬刀具、超硬刀具等高端产

品，形成覆盖粗加工到精加工的全流程解决方案。（3）针对高端制造领域提供

工况定制化服务，如开发高温合金、钛合金加工专用刀具用于航空航天等领

域，研发电机轴高效切削刀具用于新能源汽车领域，推出小零件精密刀具，满

足 3C 电子、5G 零部件等加工要求。（4）配套产品技术服务体系，提供智能刀

具库、刀具选型数据库、切削参数优化等数字化服务，协助客户降低单件加工

成本。推进绿色制造工艺，采用低能耗涂层技术，开发可回收硬质合金刀具



等。公司将持续强化“材料-结构-涂层”全链条研发能力，把握航空航天复合

材料、新能源装备等新兴领域的刀具需求，构建动态调整的产品迭代机制以保

持竞争优势。 

2、面对多变的市场需求和技术发展，公司有哪些应对策略？ 

答：面对变化的市场环境和需求，欧科亿始终坚持“技术驱动、系统服

务”的发展战略，聚焦刀具核心技术的持续突破。公司围绕涂层技术、精密结

构设计与评价控制体系等方向开展系统性研发，尤其在超硬陶瓷刀具涂层技术

上，着力提升涂层结合力并缩短研发周期，增强产品的经济性与可靠性。通过

将核心技术成果产业化，推动刀具产品体系全面升级，以适配未来智能化产线

和数字化工厂的高要求应用场景。 

公司致力于布局高精、高效、难加工材料领域，在航空用高温合金、钛合

金等材料的加工刀具研发上取得实质性市场化应用，实现技术成果转化。公司

致力于从单一刀具制造商向“整体解决方案服务商”转型，强化终端技术支持

与服务体系，提升客户粘性与综合价值。 

3、刀具行业技术发展趋势有哪些? 

答:一方面,随着刀具消费结构升级、高端化发展趋势加剧,现代切削加工对

刀具基体材料、涂层制备、刀具结构提出更高要求,伴随着不断升级的高速、高

效、高精度的切削加工需求,开发与现代切削加工相适应的刀具成为未来发展方

向,这也对刀具切削性能提出更高的要求。另一方面,传统标准刀具生产、供应

方式已经无法适用终端用户“三高”加工需求的转变,新切削加工管理及相应配

套技术和产品的开发,极致追求客户加工效率、成本优化要求而提供定制化整体

解决方案设计与服务的能力变得尤为重要,刀具企业也将不再是单纯刀具供应商,

而是成为为用户解决加工问题的重要合作伙伴。 

4、如何理解刀具行业的终端销售模式? 

答:刀具行业终端分散、技术服务性强、存在试刀周期,因此刀具生产企业

需要借助终端经销商资源和服务能力,协助终端销售渠道开拓,刀具企业提供技

术支持。公司加大终端覆盖比例和品牌推广,获取终端客户使用需求,及时把握

产品开发要点和市场风险,为实现整体解决方案奠定基础。终端模式初期可能增

加一定的销售费用,但长期来看,在终端客户的销售中可以获得更大的市场份额

和更强的依赖关系。此外,贴近终端还可以更好地跟踪客户反馈,推动产品的迭



代升级,从而建立起高度的信任和合作关系。 

5、整包供应模式能给客户带来哪些成本优势? 

答:整包供应模式可降低客户的直接和潜在成本。相比传统购买方式,客户

无需担心刀具选购、库存管理、资金占用等问题,并且由于我们具备更强的成本

控制能力,能够在最优渠道获取成本更低的产品,将这部分成本优化传递给了客

户。其次,通过整包模式下的定制服务,避免了因多余采购导致的浪费和占用

等。此外,刀具企业在与终端客户提供现场管理服务的同时,优化刀具加工工艺,

通过提升刀具加工效率来降低客户成本。 

6、欧科亿在高端制造领域有哪些新的技术突破? 

答:公司对标高端制造终端需求不断改进现有牌号、升级制造工艺，形成了

一些应用反馈较好的产品系列。具体体现在:(1)升级钛合金铣削基材牌号、淬

硬模具钢加工领域基材牌号以及内冷螺旋孔棒牌号等,提升对应产品在半精加工

及精加工的性能，解决难加工材质加工难点；(2)开发采用 CVD 涂层-膜层织构

定向生长技术的 OC32 系列刀具,通过塑性滑移提升产品耐磨性能；开发采用

CVD 涂层-膜层晶粒尺寸精细控制技术 OC24 系列刀具,通过最大限度的细化晶粒

尺寸,提升产能耐磨性能；(3)开发采用 PVD-高能脉冲磁控沉积技术的 OP6 系列

耐热合金刀具，用于航天航空领域切削加工，通过低应力及高致密、高光滑表

面降低摩擦系数，提升产品稳定性与耐磨性；(4)金属陶瓷数控刀片引入了平面

盘刷刃口结构处理工艺，通过特制的金刚石毛刷、精密伺服驱动电机、科学的

工艺参数等组合，改善刃口微观结构，提升刀片使用性能。 

7、公司在研发方向上有哪些进展？ 

答：公司主要不断深入对现有基材、涂层牌号以及工艺的优化改进，如升

级专用铣削牌号、特定车削牌号、螺旋孔棒牌号等；对现有金属陶瓷锯切材质

进行高温硬度性能改良和韧性加强，改善特定加工环境下的锯切性能；开发先

进 CVD 涂层沉积工艺，提高钢件加工的热冲击性能及铸铁抗高温磨损性能；优

化基体-涂层界面技术, 改变膜基界面应力分布，增强涂层与基体的结合强度，

提升产品的服役稳定性和使用寿命；针对特定行业刀具开发定制化涂层解决方

案等，自主形成的涂层设计理念与工艺技术包括形核层脉冲技术、高通量等离

子体处理技术、梯度/纳米多层结构设计、高离化溅射技术、表面改性方法等。 

8、航空航天领域拓展现状及前景如何？ 



答：航天航空领域刀具需求量较大，对刀具材质及精度要求越来越高。随

着国产刀具实力提升，国产刀具在该领域占比逐步提升。公司针对高温合金及

钛合金进行了一些车削、铣削及配套产品储备，开发了针对该领域应用的 OP6

系列高温合金加工车削刀片、整体硬质合金金刚石涂层钻头、复合材料铣削加

工的鱼鳞铣刀等，储备了在航空航天高温合金加工领域应用良好的 OMS 系列配

套产品，形成了一定的市场销售和方案认证客户基础。 

9、欧科亿如何提升其在行业中的品牌影响力? 

答:公司重视品牌形象建设，通过多种方式提升品牌影响力。一方面,公司

坚守产品高端化定位，加强产品质量与创新，持续改进产品质量，开发具有竞

争力的新产品和技术，满足市场的多样化需求，提升产品在终端客户的口碑。

另一方面，公司通过举办行业高峰论坛、组织或协办各类研讨会、峰会、国际

论坛等，提升品牌推广效应；最后，公司为客户及时提供产品宣传资料和技术

应用培训，帮助其更好地理解和应用产品，公司组建了市场应用团队，为终端

客户提供优质的技术服务，拉进与终端用户的距离，获得终端用户需求与反

馈，建立良好的客户关系。 

10、公司未来发展战略是什么? 

答:公司以市场为导向、以创新为驱动，以成就客户、贡献价值为基本原

则，对公司未来发展进行审慎严谨布局，坚持自主研发，不断升级迭代现有刀

具产品和生产工艺技术，扩大刀具产品系列矩阵、拓展产品应用领域,创新销售

模式、完善国内外销售渠道，从产品、研发、渠道、市场等多方面锚定中长期

布局,一步一个脚印，打好基础、稳健发展。未来，公司将继续“聚焦、裂变、

创新、升级、品牌”,重视聚焦客户痛点和难点，为客户创造价值；秉持包容开

放的心态，不断发展进化。我们将坚守欧科亿品牌的使命,增值创效创新刀具技

术,为客户难题创优解决方案,为智能制造创兴生态平台。 

 

 


