
厦门松霖科技股份有限公司 

2025 年半年度业绩说明会纪要 

 

 

时间：2025 年 10 月 17 日上午 09：00-10：00 

业绩说明会会议形式：上证路演中心网络互动 

地点：上海证券交易所上证路演中心（网址：https://roadshow.sseinfo.com/） 

会议嘉宾： 

董事长兼总经理周华松先生 

董事、财务总监、副总经理魏凌女士 

独立董事王颖彬女士、李成先生 

董事会秘书吴朝华女士 

说明：本会议纪要根据 2025 年半年度业绩说明会交流问答情况进行整理。 

 

征集问题回答及文字互动主要内容： 

投资者提出的问题及公司回复情况： 

1、你好董事长，公司利润今年下滑较大，主要是受中美贸易战影响吗，预

计什么时间能有所改善 

尊敬的投资者，您好！感谢您对公司的关注。今年以来，公司积极应对市场

环境变化，持续优化经营管理，自第二季度起业绩已呈现逐季改善的趋势，第三

季度更是环比明显改善。公司对未来发展充满信心，将继续努力提升经营质量，

为投资者创造更多价值。再次感谢您的关心与支持！ 

 

2、请问公司营收情况如何？ 

尊敬的投资者，您好！公司半年度实现营业收入 11.40亿元，同比降低 21.23%。

受关税扰动影响，公司收入虽然短期承压，但公司基本面未发生变化，目前营业

收入逐季环比改善中，谢谢您的关注！ 

 

3、现在机器人行业是国家重点发展也是将来市场需求很大的科技产业，了



解到公司宣传在养老机器人上有订单，那么公司在机器人产业的布局规划和现

在的进展如何？ 

尊敬的投资者，您好！机器人业务是公司战略业务板块，今年首启，重点布

局。具体来看，分两大板块展开： 

其一为自有品牌机器人系统，目标客户为 B端客户，主要市场为国内和海外，

包括后勤服务机器人系统和护理服务机器人系统。后勤服务机器人系统关注工业

园区、康养机构等场景的后勤服务需求，为 B端客户提供含巡检、安防、园内物

流、总台讲解等在内的综合系统解决方案；护理服务机器人系统关注康养机构、

生活美容机构、医美机构等场景的护理服务需求，为 B端客户及场景用户提供含

助行、护理、健康管理等在内的综合系统解决方案。 

有别于提供单一产品的机器人企业，松霖自有品牌机器人系统，从 B端客户

实际场景需求出发，为客户提供矩阵式机器人系统解决方案。 

其二是 IDM 模式下的消费级机器人，产品为 C 端用户服务，通过 IDM 模式，

主要与海外品牌客户合作，聚焦海外市场需求，现有品类为 AI 陪伴机器人、AI

玩具机器人及消费级外骨骼机器人等。 

公司按计划有条不紊的推进各项工作，预计 2025年 Q4，内部展厅 1.0版开

放，欢迎关注。 

 

4、您好，请问公司今年有扩展其他业务的打算吗？ 

尊敬的投资者，您好！感谢您对公司的关注。公司致力于创新，持续关注既

定战略下的发展机会。今年公司首启自有品牌机器人系统战略板块，布局后勤服

务机器人系统与护理服务机器人系统。在 IDM 战略项下，新启消费级机器人业务，

新开 AI陪伴机器人、AI玩具机器人及消费级外骨骼机器人品类；此外公司持续

关注 IDM战略项下其他符合要求横向品类拓展机会。 

 

5、公司近期有无回购和增持计划？ 

尊敬的投资者，您好！公司一直关注并重视股东回报，也会在合适的时机考

虑包括股份回购在内的多种方式回报投资者。如有明确计划，公司将严格按照相

关规定及时公告。敬请关注公司发布的官方信息。感谢您的建议与关注！ 

 



6、越南生产基地的进度如何 

尊敬的投资者，您好！越南生产基地一期工程已于今年 6 月实现首单出货，

目前处于产能爬坡阶段；二期工程于 6月启动建设，计划明年上半年投入运营。 

 

7、未来在分红政策上有何规划，比例如何设定？ 

尊敬的投资者，您好！近年来，公司持续实施稳定的高现金分红政策，根据

公司《股东分红回报规划（2025-2027 年度）》规定：在公司满足现金分红条件

且保证公司能够持续经营和长期发展的前提下，如无本公司章程规定的重大投资

计划或重大资金支出安排，公司应优先采取现金方式分配利润，且以现金方式分

配的利润应不少于当年实现的可供分配利润的 50%。目前分红频次为每年两次，

分别为中期分红和年度分红各一次。 

 

8、现在国内机器人行业百花齐放，宇树科技、智元机器人、优必选等公司

都已经市场知名度较高并且在实际工业或导览等领域已经有较大订单和落地应

用，后续看机器人行业竞争激烈，咱们公司准备从哪方面利用自身优势，打造

自己机器人的市场知名度和机器人特色呢 

尊敬的投资者，您好！感谢您对公司的关注。 

公司自有品牌机器人系统具备独特战略定位并承接复用公司资源积累。 

其一，公司从 B端客户实际场景需求出发，为客户提供包含硬件端的多个机

器人本体、软件端的自研算法，组成矩阵式的机器人系统，从而向客户交付具备

实用性的综合解决方案； 

其二，公司依托多年累积硬件研发、设计、生产与成本控制能力，可为客户

提供成本适宜、有竞争力和商业实用价值的硬件本体； 

其三、公司有明确的潜在客户积累，公司 IDM战略业务线的海外既有客户亦

具备机器人系统潜在业务需求； 

其四，公司多年在美容与大健康 AI软硬件、AI算法与垂直场景数据等方面

的技术与人才积累，一定程度可复用至机器人系统业务，且公司并购厦门威迪思

加强了公司在移动与智能控制端的技术与人才快速积累。 

另外，公司 IDM 项下消费级机器人，承接了多年深耕的 IDM模式优势与经验

积累，驾轻就熟。 



 

9、你好，公司今年营收和利润下滑，股价近期也没有保持上升趋势波动不

前，公司准备采取哪些措施提升资本市场投资者信心，管理好公司市值？ 

尊敬的投资者，您好！公司高度重视股东回报，并对公司未来发展充满信心；

我们将持续提升企业价值，积极加强投资者沟通，并通过高现金分红等合规举措

回报投资者。感谢您的关注！ 

 


