
四川大西洋焊接材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2025-02号 

投资者关系 

活动类别 

□特殊对象调研              分析师会议 

□媒体采访                 □业绩说明会 

□新闻发布会               □路演活动 

□现场参观 

□其他 

 

参与单位名称 

 

 

尚融资本（李聚合）      尚融资本（王雅晨）      尚融资本（常菁） 

时间 2025年 10月 21日 

会议形式（接待

地点） 
公司生产指挥中心二楼会议室 

上市公司接待 

人员姓名 
董事会秘书曹铭、副总经理马博强、总工程师蒋勇、证券事务代表甘学雷 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1、公司的业务范围包括哪些？ 

答：公司长期为装备制造业焊接领域提供优质焊接材料，是国内焊接材料行

业规模较大、技术水平较高、配套能力较强和产品种类齐全的焊接材料制造企业。

公司产品应用领域十分广泛，从人们日常生活用品生产到基础设施建设，再到重

大装备制造业，能满足多层次、多领域客户需求。 

2、公司是否能研发出符合雅下工程标准的焊材？是否能拿到雅下工程订

单？ 

    答：对于雅下等国家重点工程，公司一直持续跟进并根据各工程焊材标准进

行研发，目前已针对西藏高海拔、高湿度的恶劣自然环境开展高端焊材的数据测

试工作，并全力争取合作机会。 

3、公司是否有产品运用于风电、核电、石化项目？ 

答：公司长期重点关注并服务于核电、水电、风电、石化等国家重大装备制



造和重点工程建设项目，经过多年的技术创新、技术积累和市场开拓，公司产品

已经应用到核电、水电、风电、石化领域。 

4、公司取得核电项目课题的方式是什么？ 

答：一是国家相关部门和机构推荐并在众多推荐企业中凭借公司综合实力取

得合作机会，二是公司主动关注重点项目，并全力争取。 

5、公司对市值管理的看法？ 

答：公司的市值管理是以提高公司质量为基础，为提升公司投资价值和股东

回报能力而实施的战略管理行为，以创造长期价值为基础，避免短期行为；从规

范公司治理、提高经营决策水平、加强技术创新、开拓挖掘市场新契机等多方面

着手，全力做好公司生产经营工作，努力提升公司经营业绩回报股东。 

6、公司高端焊材的研发，是否需要定制钢材原材料？ 

答：公司技术中心聘请了冶炼专家，部分少量原材料公司可自行调制，或到

合作企业进行定制，同时与国内顶尖的特钢企业长期保持紧密联系。 

7、焊接材料进口产品 “金额升、数量降” 背后的高端市场需求结构，国内

企业实现进口替代的技术瓶颈与突破路径？ 

答:得益于国内焊接材料龙头企业持续的研发投入和国家各相关部门对国产

化替代课题的高度重视，国产焊材正逐步实现对进口产品的替代，部分高端焊材

已成功打破国外垄断。未来，公司将更加积极利用国内产业联盟、行业技术平台

等资源，加强与终端用户、设计单位的沟通交流，推动应用验证和标准互认，以

更全面的数据积累和实际应用案例支撑国产化推广，提升行业信心，加速实现全

面进口替代。 

 


