
昆山东威科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

 现场调研             电话会议 

其他 

参与单位及人员名称 1、 建信基金 林亮宏 

国联安基金 赵子淇 

玄元投资 童煜凯 

百嘉基金 鞠一啸 

摩根基金 陶雨涛 

中信证券资管 孙曙光  

GIC 狮城产业投资（新加坡外资） 谢楚轩 Kira     

银河基金 傅鑫 

广发机械 范方舟 

2、 一典资本 施晶、胡元午 

调研时间 2025年 10月 24日-2025年 10月 27日 

会议地点 线上、昆山公司会议室 

上市公司接待人员姓名 董事会秘书：徐佩佩（第1、2场） 

投融资部门副总经理：周湘荣（第1场） 



投资者关系活动内容记

录 

主要问题： 

1、请问公司2025年前三季度收入中的产品结构是怎样

的？ 

答：2025年前三季度收入中垂直连续电镀设备（VCP）占比

约80%，其他产品占比约20%。谢谢！ 

2、近期订单情况怎么样？ 

答：得益于PCB东南亚投资潮、AI智能相关的大数据存储器

等领域快速发展带来的新机遇，PCB领域高端板材电镀设

备需求增加。近期签单量保持了良好态势，今年公司订单

金额将创历史新高，谢谢！ 

3、目前下游PCB客户对电镀设备的要求有什么变化？对电

镀这个环节的设备价值量及毛利率有什么影响？ 

答：PCB板从过去的低层数到高层数，从普通板到HDI这种

高端产品的占比的增加，最近这两年跟十多年前比较，客

户对设备品质、性能提出了更高的要求。比如客户要求电

路板受到多次热冲击之后电阻不能发生变化；还有一些厚

板需要用脉冲设备来提升孔里面的电镀品质，这些都是促

使更换设备或者是升级设备的原因，总之电镀设备的生产

效率、品质等各方面都会有所提升，电镀设备的价值量也

会相应提升，毛利率会略高一点，大概在40%左右，如果大

规模量产的话，利润率有望更高一些。谢谢！ 

4、根据公司三季报披露的合同负债可以看出公司订单增

加不少，公司产能是否能够满足订单需求？ 

答：因行业景气度持续提高，公司获得的订单量增幅加大，

公司通过科学有序排产，积极进行业务订单协调，整体产

能利用率较高。公司目前有四百多亩土地，有将近20万平

方的建筑厂房，整个集团一共有六家公司，一个母公司，



五个子公司。设备生产速度较快，但收入确认会相对滞后

一些，主要原因是公司产品为大型设备，在运输、安装、

调试、验收环节所需时间较长，尤其发到东南亚的设备运

输时间更长。因此对于公司来说目前产能没有瓶颈，但生

产以外流程需要较长的时间。谢谢！ 

5、PCP电镀设备从客户给公司下订单到确收大概要多长周

期？ 

答：平均是6到9个月，确收周期主要根据客户的订单量来

看，如果是小一点的订单，从签单开始，三个月时间制造，

一个月安装调试，还有两个月左右时间的试生产，一般在

六个月就可以确认收入。如果订单量比较大或者客户场地

有限制的话有可能会延长到1年至1年半。谢谢！ 

附件清单 无 

日期 2025年 10月 27日 
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