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投资者关系活动

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

华泰证券庄汀洲 

长江证券王呈，平安基金张荫先、黄志凌 

浙商证券罗晓婷，海富通基金赵晨凯 

九一私募敖焱杰、疆亘资本胡保才、赢仕投资李柯兵、江山

市驻广州办毛呈程、桂粤产业发展胡继伟 

开源证券徐正凤、金益腾 

时间 2025 年 9月 3日、9日，10 月 16日、22日、27日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书周菡语、证券事务代表周能传 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1.目前染发剂产品的类型和应用场景、人群需求？ 

答：目前终端的染发剂产品还是以永久、半永久染发剂为主，临时性的

染发剂有增长但还不是主流。应用场景上主要是通过商超、电商渠道等

销售给客户进行自助使用，以及专业性的美发沙龙提供的染发产品及服

务。主要是为了满足传统盖白染黑，以及彰显个性美的需求。 

2.公司所供染发剂原料在主要客户的份额占比？ 

答：公司染发剂原料品种较多，不同产品在主要客户该产品的采购份额

中占比不一，常规产品客户为保持供应链稳定会有其他的供应商，部分

产品公司则占比较高甚至独家，综合平均下来大致占客户总体需求的 3

成左右。 



3.染发剂原料主要竞争对手？ 

答：染发剂原料种类繁多，目前行业内能够像我司实现系列化、规模

化的染发剂原料生产企业不多，最开始是欧洲的厂商，后面全球产能

逐渐转移到中国，近年据观察印度厂商在部分低技术门槛的品种上开

始有一些优势。公司与主要客户的业务关系仍然保持稳定，并在新产

品的研发上加深了紧密的合作。 

4.染发剂原料定价策略？ 

答：与主要客户采取年框合同加订单的模式，定价主要是成本加成，在

保持一定毛利率的同时，也会考虑原材料成本、供需关系、汇率稳定性

等因素，保持长期共赢的健康生态。 

5.植物染发剂发展趋势？ 

答：绿色健康是染发剂的发展趋势，对植物染发剂客户一直在关注，但

目前还不够成熟。纯植物提取原料成本会比较高，杂质不可控，染色固

色效果还不理想，目前市场上的更多是宣传为主，添加有限植物成分，

有效成分仍为传统原料，另外从安全性方面来说新的原料品种出来也需

要经历较漫长的准入审查流程。公司与客户保持研发层面合作，同时也

积极关注产品趋势和新技术路线探索。 

6.PBO 材料在手机、机器人上的应用情况？ 

答：公司产品 PBO单体还是处于中游，单体离终端产品还有一到数个环

节。从 PBO材料耐高温、高模量、耐腐蚀、高强度等突出特性出发及公

开信息，可以了解到其在航空航天、国防、消防装备、特种器材等领域

均可以应用，但落到某个终端产品上的某一个具体部件则比较微观，中

间可能还涉及到下游客户和终端厂商之间保密安排等问题，所以具体应

用还是要看下游客户与终端厂商的协同拓展及其公开发布的信息。公司

PBO 单体的价格和产销近期没有较大波动。 

7.植保产品情况？ 

答：公司植保产品采取定制化方式与客户合作，提供高附加值产品，同

时因为近来经济形势的原因，价格相对较低的品种量占比有所上升，结

构有一些变化，业务总体保持稳定。 



8.公司现金储备如何安排？ 

答：除了日常运营、产能建设和研发等投入，公司也在积极关注外延式

投资并购机会，方向上将主要围绕新的化妆品功效成分原料和先进技

术，以及新材料领域上下游进行拓展。如有实质进展公司将按照相关规

则实施和披露。 

附件清单（如有）  

 


