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证券代码：688543                                   公司简称：国科军工 

 

江西国科军工集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
 

编号：2025-005 

投资者关系

活动类别 

 特定对象调研         分析师会议 

 媒体采访             业绩说明会 

 新闻发布会           路演活动 

 现场参观 

 其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称及人员姓

名 

东方证券：冯函 

富国基金：徐鸿博 

招商证券：廖世刚 

长江证券：张晨晨 

申万宏源：达邵伟 

国盛证券：牟睿钦 

信达澳亚基金：陈一博 

汉石基金：慕陶 

国泰基金：艾小军 

中航证券：邓轲、严慧 

兆意投资：张晓明 

东吴证券：许牧 

苏州格外投资：帅建红 

中信证券：张清源 

华西证券：印磊、陆洲、林熹 

西部证券：李雨泉 

上海证券报：黄浦江 

镕盛投资：黄庆仰 
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泰润投资：朱晓东 

金科投资：张诚 

西南证券：万红兵 

暖逸欣基金：孟欣 

英鑫基金：黄鑫 

华安基金：邓承佯 

易方达基金：何崇恺 

时间 2025 年 12月 1日 -2025年 12月 8日 

地点/方式 公司多功能会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事长：余永安 

董事会秘书、财务总监：邓卫勇 

董事办（证券部）经理、证券事务代表熊文茜女士 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

问题一：公司在商业航天领域的核心产品是什么，已实现哪些

应用？ 

回答：尊敬的投资者，您好！公司在商业航天领域的核心产品

包括商用航天运载火箭固体发动机动力模块、无人机助推器等关键

动力装备。自 2015 年起，公司已为商业航天企业提供航天运载火箭

科研设计、固体装药、地面测试等全流程配套服务，目前已与行业

多家企业进行深度合作，联合推进多型商用航天运载火箭项目研发，

相关商用航天运载火箭等飞行器的研制与生产工作均达成预期目

标。作为国内少数具备“科研设计、高效生产制备、试验验证”一

体化综合能力的企业，公司可充分满足商业航天领域低成本、高效

交付、便捷发射的核心需求。感谢您的关注！ 

 

问题二：请公司介绍动力扩能建设进度，是否覆盖商业航天领

域的产能？ 

回答：尊敬的投资者，您好！公司“动力模块扩能”建设项目

目前已获国家有关行业主管部门批准，已进入实质性建设准备实施
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中；公司“航天动力”建设项目已完成土地购置等，该项目投资主

要是围绕导弹（火箭）固体发动机动力业务产业链延伸科研、生产

能力建设，形成导弹（火箭）固体发动机总装产研一体综合能力。 

公司固体发动机与商业航天领域的火箭飞行器等产品科研、生

产已与相关单位形成深度合作，对其科研、生产具有共性，技术和

产能可共用。感谢您的关注！ 

 

问题三：公司在军贸领域的核心产品有哪些，目前取得了哪些

具体进展？ 

回答：尊敬的投资者，您好！公司军贸核心产品包括导弹（火

箭）固体发动机动力模块、中小口径弹药，同时重点推广低成本制

导火箭弹等武器装备，并开发多场景适配新型智能化弹药和反无人

机弹药。公司导弹（火箭）固体发动机动力模块的军贸订单创历史

新高，全资子公司经纬公司前期与某军工单位续签了 4.66亿元某型

军贸产品订货合同。感谢您的关注！ 

 

问题四：公司在国际军贸市场的核心竞争优势是什么？ 

回答：尊敬的投资者，您好！公司的核心竞争优势体现在技术

与产品性价比层面。公司拥有完全自主可控的核心技术，2025年上

半年又成功突破了新一代长时间发动机设计、低成本发动机设计等

关键技术，智能化引信和智能控制领域在新型智能化弹药成功应用；

同时，依托高效制备能力凸显产品性价比优势，低成本制导火箭弹

等装备精准匹配国际市场需求，具备较强的市场竞争力。感谢您的

关注！ 

 

问题五：公司未来在军贸领域有哪些具体的拓展规划？ 

回答：尊敬的投资者，您好！公司未来将从产品、渠道、产能

三方面推进军贸业务拓展。产品上，持续推动现有成熟型号产品出

口，同时结合国际需求开发多弹种、智能化方向的新型弹药和“反
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无”弹药；渠道上，积极参与国内外行业展会、军品装备交流会，

深化与军贸公司及国际客户的合作交流；产能上，推进“动力模块

扩能”建设项目、“航天动力”建设项目，改造优化提升现有产能确

保国内列装产品交付，同时，保障军贸订单交付。感谢您的关注！ 

 

问题六：十五五规划建议强调推进新域新质作战力量规模化发

展，国科军工在无人智能作战相关的弹药及动力模块领域有哪些具

体的技术布局和产品落地计划？ 

回答：尊敬的投资者，您好！公司在武器系统、新一代智能弹

药及引信、无人作战平台、新一代导弹（火箭）先进动力模块与控

制产品等领域持续加大研发力度，打造新质新域作战力量。围绕无

人智能作战需求，公司在弹药领域面对目前作战新场景下重点研发

智能化、精准化的制导弹药，主要体现无人机载、反无人机制导弹

药取得重大突破；公司参与某新质新域弹药总装测试项目竞标并获

第一名，该项目意味着公司在承接新质新域弹药科研总装任务方面

迈出了坚实的一步，实现公司从中小口径常规弹药领域向新质新域

弹药领域转型升级。在动力模块领域，公司攻克新一代高能钝感推

进剂后，在长航时助推、低成本发动机设计等关键技术上也取得重

大突破，积极参与新一代装备升级研制以及在商业航天领域发挥公

司独有的优势。感谢您的关注！ 

 

问题七：十五五规划中提出加紧国防科技创新和先进技术转

化，国科军工在核心技术攻关及军工技术民用转化方面有哪些举

措？ 

回答：尊敬的投资者，您好！针对“十五五”规划中加紧国防

科技创新与先进技术转化的要求，公司围绕核心技术攻关与军转民

落地采取了多项关键举措： 

在核心技术攻关方面，公司持续加大研发投入，前三季度研发

投入累计达 8021.50万元，同比增幅升至 21.18%，研发投入占营业
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收入比例提升至 10.35%，较去年同期增加 1.68 个百分点。目前，

公司研发重点聚焦武器系统、新一代智能弹药及引信、无人作战平

台、先进动力模块与控制产品等领域，公司十型配套产品或装备随

系统在九三阅兵中展现，为长期技术突破与产品升级储备动能。 

在军工技术民用转化方面，公司积极推动成熟军品技术向民用

领域延伸落地：一是自主研发的炮射防雹增雨弹，作为行业首型 B

级弹，具备影响天气效果优、性价比高、安全可靠性强等优势，前

期为国家九三阅兵提供天气保障服务，目前已广泛应用于云南、贵

州、四川等多个省份的人工影响天气工作；二是将固体发动机科研

设计、高效制备、场景试验一体化综合能力，可拓展至商业航天领

域，助力相关商业航天领域产品实现技术升级，低成本制造。感谢

您的关注！ 

 

问题八：公司上半年业绩下滑的一个原因是上游专用原材料供

给不及预期，目前该问题是否已经解决？ 

回答：尊敬的投资者，您好！2025年上半年，受上游专用原材

料供给不及预期及股份支付的影响，公司业绩同比有所下滑。目前

公司运营良好，可达成年度预期目标。感谢您的关注！ 

 

问题九：国家鼓励并购重组、企业高质量发展新政下，公司未

来是否有并购的计划？ 

回答：尊敬的投资者，您好！公司积极响应政策号召，聚焦主

责主业及其产业链，发挥公司综合优势，适时开展与公司主业相关

的产业投资；紧密关注未来新兴产业，适时开展新领域产业的投资

并购，做强做大公司产业。通过“产业同根、技术同源、价值同向”

的协同发展，提升公司发展战略安全。感谢您的关注！ 

 

问题十：公司采取哪方面措施做好市值管理？ 

回答：尊敬的投资者您好！公司管理层一直努力提升经营业绩，
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力争以持续、稳定的良好业绩回报投资者。公司持续响应新“国九

条”的号召，持续践行“长期、稳定、可持续”的股东回报机制，

公司一直坚持合规信息披露、密切保持与投资者的充分交流，合理

运用分红送转、股份回购等多种方式，与广大投资者共享公司的发

展成果。感谢您的关注！ 

 

 


