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投资者关系活动

类别 

√特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

海南宽辅私募基金管理合伙企业（有限合伙）、上海配邦私募基

金管理有限公司、浙江百盈私募基金有限公司、浙江省电子商务

促进会、申万宏源证券、个人投资者 

时间 2025年 12月 12日 (周五) 下午 16:00-17:30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事会秘书李丹青 

2、证券事务代表唐珺 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司邀请调研对象参观了展厅，实地了解公司的各类产品。

后续就公司的发展沿革、整体经营情况等做了介绍。 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、公司对比友商有哪些竞争优势？ 

答：1、公司通过全资/控股子公司瑾亭化妆品、久塑科技、

擎扬科技积极开拓化妆品 OEM、ODM业务和化妆品塑料包装业务，

实现了为日化类客户提供外包材、内包材、内容物（化妆品）的

一站式服务，在此模式下，公司可在提高外包材、内包材、化妆

品加工综合接单联动能力的基础上，更好地提升客户粘性。2、

公司是上海市高新技术企业，上海市科技小巨人企业以及上海包

装印刷工程技术研究中心的主要合作单位，建立了在同行业中具

有领先优势的技术平台。3、公司的主要下游客户分别在其所处

的领域占据细分市场优势地位，产品需求相对稳定，为公司业务

的持续稳定发展奠定了基础；同时，该等客户对产品设计和质量



等方面要求严格，其需求产品或服务的附加值也较高，一定程度

上提高了公司外包材、内包材、化妆品业务门槛，有利于保持并

提升公司市场竞争力。4、公司建立了完善的 ISO9001 质量管理

体系，并公司还配备有具有国内领先水准的包装产品测试设备。

5、公司提倡绿色生产加工，推广数字化工作流程，在提升公司

产品的环保技术指标，增加了产品和服务的附加值的同时，也一

定程度上提高了细分行业的技术壁垒，拉大了差异化竞争的空

间。 

 

2、公司有什么未来增长计划吗？ 

答：公司及子公司通过整合设计、打样、生产、交付各环节，

为客户提供省心的全流程包装解决方案，提升客户体验，增加客

户黏性。包装印刷业务，在巩固公司传统包装业务的市场地位的

基础上，公司将不断向新零售、国潮等细分领域拓展；公司已经

服务于 18 家中烟公司中的 8 家烟草公司。包装容器业务，不断

增强业务拓展团队，上半年就成功开拓了包括汉高、自然堂、贝

德美等 10 多个新客户；形成了 HV 系列乳液泵芯、Echo P 系列

全塑泵芯，碟片阀真空泵芯，油泵专用泵芯为矩阵的系列泵芯产

品；极细喷雾、绵长喷雾、发油喷雾等喷雾泵系列产品，满足消

费者不同使用场景。 

 

3、公司是什么时点确认收入的？ 

答：针对内销产品：本公司将产品按照合同规定运至约定交

货地点，在客户验收且双方签署货物交接单后确认收入。针对外

销产品：本公司将产品按照合同约定的贸易条款，运至交货地点，

待控制权转移后确认收入。 

 

4、公司业务存在季节性影响吗？ 

答：公司主营业务中的部分产品受下游客户需求的节假日分

布因素表现出一定的季节性特征。 

 

5、未来公司在半导体方面还会有布局吗？ 



答：在推动公司主营业务发展的同时，公司董事会和管理层

一直在探索尝试利用资本市场和上市公司平台进行新的业务布

局，推动上市公司高质量发展，为上市公司带来新的增长点。但

相关事项存在不确定性，请投资者注意风险。 

附件清单（如有）  

日期 2025-12-15 
 


