
 

 

证券代码：605388                               证券简称：均瑶健康 

湖北均瑶大健康饮品股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                 编号：2026-001 

投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研         分析师会议 

 媒体采访            业绩说明会 

 新闻发布会           路演活动 

 现场参观 

 其他（券商策略会） 

参与单位名称

及人员姓名 

华创证券、国金证券、方正证券、华鑫证券、财通证券、华安证

券、浙商证券等 

时间 2025 年 12 月 

地点 券商策略会、公司或线上交流 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：郭沁先生 

IR：徐佳怡女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、 围绕均瑶健康的益生菌饮品、益生菌食品供应链业务及新

品推广等方面，与市场进行了沟通交流。 

益生菌饮品领域，味动力常温乳酸菌产品受品类收缩及渠道

挑战影响，收入面临一定压力。公司持续推进新品布局，积极拓

展连锁KA渠道，同时与头部连锁渠道开展联合研发合作推出新

品，为后续业务推进奠定基础，未来将重点强化以益生菌为载体

的饮料业务布局。 

益生菌食品领域，B端润盈业务海外布局稳步推进，当前正

准备产能优化工作，后续将根据业务匹配情况推进产能布局调

整；C端每日博士业务保持良好增长态势，后续将持续推进线上

专业产品推广，同时拓展线下专业产品铺货渠道以提升盈利水

平，体内培育业务以线上品牌宣传与消费者互动为核心，着力实

现盈亏平衡。 

供应链业务当前面临行业环境挑战，后续将推进业务转型，

组建内部供应链团队，聚焦均瑶健康自有产品的配送与销售，既



 

 

补全现代通路配送能力，也借助自有产品提升盈利空间，同时持

续收缩低利润传统业务，保障整体业务稳健运转。 

 

二、 沟通交流问答环节： 

1、公司与头部渠道合作哪些产品，此类合作对公司产品布

局的影响？ 

A：公司近期在饮品领域的重要合作亮点是与头部渠道展开

联动，25 年四季度上新了 4 款 SKU，包括 J26 活菌青梅水、茉

莉冰椰茶、两款椰子水等，通过丰富产品品类进一步拓展饮品市

场布局。结合渠道和产品联动，既可以扩充公司自有工厂的产能，

也可以为产品迭代与下沉市场布局奠定基础，助力公司整体业务

在核心区域的渗透与强化。 

 

2、明年饮料业务的增量主要来源是什么？ 

A：饮料业务增量与味动力品牌新品保持协同联动，后续公

司将重点深化拓展全国连锁 KA 渠道，凭借“均瑶味动力”品牌

的国民认知度、健康饮品赛道的消费升级趋势，以及产品在前期

渠道积累的口碑基础，快速打开消费市场；同时通过借助主流渠

道资源与公司产品联动优势，有效承接自有工厂的产能释放，争

取在此合作模式下保障饮料板块收入及盈利水平。 

 

3、均瑶润盈的专利技术和临床试验目前有多少？专利验证

壁垒在哪里？ 

A：目前均瑶润盈拥有 5 万余株自主菌株库和 100+专利菌株

证书，已发表 100+篇科研论文，包括临床试验、动物试验及体外

试验。另一方面，益生菌行业的竞争核心并非局限于专利菌株，

发酵工艺的成熟度与生产效率也是影响成本控制的核心因素，这

一关键能力主要依赖长期实践积累的专有技术与行业经验。均瑶

润盈目前全面承接了其在益生菌领域的深厚技术积淀与行业资

源，这也让公司在该领域具备了显著的先发优势。 



 

 

 

4、公司是不是也有AKK菌，对这个菌类怎么看？对于AKK

菌在国内的发展，有何看法？ 

A：公司布局的 AKK 菌，是作为下一代益生菌中的潜力品

类，全球范围内已积累一定科研基础，具备产品化可行性。 

均瑶润盈已自主研发 AKKBG-001™灭活 AKK 菌等核心菌

株，推出中国首个经多中心 RCT 临床试验验证的 AKK 菌株 

——AKK WST01 活菌，该菌株可显著降低体重与糖化血红蛋

白，已获 13 国发明专利及美国 Self-GRAS 认证。相关菌株已

实现规模化量产并通过多项安全性验证，现已推出 300 亿 TFU/

粒 AKKBG-001™标准化胶囊，经科研实证可抑制脂肪吸收、促进

脂肪分解、提高能量代谢、修复胃肠黏膜损伤。 

 

5、今年整体益生菌 B端客户信息有哪些变化？ 

A：今年均瑶润盈客户主要集中在欧洲和美国，客户类型主

要是药企和保健品。部分海外客户通过参加国际展会进一步转

化，目前海外客户数量保持增长趋势。作为国内益生菌发酵领域

先发企业，均瑶润盈对技术匹配度充满信心，后续将聚焦自身能

力提升，稳步扩大国际合作客户。 

  

6、当前均瑶润盈订单和产能情况如何？ 

A：从运营节奏来看，公司期望产能爬坡进度能与订单增长

态势保持同步，目前均瑶润盈在手订单规模保持稳健态势，业务

承接节奏与产能规划相匹配，确保服务质量与交付稳定。 

后续公司正通过优化现有场地生产调度等方式释放产能潜

力，同时持续跟踪新产能建设进展，为业务增长提供更稳定的产

能保障。现阶段均瑶润盈新产能投产正在扩张规划中，需综合考

量区位运营成本等核心因素，优化产能布局决策。 

 



 

 

附件清单（如

有） 

 

 


