
 

 

证券代码：600987                                   证券简称：航民股份                                 

浙江航民股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2026-002 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

■现场调研           □其他 

参与单位名称及 

人员姓名 

浙商证券：詹陆雨 

中银基金：迟文丽 

敦和资产：梁作强 

广发证券：左琴琴 

中金公司：林骥川、裘孝锋 

路博迈基金：吴瑾 

泰康资产：卢日欣 

东方财富：韩欣、赵树理 

钟徽投资：陈彦宁 

时间 2026年 2月 27日（下午） 

地点 公司会议室 

公司接待人员姓名 董事会秘书李军晓、证券事务代表朱利琴 

投资者关系活动主要内

容介绍 

问题 1：公司如何应对近期的染料提价，一年中有传统

的印染生产旺季么？未来印染业务的趋势判断 

答：公司在印染行业深耕细作 40 多年，对染料市场价

格波动走势有一定的把握，一般采取错峰采购和预付款

的方式，规避原料价格上涨风险。基于国内宏观政策组

合效应持续释放，收入和消费激活终端需求，创新与产

业升级催生高端需求，开放与循环升级拓展内外需求，

公司对印染主业发展充满信心。面对深刻复杂变化的发



 

 

展环境，公司继续按照“高端化、绿色化、智能化、融

合化”的方向，以自身工作的确定性应对外部的不确定

性，努力提高印染业务的市场竞争力。一般来说，三月

份逐渐进入生产旺季，印染行业传统的生产旺季在 2

季度和 4季度，整体而言取决于需求，市场瞬息万变，

风险还是要把控的。 

 

问题 2：公司染料助剂在成本中的占比情况 

答：我们主要印染交织物，使用分散染料较多，染料助

剂在染费构成中占比 20%多。  

 

问题 3：公司出口情况  

答：我们是间接出口占六成左右，公司直接的客户是坯

布贸易商，而不是终端服装品牌，对于间接出口的订单，

根据海外客户的需求，我们通过开展工厂验证，加入国

际知名品牌的供应链体系。 

 

问题 4：染料价格上涨，公司染费是否涨价？ 

答：价格传导要看下游需求，由市场供求关系决定，产

品不同，要求不同，染费的价格也不同。公司印染以中

高端产品为主，自身做好内功，加强产品技术研发，调

整优化产品结构，努力对标挖潜降本。 

 

问题 5：数码印花情况 

答：目前，公司已有染企上马了数码印花产线，与印染

加工的“前处理+后整理”环节协同，快速响应市场客

户需求。 

 

问题 6：印染行业集中度  



 

 

答：整体看，我国印染产业主要集中在“上下游产业链

配套、专业市场比较发达、水资源较为丰沛、环境承载

能力较强”的浙江、江苏、福建、广东、山东等东部沿

海五省，印染布产量占比超过 90%以上，生产地域集中，

但单家企业市场占有份额较低的特点明显，行业集中度

提升尚有空间。  

 

问题7：海运和织造分公司是否退出？  

答：海运是与公司印染热电联产协同配套产业，航民海

运通过内部协同与成本管控实现了扭亏为盈。织造分公

司的织布业务面临设备老化、市场竞争激烈、成本压力

大等问题，公司着力寻找新的项目，实现腾笼换鸟，盘

活土地资产。 

 

问题 8：公司分红 

答：航民股份上市以来年年分红，分红比例放在两市当

中也不低，做过两次回购，计算在内，分红比例更高。

去年还进行了中期分红。以后根据业务发展资金需求，

若没有大的投入，综合考虑股东诉求。 

 

问题 9：公司有在考察新项目吗？ 有明确的投资方向

么？ 

答：寻找新项目是公司长期的一项工作，主业要稳，新

业要闯，在聚焦主业升级的同时，公司着眼长远，努力

培育新的增长点。我们一直在寻求合适机会，具体得看

条件是否成熟。公司本着宁可错过不可错投的原则，确

保风险可控。 

未来新增长点的培育，公司将紧抓国家和区域政策

红利集中释放的窗口期，把航民发展融入国家“十五五”



 

 

规划、省市区先进制造业集群等战略布局，努力培育契

合航民实际的“新质生产力”。 

 

问题 10：存货情况、资产负债表中存货和交易性金融

负债有什么关系 

答：公司库存主要是黄金、染料助剂和煤炭。公司从银

行租赁黄金，在资产负债表中主要计入存货同时，也计

入交易性金融负债。详见公司披露的定期报告。 

 

问题 11：金价大幅波动对公司的影响  

答：2025 年总体来看，黄金价格大幅上涨，黄金饰品

销量减少。公司按照“精、轻、新”（即产品要精、重

量要轻、品种要新）的市场趋势，快速响应高端客户、

年轻人个性化消费需求变化，不断开发新品、丰富产品

品类，用匠心铸就匠艺，打造精品，提高产品的附加值。  

 

问题 12：黄金饰品业务的毛利率如何？ 

答：黄金饰品业务包含来料加工和批发两项业务，无论

批发或是来料加工业务，公司实质上赚取的是设计加工

费，毛利率其实不低，但由于公司批发业务包含了黄金

价格，拉低了整体毛利率。 

 

问题 13：黄金饰品业务客户范围？ 

答：航民百泰植根华东地区市场，收购深圳尚金缘后，

公司的销售网络覆盖面更广。公司客户类型较为多元

化，既包括国内知名黄金珠宝首饰品牌商、跨区域零售

珠宝店，也包括区域性珠宝行等。 

 

问题 14：公司热电企业 



 

 

答：公司热电属于印染主业的配套产业，热电联产能够

降低成本和应对外部风险。热电企业所发电上网；蒸汽

一部分自用，一部分供应周边企业。   

附件清单（如有） 无 

日期 2026年 2月 27日 

 


