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投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观 □电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位 
中金资管、天琛资本、银河基金、广发证券、华西证券、平安

证券 

时间 2026 年 2 月 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书王甜甜 

证券事务代表曹铭楚 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

 

    1、问：公司现炒门店的后续计划是怎样的？ 

答：“靖哥哥”首家门店以模型测试为核心目的，各项细

节设计均用于验证与打磨，包括装修风格、设备配置、空间布

局、动线规划等方面仍需持续优化。公司计划在今年上半年增

开新店，进一步开展模型验证与迭代，逐步打磨形成适配不同

区域、不同消费人群的门店模型，并同步丰富门店产品库。为

更好契合当前消费需求变化趋势，新店态是公司 2026 年重要

战略布局，公司将稳步推进相关工作，力争实现良好经营成效。 

 

2、问：公司在多店加盟计划上有什么进展或规划？ 

答：公司“城市合伙人”计划目前正稳步推进中。公司将



从现有门店中筛选优质且有发展意愿的店主，同时面向市场引

入符合条件的合作伙伴，重点支持其开展多店加盟布局。 

推行多店加盟模式，一方面有利于公司实现集约化管理，

提升运营效率，更高效地落地各项运营标准与支持政策；另一

方面，对于店主而言，多店布局不仅是一份经营工作，更是一

份可持续的事业规划，能够有效调控单一门店带来的业绩波

动，实现更稳健的收入结构。当前，已有部分优质店主参与“城

市合伙人”计划，对一些持观望态度的店主起到了鼓励作用。

后续公司将持续优化政策支持、运营赋能与资源投入，稳步推

进“城市合伙人”计划，助力门店网络高质量发展。 

 

3、问：公司后续在成本费用上面的发展思路？ 

答：在成本端，公司持续优化供应商体系与采购管理，对

现有供应商名录进行梳理与筛选，进一步完善采购政策。同时，

积极推进采购模式升级，由过去单一品类、单一部位采购逐步

转向整体集中采购，通过规模化、集约化采购提升议价能力，

降低综合采购成本。在费用端，公司持续优化内部管理流程，

提升执行效率，同时推进信息化建设，深度覆盖至生产、仓储、

物流配送等全业务链条，实现数据互通、管理可控。 

 

4、问：未来随着预制菜行业不断规范化、标准化发展，

公司将如何抓住行业发展机遇？ 

答：随着预制菜行业逐步走向规范化、标准化、高质量发

展，行业集中度有望持续提升，相关政策、标准出台可以有效

解决行业标准不统一、市场良莠不齐的问题，市场资源进一步

向合规能力强、品控体系完善、规模化运营的头部企业集中。

未来公司将持续紧跟行业发展趋势，紧贴消费需求变化动态，

坚守食品安全底线、强化合规运营，通过后续流程组织改革的

进一步深化，持续升级品控体系和产品创新，借助行业规范化

发展契机，以更优质的产品与服务回报消费者。 



附件清单（如有） 无 

 


