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证券代码：601567                                   证券简称：三星医疗 

宁波三星医疗电气股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研    分析师会议 

媒体采访         业绩说明会 

新闻发布会        路演活动 

现场参观          电话会议 

参与单位名称 

（排名不分先

后） 

Citadel、新华资产、建信基金、汇添富基金、OLP Capital、鹏华基金、

易方达基金、加拿大养老基金、大成基金、T Rowe Price、广发证券、

东吴证券、招商证券、国盛证券等 

时间 3 月 6 日、3 月 9 日、3 月 11-13 日有、3 月 16 日、3 月 18 日、3 月 23 日 

地点 公司会议室/线上 

上市公司 

接待人员 
董事会秘书郭粟女士 

投资者关系活

动 

主要内容介绍 

1、公司近期在西欧荷兰高端市场取得配电首单突破，请具体介绍一

下订单背景及市场情况？ 

答：公司自 2023 年起布局海外配电市场，同时持续加大研发投入，

深耕自主创新与技术攻坚，围绕客户需求提供高品质产品，目前已突破

欧洲、中东、拉美市场。近期，公司以综合排名领先的成绩中标荷兰高

端变压器项目，中标金额 9.49 亿元。此次中标不仅是公司在西欧高端市

场的重要突破，更标志着公司实现了从“低价拓市场”到“产品赢市场”

的战略跃迁。 

长期以来，欧洲市场准入门槛高、技术要求严苛。作为全球变压器

技术高地，叠加电网升级工程与碳中和政策红利，该市场对低损耗、高

可靠、全生命周期环保型变压器产品的需求呈现刚性增长。公司“高性

能、高可靠性、低碳化”的产品精准契合欧洲市场的严苛标准与低碳需

求，成为赢得客户认可的重要加分项。 

未来，公司将以此次突破为契机，持续深化技术创新，优化高端产
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品体系，进一步拓展海外优势市场，不断提升全球品牌影响力与核心竞

争力，深耕低碳化、高能效变压器领域，以优质产品与专业服务，助力

全球电网升级与碳中和目标实现。 

2、公司海外配电业务快速增长，产能能否快速跟上？ 

答：基于公司在海外配电的战略业务布局，公司于 2024 年新建宁波

前湾基地，一期规划投资约 20 亿，新建年产 1.6 万套新能源箱式变电站

项目，达产后预计年产值约 50 亿。园区投入先进设备及自研核心系统，

通过数字化技术的应用，实现配电装备生产自动化、智能化和网络化，

提升供应链协同管理效率和成本精细化管理能力，保证产品质量安全而

稳定。 

2025 年 3 月，宁波前湾基地竣工，并逐步投入使用。从硅钢卷料到

整机下线，前湾基地新建如智能立体仓、铁芯自动化流水线、光伏变总

装流水线等，自动化率超 80%。依托物联网、云计算、AI 视觉检测等前

沿技术，实现从计划排产到质量溯源的全链路数字化管控，产能规模稳

居行业前列。 

3、随着海外电力需求快速增长，电力行业迎来高速发展机遇，如何

展望未来行业发展趋势及公司战略布局？ 

答：近年来，全球电网投资规模持续增长，一方面，全球新能源装

机规模持续攀升，新能源并网项目积累；另一方面，多数国家电网基础

设施面临智能化水平不足，设备老化的问题，老旧电网改造需求迫切；

同时，海外的数据中心带动用能质量要求显著提升，拉动配用电投资需

求高增。 

以欧美发达国家为例，2023年，欧盟启动电网行动计划，拟投入 5,840

亿欧元，用于检修、改善和升级欧洲电网及其相关设施，并于 2025 年 6

月发布《前瞻性电网投资指导意见》，延续并深化前述计划。美国能源

部计划通过“电网弹性与创新合作伙伴计划”，在 5 年内提供 105 亿美

元支持电网基础设施发展。德国政府颁布《重启能源转型法数字化法案》，

计划至 2030 年底将德国智能电表安装率提升至 95%以上。 

公司于 2013 年启动海外战略，已深耕 10 余年。截至目前，公司在
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全球拥有 9 个生产基地、40 多个销售中心，业务辐射 70 多个国家和地

区。其中在欧洲市场，公司业务已覆盖 16 个国家，成为行业内在欧洲市

场覆盖国家数量最多的中国公司。 

未来，公司将继续以“全球化、新能源”战略引领，不断落地“2 高

1 低”经营策略，持续优化企业核心竞争力。 

附件清单（如

有） 
无 

 


