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株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司 

投资者关系活动纪要 
 

株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司（以下简称“公司”），2026年 3

月 29日-4月 8日与投资者沟通交流如下： 

一、投资者交流基本情况 

项

目 
时间 

投资者关系活

动类别 
参与单位名称及人员姓名 公司接待人员 

1 
3月 29日 

14:00-15:00 
电话会议 诺安基金、国投证券 董秘韩红涛 

2 
3月 29日 

15:00-16:00 
电话会议 富国基金、国投证券 董秘韩红涛 

3 
3月 29日 

16:00-17:00 
电话会议 中银基金、广发证券 董秘韩红涛 

4 
3月 29日 

20:00-21:00 
电话会议 新华资产、国投证券 董秘韩红涛 

5 
3月 30日 

15:00-16:00 
电话会议 泰康资产、广发证券 董秘韩红涛 

6 
3月 30日 

16:00-17:00 
电话会议 阳光资管、广发证券 董秘韩红涛 

7 
3月 30日 

20:00-21:00 
电话会议 泰信基金、广发证券 董秘韩红涛 

8 
3月 31日 

15:00-16:00 
电话会议 农银汇理、国投证券 董秘韩红涛 

9 
3月 31日 

16:00-17:00 
电话会议 国寿安保、国投证券 董秘韩红涛 

10 
3月 31日 

20:00-21:00 
电话会议 宝盈基金、国投证券 董秘韩红涛 

11 
4月 1日 

10:00-11:00 
特定对象调研 富国基金、华泰证券 董秘韩红涛 



12 
4月 1日 

13:00-14:30 
特定对象调研 

华源证券、上海敦颐资

产、招商基金、博荣资本 
董秘韩红涛 

13 
4月 1日 

15:00-16:00 
电话会议 长城基金、国投证券 董秘韩红涛 

14 
4月 1日 

16:00-17:00 
电话会议 建信养老、国投证券 董秘韩红涛 

15 
4月 2日 

15:00-16:00 
电话会议 平安资管、国投证券 董秘韩红涛 

16 
4月 2日 

17:00-18:00 
电话会议 广发基金、国投证券 董秘韩红涛 

17 
4月 3日 

15:00-16:00 
电话会议 银河基金、国投证券 董秘韩红涛 

18 
4月 3日 

16:00-17:00 
电话会议 永赢基金、国投证券 董秘韩红涛 

19 
4月 7日 

15:00-16:30 
特定对象调研 易方达基金 董秘韩红涛 

20 
4月 8日 

14:30-16:00 
特定对象调研 西部证券、开源证券 董秘韩红涛 

21 
4月 8日 

16:00-17:00 
电话会议 财通基金、长江证券 董秘韩红涛 

二、投资者交流会议纪要 

1、公司今年一季度业绩增长的主要原因有哪些？ 

答：2026年一季度，公司实现了刀具产品的量价提升，推动公司盈利提

升。主要原因是：一方面，随着制造业转型升级加速及高端制造业快速发展，

数控刀具作为精密加工的关键耗材，市场需求呈现上升趋势。公司数控刀片和

数控刀具产业园项目产能利用率均环比提升，毛利率和净利率同比提升。另一

方面，硬质合金刀具的主要原材料碳化钨持续上涨，公司具有资金优势和规模

效应优势，产品提价，实现量价齐升。 

2、二季度数控刀具产品价格趋势如何？ 



答：今年一季度进口刀具以及国产刀具均陆续提价，数控刀具产品价格受

市场、客户、成本、需求等因素影响，价格传递存在一定的滞后，目前数控刀

具上涨幅度尚未完全覆盖原材料上涨幅度，刀具仍处于持续提价过程中。此

外，公司尚未交货的在手订单均价高于一季度已出货订单价格。综合来看，二

季度数控刀具产品价格仍存在提升空间。 

3、如何看待当前竞争格局的转变？ 

答：当前行业的竞争格局正在经历重要转变，上游钨价的持续高位运行，

推动市场从过去的分散竞争走向龙头主导的新阶段。原材料价格的暴涨使得过

去依赖低价的模式彻底失效，过去依靠低价抢市场的模式难以为继，行业因此

得以摆脱恶性价格竞争，转而进入更为良性的价值竞争阶段。竞争的核心要素

回归到了技术和产品本身，客户不再仅仅关注单支刀具的价格，而是更看重刀

具的寿命、稳定性以及对整体生产效率的提升 ，这要求刀具供应商能提供从刀

具选择、工艺优化到维护管理的整体解决方案。头部企业凭借深厚的技术积

累，能够满足这种高端需求，从而建立起更强的客户黏性。凭借雄厚的资金实

力，龙头企业能在低价时储备充足原料，平滑成本波动，保障稳定交付。同

时，它们通过持续的产品涨价来传导成本压力，实现量价齐升，市场集中度逐

步提升。 

4、如何看待下游的需求？ 

答：钨价的上涨有利于需求结构的调整，新能源、AI、航空航天等高附加

值领域的需求依然强劲，原材料价格上涨使得进口刀具的成本同样攀升，凸显

国产刀具的高性价比。在技术、服务和响应速度上具备本土优势的国产头部刀

具企业，迎来高端市场加速替代的绝佳窗口期。 

5、当前背景下，原材料上涨会带来哪些行业变化？ 

答：刀具行业在原材料价格持续上涨的背景下，将加速进入深度调整与转

型升级。第一，将推动行业摆脱低价竞争，走向价值竞争。价格上涨迫使下游

客户更关注刀具的加工效率、寿命、稳定性，这有利于具有技术和服务优势的

企业脱颖而出，行业竞争逻辑从“价格战”转向“价值战”。第二，加速国产

高端刀具进口替代进程。国内头部刀具企业在性价比、服务响应、定制化开发

上具有本土优势。原材料上涨使进口刀具成本同样攀升，国产刀具在高端领域

的替代加速，有望实现更快速的渗透。第三，促进行业技术创新与材料研发投



入。第四，强化客户粘性，深化协同开发模式。成本压力下，下游客户更愿意

与刀具企业共同进行工艺优化与刀具选型设计，实现降本增效。第五，加速行

业整合，具备资金和技术实力的企业可通过行业整合快速获取产能、渠道或技

术补充，实现外延式增长，加快成为具有国际竞争力的行业龙头。 

6、公司采购部门如何应对钨价波动的挑战？ 

答：及时获取市场行情并对原材料价格走势形成预判是采购部门面临的挑

战。公司建立了由董事长直接分管大额采购的高效机制，其深厚的行业积淀与

上游资源帮助公司快速掌握原材料市场行情并应对市场波动，同时，其快速决

断可推动公司采购事项高效运行。此外，公司建立专职市场分析岗，系统追踪

钨期货、供需数据及宏观指标，形成数据化分析，提升预判的客观性与精准

度。 

7、如何看待全球刀具企业竞争？ 

答：2026 年，全球刀具企业的竞争不再是单一维度的比拼，而是演变为一

场综合实力的竞争。客户更看重综合加工效率，这有利于技术和方案能力强的

头部企业。从“单一产品”到“整体方案”，单纯卖刀具的模式正在过时，能

为客户提供“刀具选配-工艺优化-寿命管理”整体解决方案的企业，才能建立

更强的客户粘性。从“全球化分工”到“区域化重塑”，在地缘政治和供应链

安全考量下，各主要市场对本土供应链的重视程度空前提高。这为中国企业在

国内市场加速替代创造了机会，也对全球化布局提出了新挑战。 

8、如何看待当前刀具企业国产替代机遇？ 

答：当前国产替代进入高端替代阶段。一方面，国内头部企业凭借在基体

材料、复合涂层等领域的技术积累，其高端产品性能已获验证，正通过提供整

体解决方案深度绑定下游高端客户，替代认可度持续提升。另一方面，国产刀

具龙头企业具有钨原料优势，也逐步形成一定的规模优势，因此，既具备提升

国内市场高端刀具市场份额的能力，还能延伸至海外市场开拓，为实现出口替

代提供强大动力。 

9、公司提供 PCB 钻针棒材有何优势？ 

答：随着 AI 服务器、高速交换机等设备推动 PCB 向高多层、高密度发展，

催生了对微钻、高长径比钻针以及能显著提升耐用度和孔壁质量的涂层钻针的

需求。公司提前布局棒材研发，拥有超细纳米硬质合金材质的研发与生产能



力，技术储备丰厚；公司已实现向下游核心客户供货，覆盖主流产品的多种规

格型号，获得了一定的市场认可；公司将紧密跟随市场需求增长的步伐，积极

规划并进一步扩大 PCB钻针棒料的产能与供应，同时积极寻求产业链延伸。 

10、公司在整包和终端开拓方面有何进展？ 

答：公司聚焦终端开拓与体系升级，加强直销团队建设与直销客户开发，

开设国内外运营中心近 30 家，专注加工场景解决方案。一方面，公司推动汽车

核心零部件的刀具整体解决方案，包括燃油车发动机缸体、缸盖、曲轴、连杆

至汽车传动部件变速箱壳体、传动轴、差速器壳体、轮毂等零部件，新能源汽

车电机壳、电机轴、副车架等零部件；另一方面，攻坚高端领域终端客户，在

航空航天、轨道交通、能源、军工等行业均有开发新的终端客户，航空机匣、

叶片、轨道交通道岔、车轮、车轴、电机壳、电机轴等零件的加工方案得到战

略伙伴认可并形成长期合作。 

11、公司在产业链延伸和外延扩张方面有什么规划？ 

答：公司将持续关注刀具行业及关联产业的并购机会，深入挖掘具有技术

特点和市场优势的潜在标的，通过并购进一步扩大企业规模，实现资源共享，

增强市场竞争力。一方面，寻找在下游领域具有增长潜力的标的板块，通过并

购快速拓宽公司的业务覆盖领域。另一方面，并购产业中具有成熟技术、销售

渠道和客户资源的企业，强化产业链整合。 

12、目前哪些下游行业刀具需求有增长？ 

答：（1）新能源汽车制造领域产业链快速发展，其核心部件（如电机壳

体、电池托盘、减速箱等）对加工精度和效率要求极高，带动精密零部件加工

需求的增长。（2）航空航天制造业对高精度、高可靠性的加工需求持续增长，

尤其是钛合金、高温合金等难加工材料的广泛应用，推动高端数控刀具的需

求。（3）消费电子产品的更新迭代加快，尤其是 5G 通信设备、智能穿戴设备

等精密零部件的加工需求增加，对数控刀具的精度和耐用性提出更高要求。

（4）高端装备制造业（如半导体设备、医疗设备、机器人等）对高精度、高效

率的加工需求持续增长，高性能涂层刀具、定制化刀具应用比例提升，推动了

数控刀具的升级换代。（5）制造业绿色化、智能化转型加速，企业对加工效

率、能耗控制和环保性能的要求提高，推动了高效、环保型数控刀具的需求。 

 


