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苏州麦迪斯顿医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

日期 2026.4.13 时间 13：30 

地点 上证路演中心、“麦迪科技投资者关系”微信小程序 

投资者关系活动

形式 

□特定对象调研 □分析师会议 

 

□媒体采访 √业绩说明会 

 

□新闻发布会 □路演活动 

 

□现场参观 

 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 
线上参与麦迪科技 2025年年度业绩说明会的投资者 

公司接待人员及

职务 

副董事长、总经理：翁康先生 

独立董事：白福意先生 

副总经理、董事会秘书：李孟豪先生 

财务总监：梅皓先生 

主题 麦迪科技 2025 年年度业绩说明会 

附件清单（如

有） 

 

投资者关系活动主要内容 

1、 请问公司 2025 年年度整体业绩表现和财务情况怎么样？现金流改善情况

如何？ 

答：尊敬的投资者您好，公司 2025年聚焦医疗主业，盈利能力修复。2025年

实现营业收入 3.015 亿元，同比下降 35.04%，主要因为光伏业务剥离后收入



结构变化。2025年实现归母净利润 3,915.83 万元，较上年同期增加 31,863万

元，实现扭亏为盈。公司资产负债率从 74.56%骤降至 31.96%，财务结构稳健。

公司 2025年经营活动产生的现金流、投资活动产生的现金流均由负转正，2025

年实现经营活动现金流净额 6,541 万元，同比增加 76.04%，主要因光伏业务

剥离后经营性支出减少；投资活动现金流净额 2.48 亿元，主要来自资产处置

回款以及购建固定资产、无形资产和其他长期资产支付的现金较去年同期大幅

减少所致；筹资活动现金流净额-1.35亿元，较去年增加了 2,166 万元，主要

原因为本期融资规模较上期大幅下降。感谢您对公司的关注。 

2、 2025 年公司营业收入主要来源于主业医疗信息化业务，核心产品 DoCare

系列毛利率情况为自制软件毛利率 75.5%、运维服务 74.8%。请问毛利率略

有波动的原因是什么？ 

答：尊敬的投资者您好，2025年度公司医疗信息化业务实现主营业务收入 2.42

亿元，较去年同期增长 4.50%，整体经营保持稳健。报告期内，自制软件和运

维及技术服务产品毛利率有所下滑，主要系以下两方面原因所致：一是受项目

执行周期调整及下游客户需求结构变化影响，项目交付过程中人工成本及差旅

费等直接费用有所上升；二是随着客户服务需求日趋专业化，公司在运维及技

术服务产品材料成本有所增加，运维及技术服务毛利率有所下降。公司将持续

优化项目管理机制、提升交付效率，以逐步改善相关业务的盈利水平。感谢您

对公司的持续关注与支持！ 

3、2025 年公司降本增效成效显著；请问公司费用管控的核心措施是什么？未

来能否在不影响市场拓展与研发投入的情况下，持续保持费用率的优化？ 

答：尊敬的投资者您好，2025年度公司销售费用、管理费用及财务费用三项费

用金额占营收比例 47.21%，占比同比下降 16.63个百分点，降本增效显著，

主要系一方面，报告期内，公司光伏业务剥离后，光伏板块相关费用大幅下降；

另一方面公司报告期内持续推进现有医疗板块业务的精细化管理，减少非必要

的差旅费、业务招待费等支出，同时优化销售模式、提升存量客户运营效率，

使得相关费用有所降低。未来，公司将在不影响市场拓展及产品研发投入的前

提下，继续推进成本费用精细化管理，确保费用率优化与市场拓展、研发投入



协同并进，为股东创造长期可持续价值。感谢您对公司的持续关注与支持！ 

4、公司是否有回购、增持等稳定股价的计划？ 

答：尊敬的投资者您好，公司已经制定《麦迪科技未来三年（2026年-2028年）

股东分红回报规划》, 充分考虑股东利益的基础上处理公司的短期利益及长远

发展的关系，确定了合理的利润分配方案，感谢您对公司的关注！ 

5、公司旗下海口玛丽医院是全国 600 多家获批辅助生殖机构之一，请问去年

医院的经营表现如何？ 

答：尊敬的投资者您好，2025年，公司全资子公司海口玛丽医院共计完成 1,174

例取卵周期，共计完成 1,268例移植周期，获得营业收入 5,807万元，实现净

利润 614万元，经营情况稳定。感谢您对公司的关注！ 

6、请问公司医疗信息化业务经营情况如何？医疗信息化产品是否自主研发？

有没有迭代与升级？如果应对市场竞争？ 

答：尊敬的投资者您好，公司深耕医疗信息化二十年，已构建覆盖围术期、急

危重症、术后康复等多场景的一体化解决方案，具有先发优势。核心产品 DoCare

与 DoRicon已覆盖全国 2400余家医疗机构，其中三甲医院约 1200 家。公司医

疗信息化产品均为自主研发，并持续加大研发投入，推动 AI、大数据、5G 等

技术与核心产品深度融合。2025年，公司完成麻醉与重症软件国产化适配与信

创改造；自主研发的新一代麻醉临床信息系统 V8.0 成功完成市场导入并获得

临床广泛认可，正式承接起公司麻醉信息化业务的核心增长引擎；重症医生站

完成升级改造，全面覆盖重症营养管理，实现对重症患者营养支持的全流程闭

环管理；急诊急救产品以“连接、智能、协同”为核心，成功研发全新的基于

云架构、WebRTC技术且深度业务集成的音视频解决方案等多项产品升级，进一

步强化公司在医疗信息化领域的创新优势。公司在临床业务逻辑建模、系统实

用性优化、长期服务响应等方面形成了难以复制的综合竞争优势，筑牢了医疗

信息化领域的技术和服务壁垒。并持续在国产化适配、人工智能医疗大模型应

用、区域医疗、产品迭代等方面进行业务升级拓展，提高公司核心竞争力。感

谢您对公司的关注！ 

 



7、在人工智能的大背景下，公司战略升级“AI+医疗”，在 AI 大模型、5G+物

联网等前沿技术与业务融合的过程中，是否取得了技术突破？  

答：尊敬的投资者您好，公司持续推动技术创新，以现有产品为基础，紧密围

绕医院落地场景及用户需求，加速公司现有业务与人工智能、人形康养机器人

等前沿技术深度融合。公司全面推进麻醉、重症、急诊急救三大系统与人工智

能的深度融合。推出覆盖术前、术中、术后全流程的麻醉 AI 助手，实现评估

自动化、风险管理与知识智能服务，助力麻醉安全。重症产品完成与主流大模

型对接，支持云端部署，兼顾智能化与数据安全。急诊临床信息系统集成智能

引擎，实现智能分级、辅助诊断、风险预警及电子病历生成等功能突破。同时，

公司已经开始着手推动本地化垂域大模型一体机的研发，开展模型训练等工

作，打造院内数据安全的专科大模型，全面赋能临床决策与数据安全的要求。

感谢您对公司的关注！ 

 


