
证券代码：688146                                   证券简称：中船特气 

中船（邯郸）派瑞特种气体股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2026-003 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

现场参观       □电话会议 

□其他 

参与单位名称： 

兴业基金、华福证券、中金公司、鹏华基金、中国人

民养老保险、冲积资产、源峰基金、长城财富、招银

理财、嘉实基金、景顺长城、国联基金、建信基金、

光大永明、朱雀基金、民生加银、盘京投资、中银证

券、天风证券、申万宏源、中邮创业基金、中国银河

证券、淡水泉投资、上海赋格投资管理、长盛基金、

新华基金、上海睿沣私募、信泰人寿、国金证券、远

信投资、渤海汇金资管、中信建投证券、前海中船基

金、中船投资、中泰证券、长江证券、武汉美阳投

资、西部证券、中盛晨嘉 

时间 2026年 04月 21日 14时 30分-18时 00分 

地点 中船特气公司（邯郸市肥乡区） 

上市公司接待人员 

公司董事：李绍波 

独立董事：程新生 

独立董事：李恩 

公司副总经理、董事会秘书：许晖 

公司财务总监：李军 



投资者关系活动 

主要内容 

一、公司基本情况介绍及 2025 年年度、2026 年一

季度经营情况介绍。 

二、问答及交流 

1.六氟化钨产品当前供需格局如何？产能现状及

未来规划是怎样的？ 

答：公司当前六氟化钨有效产能为 2000 吨/年，产

品纯度均为 6N级，已完全满足 3D NAND、HBM 及先进逻

辑芯片制程需求。受境外部分厂商宣布下半年停产影

响，部分客户正积极与公司洽谈增量订单。公司年产

3383 吨高纯硫化氢等电子气体建设项目新增 1000 吨/

年六氟化钨产能预计将于 2027 年投产，在此之前公司

判断市场将维持紧平衡状态。 

2.面对六氟化钨原材料价格上涨，公司如何优化调

价机制？客户接受度如何？ 

答：面对上游钨粉价格自去年以来的快速上涨，公

司正将调价机制由年度逐步过渡至季度，并计划进一步

向月度调价演进，以更及时、真实地反映当期收入与利

润贡献。调价逻辑以成本传导为基础，但核心盈利来源

于公司技术工艺、品质控制及稳定供应能力。客户接受

度经历阶段性转变，部分海外客户已提出以长协锁定订

单，价格让步换取增量供应保障。 

3.公司境内外市场收入结构及价格策略有何特

点？ 

答：2025年度，公司电子特种气体板块收入占整体

营收约 86.57%，其中三氟化氮与六氟化钨为核心产品，

出于国际市场竞争需要，具体拆分比例及单价不予公开

披露。根据 2025年报数据，公司出口收入占比约 25%，

境外销售价格及毛利率相对优于境内。未来，公司将通

过“向老客户推广新产品、向新客户推广老产品”策略，



持续提升全球市场覆盖率与占有率。 

4.内蒙工厂投产后对三氟化氮产能及成本有何影

响？ 

答：内蒙子公司（呼和浩特）设计产能 7500吨/年

三氟化氮，已于 2025 年 5 月取得安全生产许可证并进

入稳定运行状态。依托当地电价及土地资源要素优势，

叠加自动化产线用工成本优化，单位生产成本上较邯郸

基地具备一定的优势，为公司降本增效提供有力支撑。 

5.三氟甲磺酸系列产品发展态势如何？ 

答：2025年度，三氟甲磺酸系列产品实现营业收入

2.99亿元，同比增长 44.85%，毛利率维持在 40%-50%的

较高水平。公司现有三氟甲磺酸产能 910吨/年，双（三

氟甲磺酰）亚胺锂产能 600 吨/年，产品广泛应用于医

药、锂电新能源等领域。目前该系列产品订单交付排期

普遍在 2-3个月以上。 

6.公司在产能有限的情况下，如何统筹国内外客户

的供应安排？对境外业务发展有何展望？ 

答：公司始终将契约精神置于首位，严格履行已签

署生效的长期供货协议，确保对客户承诺的严肃性和协

议执行的完整性。在此前提下，产能分配主要综合考量

以下因素：一是客户长期战略合作关系的稳定性与深

度；二是订单结构的优化与商业回报；三是服务于国家

集成电路产业链自主安全的战略需求，对国内重点企业

保持必要供应支持。 

境外业务的发展是一个渐进过程。近年来，公司境

外收入呈稳步上升态势，公司已在日本、韩国设立区域

服务中心以贴近客户。未来，公司将随着新增产能的逐

步释放及客户认证范围的扩大，持续推动境外市场拓

展，并积极探索技术合作等轻资产商业模式，在合规安



全的前提下提升全球市场份额与品牌影响力。 

7.公司在人才激励方面近期有哪些举措？ 

答：作为国企改革“双百行动”企业，公司持续探

索多元化的激励约束机制。2020年，公司已实施首期核

心员工股权激励，覆盖 91人。对于未纳入股权激励的员

工，公司通过项目收益分红、岗位分红等灵活机制激发

活力。后续公司将依据证券监管、国资监管政策及公司

章程规定，适时研究推进新的激励计划。 

8.公司在电子特气品类拓展方面的整体思路是什

么？对于用量较小但关键的特气品种，如何布局？ 

答：公司坚持“全品类托底”原则，致力于实现集

成电路用电子特种气体的自主可控。对于三氟化氮、六

氟化钨等核心产品，公司持续巩固规模优势与市场份

额；对于用量相对较小但在特定工艺环节不可或缺的品

类，公司同样予以布局，不以短期盈利为唯一导向。在

研发模式上，公司采取自主研发与创新联合体协同攻关

相结合的方式，与产业链上下游及高校、科研机构及相

关企业合作，共同推进关键技术突破，而非单一主体承

担全部研发任务。 

9.公司近年研发投入规模及对毛利率的影响如

何？ 

答：公司研发投入占营业收入的比例连续多年保持

在 7%以上，2025年度研发投入 1.64亿元。研发经费总

体保持相对稳定，立项项目总量可控。研发重点聚焦于

电子特种气体主业及前驱体材料等战略新兴方向，当前

阶段对公司整体毛利率的影响有限。公司将持续通过研

发创新夯实技术壁垒，丰富产品矩阵，为中长期发展储

备动能。 

10.公司新产品从研发到客户验证再到批量供应，



通常需要多长周期？近期是否有缩短趋势？ 

答：电子特气产品从研发完成到客户批量采购，需

经历严格的客户验证流程，验证周期因产品种类、客户

工艺要求及配合程度而异，一般需要 1-2年时间。若验

证需求由客户主动发起且内部协同效率较高，周期可能

有所压缩，但无统一标准。对于已在客户其他产线小批

量使用的产品，扩大供应量时无需重复完成全部认证程

序，可实现相对快速放量。整体而言，验证周期的长短

取决于供需双方的技术对接深度与管理流程协同效率。 

11.公司对于大宗气体业务的定位及与电子特气业

务的协同关系如何？ 

答：公司全资子公司淮安派瑞气体有限公司是国内

较早为 12 英寸半导体产线提供现场大宗制气的企业之

一。大宗气体业务的技术、管理标准源于公司在电子特

气领域的技术积累，两者在检测手段、管理体系等方面

存在协同。当前公司气体业务重心仍聚焦于电子特种气

体主业，大宗气体业务将根据市场需求和投资收益情况

适度参与。公司倾向于采取错位竞争策略，侧重行业资

源整合，而非大规模资本性投入。 

附件清单 无 

 


