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证券代码：600256                                              证券简称：广汇能源 
 

 

广汇能源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□分析师会议 

□业绩说明会 

☑路演活动 

□其他 

参与单位名称 

京管泰富基金；光大保德信基金；国海富兰克林；工银瑞信基金；华安基

金；海富通基金；平安基金；浦银安盛基金；融通基金；太平基金；兴业

基金；兴证全球基金；易方达基金；中信保诚基金；中海基金；招商基金

；千禾资本；北京乾创投资；沸点资产（天津）；邦政资管；杭州深沃投

资；杭州融泰云臻私募；杭州遂玖私募；山水私募股权基金管理；蓝海启

程投资；南京璟恒投资；全天候基金；青骊投资(上海)；六禾致谦私募；

深圳道朴私募；盈峰资本管理大家保险；复星人寿；平安养老保险；太保

资管；中荷人寿等机构84位投资者（排名不分先后） 

时  间 2026年4月24日 

地  点 新疆维吾尔自治区乌鲁木齐市新华北路165号广汇能源大厦（线上会议） 

上市公司接待

人员姓名 

广汇能源副总经理兼董事会秘书 阳贤 

证券部相关人员 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

一、2025年年度暨2026年一季度财务状况 

2025年，受整体能源化工产品供需偏宽松，价格承压下行的影响。公司

实现营收304.40亿元，同比下降16.47%，归母净利润13.45亿元，同比下降

54.46%，经营活动产生的现金流量净额48.78亿元，同比下降14.02%。 

2026年一季度，公司实现营收68.59亿元，同比下降22.95%，归母净利

润2.36亿元，同比下降65.90%，经营活动产生的现金流量净额14.60亿元，

同比增长93.77%。经营活动产生的现金流量净额增长主要系公司加大回款力

度、严控经营支出。 
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投资者关系活动

主要内容介绍 

2026年一季度利润同比下滑主要原因说明：一方面由于一季度东北亚

LNG现货价格持续下行导致公司LNG国际贸易业务销售价差持续收窄，尽管2

月份底中东冲突带动国际LNG现货价格大幅上涨，但国际LNG现货计价通常提

前一个半月完成（例如：3月份东北亚LNG现货均价早在2月中旬就已完成计

价确认）。因此，本轮中东冲突带来的价格上行红利，仅作用于4月及以后

的国际现货市场，一季度国际现货价格并未享受到涨价利好，受此影响，公

司外购气业务板块利润由2025一季报盈利1.94亿元转亏至0.55亿元，影响净

利润2.49亿元。同时，一季度公司煤炭与煤化工产品销售均价同比仍处低位

，尽管二月底中东冲突推动国际能源价格上行，但价格传导存在滞后效应，

叠加公司须履行前期既定销售合同，一季度内板块实际受益时间较少，致煤

炭、煤化工板块业务净利润较上年同期有所减少。综上因素三大板块合计影

响利润约4.5亿元。 

 

二、主营业务经营数据 

1、煤炭板块： 

（1）产量数据（不含自用煤）：2025年实现原煤产量4890.66万吨，同

比增长22.78%；2026年一季度实现原煤产量993.74万吨，同比下降29.35%。 

（2）销量方面：2025年实现煤炭外销量5300.14万吨，同比增长12.21%

；2026年一季度实现煤炭外销量1290.08万吨，同比下降12.18%。 

（3）煤炭外销方面：2025年实现疆内销量1755.13万吨，同比增长

54.44%，疆外销量3545.01万吨，同比下降1.17%；2026年一季度实现疆内销

量546.65万吨，同比增长19.28%，疆外销量743.43万吨，同比下降26.45%。 

（4）价格方面：2025年煤炭销售均价同比下降20-30元/吨；2026年一

季度煤炭销售均价同比基本持平，环比上涨10-20元/吨。 

2、煤化工板块： 

（1）甲醇：2025年实现产量106.79万吨，同比下降1.01%；2026年一季

度实现产量28.23万吨，同比增长1.60%。2025年甲醇销售均价1658.82元/吨

，同比下降6.88%；2026年一季度甲醇销售均价1521.16元/吨，同比下降

13.71%。 

（2）煤焦油：2025年实现产量60.21万吨，同比增长6.05%；2026年一

季度实现产量15.21万吨，同比下降6.23%。2025年煤焦油销售均价2742.38

元/吨，同比下降11.44%；2026年一季度煤焦油销售均价2378.81元/吨，同

比下降16.70%。 

（3）乙二醇：2025年实现产量17.95万吨，同比增长15.31%；2026年

一季度实现产量5.61万吨，同比增长38.52%。2025年乙二醇销售均价

3258.63元/吨，同比下降6.89%；2026年一季度乙二醇销售均价2990.49元/

吨，同比下降20.67%。 
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3、天然气方面： 

（1）自产气：2025年实现产量6.57亿方，同比下降3.68%；2026年一

季度实现产量1.85亿方，同比增长11.44%。2025年销售均价2.96元/方，同

比下降7.39%；2026年一季度销售均价2.46元/方，同比下降18.90%。 

（2）外购气：2025年实现销量149.52万吨，同比下降33.18%；2026年

一季度实现销量30.37万吨，同比下降32.94%。 

 

三、二季度及后续展望 

1、主营产品产量稳中有增，价格稳步提升 

（1）煤炭方面：受国内煤炭供需偏紧、国际市场对煤炭的替代性需求

上升及进口量下降的影响，叠加进口煤价的支撑效应与公司煤炭区域供需格

局的优化，当前公司吨煤净利稳步提升。同时公司目前日销量稳定在15-16

万吨。 

（2）煤化工方面；乙二醇装置换热器检修工作已于一季度顺利完成，

产量正逐步回升；与此同时，公司甲醇、煤焦油、乙二醇的销售价格均呈稳

步上升修复态势，目前与国内市场价格完全接轨。 

（3）天然气方面： 

自产气：受中东冲突因素影响，国内天然气价格逐步回升，当前公司天

然气销售价格持续向好，与西北天然气市场价格接轨。 

外购气：受霍尔木兹海峡通航受阻影响，公司二季度来自阿联酋的中东

长协气源履约受限，但公司依托自身近10万吨的前期库容储备，目前已开始

逐步销售，相关业务有望实现增量盈利，扭转阶段性亏损态势。同时展望下

半年，公司三、四季度长协气源均来自非中东渠道，年内后续长协业务将不

再受霍尔木兹海峡物流因素扰动。 

2、销售模式调整 

公司销售模式从规模驱动向质量驱动的战略转型，该调整基于当前国内

及区域煤炭市场供应形势统筹制定。当前国内煤炭供应整体受国家层面严格

管控，叠加国际市场格局影响，煤炭替代需求持续攀升；进口端呈现价格倒

挂态势，区域层面来看，淖毛湖区域富油煤需求逐年增长而供应持续收缩，

供需格局持续趋紧。在此背景下，公司白石湖矿区富油煤的稀缺价值日益凸

显。 

同时哈密地区富油煤的原料煤需求已从6000万吨/年提升至8000万吨/年

以上，而供应量正逐步缩减。基于此，公司聚焦提升吨煤盈利能力，力争实

现整体盈利规模的增长。 

3、项目建设稳步推进 

目前，公司各类项目建设工作稳步推进，重点聚焦油田区块勘探开发与

煤化工装置提质增效改造两大领域。在油田区块勘探开发方面，本年度核心

工作为落实资源储量、推进勘探开发进程，目前围绕前期发现区块新规划的
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四口勘探井招标工作已全部完成，本月将启动钻探建设，整个钻探周期约为

四个月；钻探完成后，开展储量评估工作，后续将逐步进入探转采阶段，在

此基础上，公司将逐步制定部分区块开发方案，有序推进开发流程落地。 

在煤化工板块，公司将稳步推进现有煤化工装置提质增效改造工作，重

点推进清洁炼化公司富油煤高质化利用及1500万吨/年煤炭分级提质项目。

其中，1500万吨/年煤炭分级提质项目已完成备案，目前正全力推进能评、

环评相关工作。清洁炼化公司的富油煤高质化利用改造完成后，相关产品产

能规模将提升40%以上，盈利能力将得到显著改善。 

总体来看，2025年及2026年一季度，公司经营处于承压前行阶段，但从

内外部环境转变，尤其是外部环境转变对公司生产经营的利好因素正逐步显

现。受中东战争冲突影响，能源价格中枢上升态势中短期内不可逆转，即便

冲突停止，油气等能源供应也难以在中短期内恢复至冲突前水平，即为公司

发展创造了难得的外部有利机遇。 

 

Q1.从全年维度来看，公司2026年疆内与疆外煤炭销售的比例分配是否

会维持一季度的水平，还是会延续去年以疆外为主、疆内为辅的格局？ 

答：公司煤炭销售战略已由规模驱动转向质量驱动，重点聚焦哈密本地

煤化工产业，保障区域原料煤稳定供应，持续放大自身煤炭资源价值、提升

整体盈利水平。公司白石湖露天煤矿原煤属于国内稀缺富油气煤，资源禀赋

优异、稀缺属性显著。原煤经热解分质利用后，单吨煤炭可产出近百公斤油

品，兼具煤、油、气综合利用价值，产品附加值优势突出。现阶段哈密区域

已落地多个煤炭分级提质综合利用新项目，预计年内新增原煤配套需求约

2500万吨，为公司构建了稳固且高溢价的本地消纳市场。当地煤化工企业对

富油气煤刚需旺盛，煤价承接能力强、经营韧性充足。基于疆内吨煤盈利优

势显著，2026年起公司将持续优化销售结构，逐步提高疆内煤炭销售占比，

依托优质资源及本地高端消纳渠道，实现企业效益稳步提升。 

 

Q2.如果国际油气价格持续保持高位，对新疆地区煤炭需求产生增量，

新疆区域的煤炭核增产能政策是否有望放开？公司后续是否有新的核增产

能计划？ 

答：当前国际油价维持高位，叠加中东冲突持续，国家能源安全战略优

先级进一步提升，煤炭作为我国能源保供压舱石的作用愈发关键。新疆是国

内煤炭产能增量核心区域，资源储备充足，有能力、也有意愿持续承担国家

能源保供任务。目前新疆“十五五”规划已上报国家发改委，待规划批复后

，全区煤炭产能核增及释放政策将会进一步明晰。后续公司也将会严格遵循

相关政策导向，加快推进东部矿区的核准手续办理。 

 



5 
 

Q3.煤化工板块2026年一季度净利润环比2025年四季度下降的主要原因

是什么？从公开数据看，部分产品均价环比有所抬升。此外，煤焦油等产

品产量为何出现下降？ 

答：一季度公司煤化工板块利润环比有所下滑，核心影响因素主要为产

品销售价格波动。从产品端来看：甲醇销售均价环比下跌2.3%、煤焦油均价

环比回落9.05%及自产天然气销售价格环比下降13.42%，整体影响了煤化工

业务盈利水平。从价格传导层面看：现货销售价格存在传导滞后性，同时还

要履约消化前期存量合同，故未能同步兑现行情上涨收益。此外，受春节假

期因素影响，装置生产负荷阶段性下调，煤焦油产出量同比减少，则进一步

加剧对一季度板块盈利承压。 

 

Q4.公司天然气业务方面，二季度受中东战争影响的具体长协量有多少

？库存的10万吨LNG能否完全弥补该缺口？后续长协恢复正常后，天然气销

售定价是参考国际东北亚LNG价格还是欧洲TTF价格？ 

答：二季度的长协货源均来自中东，目前受战争影响，运输受限，处于

无法正常供应的状态，双方正在协商后续事宜。长协的定价机制为：成本端

挂钩布伦特原油和Henry Hub的价格；销售端则根据市场决定。虽然二季度

供应受影响，但三季度和四季度的长协均为非中东货源，可正常供应。同时

，公司存量10万吨天然气库存，将于二季度集中实现销售，相关收益将在二

季度当期利润中充分体现。 

 

Q5.公司一季度长协天然气的成本大概是多少？三、四季度是否会补回

二季度欠缺的长协供应量？ 

答：一季度长协天然气成本在9-10美元之间。受中东冲突这一不可抗力

因素影响，公司二季度气量存在欠量，目前公司正积极与上游供应商道达尔

沟通协商。 

 

Q6.公司一季度煤炭业务净利润的月度变动情况如何？公司今年提出从

规模驱动转向质量驱动，并可能降低原煤产量目标，具体将如何实现？是

通过提高煤炭热值或含油量，还是其他方式？ 

答：公司煤炭销售定价实行随行就市、灵活调整的市场化机制。今年一

季度煤价阶段性低点出现在2月份春节假期期间，自3月起价格稳步回升，4

月份进一步上调，价格修复趋势明确。公司自2025年四季度起正式推进销售

策略转型，由过去规模导向逐步切换为质量导向，核心思路是不再将高附加

值的富油煤等同于普通动力煤对外销售，而是依据不同煤种的利润弹性动态

调控销量结构，坚持以效益最大化为经营目标。当前区域富油煤市场供需格

局持续改善，为公司差异化销售策略落地创造了良好条件，有效推动吨煤盈

利水平快速修复，整体盈利能力实现稳步回升。 
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Q7.调整销售结构后，白石湖煤炭的销售均价是否能够提升约40元/吨

？ 

答：随着公司持续优化煤炭销售结构、加大高附加值疆内资源煤销售占

比，整体销售均价具备向上修复空间。后续我们将结合市场行情、区域供需

变化动态灵活调整销售定价，根据实际经营情况实时优化价格策略，稳步推

动煤炭销售均价实现合理抬升。 

 

Q8.公司2025年缴纳的水土保持费为9.66亿元，2026年一季度为2.8亿

元，该政策未来是否会有变化？新疆地区当前的煤炭资源税税率是多少？ 

答：目前水土保持补偿费政策无最新调整，公司仍按现行政策要求规范

执行，合规缴纳相关费用。新疆当前的煤炭资源税税率为9%。 

 

Q9.请介绍新疆哈密广汇物流公司的主要业务及其利润贡献方式。甘肃

宏汇能源化工公司去年亏损9亿元？  

答：哈密广汇物流公司主营淖柳公路运营，是公司主营产品外运的主要

公路通道，由此产生的通行费收益及利润，全部体现在煤炭板块当中。甘肃

宏汇是公司与酒钢集团各持有50%股权共同控制的参股公司，亏损主要原因

有：一是该公司配套150万吨末煤热解提质及50万吨煤焦油加氢项目，属于

新技术产业化示范项目，工艺路线存在技术难点，目前仍处在连续稳产优化

与技改升级阶段；二是该项目于2024年年底正式转固，新增年度折旧费用超

2亿元；三是企业自身经营层面经营性亏损约2亿元，同时年末按照会计准则

开展资产减值测试，并相应计提资产减值准备。 

 

Q10.公司集中在二季度销售的LNG库存，如果在国内销售，客户主要是

什么类型？是采用现货挂牌方式还是拥有长期稳定客户？ 

答：公司当前库存LNG均为前期跨境回运的国内现货资源，目前储罐暂

未纳入保税库监管范围。现阶段库存LNG全部面向国内市场销售，下游主要

合作客户为贸易商及城市燃气企业，销售定价采取随行就市模式。 

 

Q11.公司在国际与国内市场之间销售LNG的策略是如何考虑的？历史上

，何种情况下会选择在国内销售？ 

答：公司的销售策略是以利润为导向，强化目标管理，创新经营业态，

科学研判市场形势，统筹谋划长协、现货采销策略，有效实施“2+3”运营

模式，两种输气途径（液进液出、液进气出），三种盈利方式（境内贸易、

接卸服务及国际贸易），多措并举提升接收站运营效益，实现公司利润最大

化。 
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Q12.对下半年LNG价格走势有何看法？本轮价格冲击与俄乌冲突时期相

比有何异同？ 

答：中短期来看，能源产品价格高位运行的格局具备较强持续性。当前

中东冲突短期内难以快速平息，即便后续局势有所缓和，油气产能修复、运

输通道重建等仍需要较长周期，将对国际能源价格形成刚性支撑。同时，全

球各国持续强化能源安全保障诉求，进一步提振传统油气、煤炭品类的需求

韧性。综合判断，年内能源价格大概率维持高位宽幅震荡态势，价格中枢稳

固；中长期维度下，国际主流能源价格很难回归冲突前低位水平。整体良好

的外部市场环境，也为公司经营发展创造了宝贵的战略窗口期。 

 

Q13.公司与上游的年度货源安排是提前确定的，二季度货源来自中东

已事先知晓。下半年货源是否可能临时变更为中东来源，从而再次引发供

应问题？ 

答：公司通常在上一年度末确定下一年度整体气源及货源采购规划与供

应安排。 

 

Q14.公司是否有物色新的天然气长期协议（长约）以增加未来供应增

量？ 

答：公司目前已有相关规划部署，正积极寻求并洽谈新增天然气长期协

议资源。 

 

Q15.公司长协合同中采用布伦特原油或Henry Hub定价，是基于船期来

源地（如美国来源用Henry Hub）决定的吗？ 

答：不是。定价公式是合同签署前双方商定的核心要素之一，已提前锁

定，不可变更，并非根据船期来源地临时决定。 

 

Q16：公司去年转让东部矿区40%股权产生的投资收益有多少？体现在

财务报表的哪里？ 

答：公司东部矿区股权转让对应的投资收益暂未满足会计确认条件，因

此尚未进行收益确认。按照相关协议约定及企业会计准则要求，该部分款项

现阶段暂计入报表其他流动负债科目核算，待后续满足收入确认条件后，再

依规进行相应账务处理。 

 

Q17：新的1500万吨富油煤分级提质利用项目在推进能评和环评，大体

有个时间表吗？就是大约什么时候能够审核通过？ 

答：关于项目推进相关事宜，目前公司正抓紧推进环评相关工作；能评

需上报至国家相关部门审批，审批时限存在不确定性，暂无法精准把控。当

前，项目基础设计已接近收尾阶段，项目备案工作已提前完成。能评与环评
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是项目实现实质开工建设的核心关键要素，我们将全力以赴加快推进相关手

续办理，积极对接政府相关部门，全力推动手续落地。 

 

Q18:请问推进能评和环评的过程中的难点是什么？ 

答：当前项目推进过程中，核心难点集中体现在双碳管控层面。正如《

“十五五”规划纲要》所明确，我国对能耗总量、能耗强度的双碳管控要求

始终维持严格标准。1500万吨/年煤炭分级提质项目当前核心聚焦能评和环

评等手续办理，地方政府对该项目也给予了高度支持，目前我们正与地方政

府协同发力，共同推进相关指标的上报审批工作。值得一提的是，投资25亿

元的富油煤高质化利用改造项目相关审批手续已全部办结，目前正按计划稳

步推进。 

 

Q19：请问公司与新疆慧能的合作情况如何？新疆慧能预计于五月份投

产，它是否与公司存在深度合作关系？是否已开始向公司订购富油煤作为

原料煤？ 

答：新疆慧能1500万吨/年煤炭清洁高效利用项目采用回转窑中低温热

解技术，生产提质煤、煤焦油及粗煤气等产品，我公司白石湖煤矿生产的富

油煤油气含量高，与该项目原料需求高度适配，具备良好的长期合作基础与

合作空间，目前双方正在接洽。 

 

附件清单（如有） 

 

 

无 

 

 

日   期 

 

2026年04月24日 
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