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投资者关系活动记录表 

股票名称：海目星             股票代码：688559            编号：【调】202605-01 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 ☑业绩说明会 

□新闻发布会 ☑路演活动 

□现场参观 

☑其他（电话及线上网络交流） 

参与单位名

称及人员姓

名 

5 月 6 日 2025 年年报及 2026 年一季报业绩说明会 

中信证券、中信建投证券、中银国际证券、野村东方国际证券、中国国际金融、

兴业证券、方正证券、摩根士丹利、浦银安盛、中信保诚、中信建投证券、天

风证券、申万宏源证券、dc investments、上海肇万资产、上海嘉世私募、深圳

前海华杉、湖南长心私募、苏州君榕资产、长城证券、西安敦成私募、杭州军

璐、广东钜洲、禾永(北京)、上海云门、西安江岳、深圳尚诚资产、南京睿澜、

鸿运基金、粤开证券、招商证券、宁波宝隽资产、财通证券、深圳玖稳资产、

深圳前海百川、建信理财、上海珠池资产、凯基证券亚洲、于是私募（海南）、

鑫睿私募、摩根大通证券(中国)、广开控股、国金证券、光大证券、海南谦信、

英大证券、青岛国富联合、合众资产、开源证券、东方证券、立格资本、上海

兆顺私募、海南硕丰、西部证券、圆方资本、殷实基金、长江养老保险、长江

证券、杭州长谋、国信证券、华福证券、杭州科策、北京中泽控股、上海玄卜、

杭州世嘉控股、圆信永丰、海南翎展、北京泽铭、台州金控资产、上海江天私

募基金、深圳远致瑞信、中国银河证券、创金合信、上海君牛、国泰海通、厦

门泰牛、凯基证券亚洲、山西证券、汇丰前海证券、碧云资本、上海细水、财

信证券、方正富邦基金、北京星熹元私募、东北证券、华泰证券、红华资本、

国投证券、兴业证券、圆方资本、国信证券、华创证券、上海瀚伦私募、冯源

私募。 

 

5 月 7 日-5 月 8 日 策略会交流 

天风证券、中信证券、华创证券、金鹰基金、火眼资本、前海百川、中信证券

资管、比邻投资、昱奕资产、中航基金、立心基金、兴银理财、立格资本、思

柏投资、圆信永丰 

 

（以上排名不分先后） 

时间 2026 年 5 月 6 日-5 月 8 日 

地点 线上电话会议、线下路演交流 
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公司 

接待 

人员 

姓名 

董事长兼总经理：赵盛宇  

集团副总裁、消费电子负责人：刘明清  

集团副总裁、光伏以及泛半导体负责人：周宇超  

集团副总裁、资本市场负责人：罗筱溪  

集团副总裁、财务负责人：曾长进  

董事长助理、激光技术专家：陆明  

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

 

●公司情况概述 

2025 年是海目星战略深化、蓄力破局的关键之年和转折之年。公司历经

十七年在激光精密加工、智能制造装备领域的深度耕耘，始终以激光光学核心

技术与自动化集成能力为同源技术底座，稳步成长为国内激光智能装备领域

第一梯队企业、全球领先的激光及自动化综合解决方案服务商。在锂电中段核

心设备、光伏激光加工装备、消费电子超快激光精密加工装备等优势细分赛道

中，公司市场份额持续稳居行业前列，核心产品技术实力与交付能力，持续获

得头部客户的高度认可。 

近年来，公司持续加大研发投入与前瞻布局，重点向固态电池、半导体、

医疗激光等高景气、高附加值赛道延伸拓展，技术迭代速度、场景落地能力、

跨赛道复制能力持续增强，先后斩获多项国家级资质认证与行业荣誉，行业话

语权与市场影响力稳步提升。 

 

 

 

●主要提问交流内容 

1、 请问公司 2025 年和 2026 年一季度新签订单和在手订单情况如何？ 

答：2025 年，公司实现了订单规模、核心技术、商务生态的三重突破，新增

订单规模、在手订单规模均创下公司上市以来历史新高，为 2026 年及后续中

长期业绩释放奠定了坚实的订单基础与业绩底座。 

2025 年新增订单 95 亿元（含税），同比增长 90%；截至 2025 年 12 月 31 日

在手订单 123 亿（含税）。2026 年第一季度新签订单近 50 亿元（含税），同

比增长约 80%；在手订单近 160 亿元（含税）。 
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2：锂电业务作为公司核心支柱业务，如何看未来锂电的市场空间？以及锂电

设备后市场规模如何预期？ 

答：锂电业务为公司核心支柱及长期核心增长赛道，该行业具备周期波动、

长期成长的特征。伴随储能大电芯、高压快充、钠离子电池、固态电池等新

技术迭代落地，有望有效平滑行业周期波动；公司通过精细化运营与供应链

管控，持续稳固订单交付能力，同时优化回款质量与盈利韧性。 

当前锂电行业景气回暖，产业资源进一步向头部集中，行业竞争回归理性。

公司依托优质客户资源、成熟的整线交付与工艺积淀，接单结构持续优化，

毛利水平有望稳步修复提升。 

技术层面，目前固态电池仍处于技术验证、实验线小批量布局阶段，行业整

体扩产节奏偏审慎；钠离子电池与锂电设备技术同源、适配性高，公司可快

速响应产能落地需求，精准把握技术迭代带来的增量机会。 

锂电设备后市场已纳入公司重点战略布局。一方面，行业早期老旧产线设备

效率偏低，当下高标准化、高效率新产线替代趋势明确，旧线淘汰、产线改

造及升级需求持续释放；另一方面，伴随公司市场份额稳步提升，备品备

件、耗材配套及驻场运维服务需求同步增长。中长期来看，锂电设备运维、

技改升级、整线翻新等后市场业务，将保持稳健增长，成为公司新的业绩增

长点。 

 

3、锂电设备目前在手订单的交付周期及结转情况？锂电的新技术突破主要有

哪些？ 

答：锂电设备目前在手订单交付周期为：国内 6-12 个月，海外 12-18 个月。 

锂电新技术突破主要： 

1、装配段：超声波焊接突破超大截面 300mm²以上且 120 层极耳焊接、突破

大型储能电池 684AH 合芯焊接工艺、1175AH 极耳焊接； 

2、制片段：突破实现干法涂布技术、极片点胶技术、自生成负极超薄涂膜技

术； 

3、制芯段：可穿戴类电子设备电芯热复合切叠技术实现交付应用。 

 

4: 公司在 AI 算力领域有哪些技术及产品储备？ 

答：公司目前在 AI 算力领域主要布局四个细分方向： 
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1、高速连接器及高速线束：产品已实现技术定型，切入海外头部客户供应链，

并已取得批量落地订单。 

2、芯片返修业务：已实现对海外行业龙头客户的小批量交付，该业务后续具

备规模化放量空间。 

3、AI 服务器电源设备：公司重点布局高功率 AI 服务器电源行业的自动化和

测试装备研发。由于 AI 算力需求的爆发对电源系统的要求发生了结构性改

变，相对传统电源，不仅功率更大，还增加电池包和超级充电电容等模块。公

司在电源和电池及电容行业，拥有多年的工艺沉淀与技术积累，这不仅是技术

的叠加，更是向“智能产线集成”的战略升级。 

4、液冷板相关业务：切入国内头部算力客户，目前液冷板相关设备处于技术

验证阶段，同时液冷服务器机柜整机检测设备已实现批量交付。 

 

5：在 TGV 玻璃通孔技术方面公司有哪些的技术优势？ 

答：公司在 TGV 玻璃通孔技术上具备激光 + 蚀刻全链条自研一体化的核心

优势，是全球为数不多可实现激光器自研、激光专用设备、激光加工工艺、

化学蚀刻工艺及配套设备完整闭环的综合服务商。 

依托十余年超快皮秒、飞秒及倍频激光器的深厚研发积淀，叠加近四年化学

蚀刻团队与产研体系的持续深耕，公司实现激光与蚀刻工艺完全自主可控，

无需依赖外部多方协同，大幅加快 TGV 激光改性工艺的研发迭代速度，工

艺参数验证与落地效率显著领先行业。 

同时，公司已完成主流玻璃材料的全流程工艺参数迭代，沉淀形成成熟工艺

库与标准化设备设计方案；通孔圆度可达 98%以上，在通孔圆度、整版打孔

良率等核心关键性能指标上，具备突出的技术壁垒与竞争优势。 

 

6: 公司 TGV 目前进展如何？客户洽谈情况？ 

答：公司 TGV 业务已完成小批量送样，部分订单已经实现了中试线交付。 

 

7:在行业承压下，公司去年光伏订单还能实现同比增长的原因是什么？有哪

些竞争优势？ 

答：公司长期深耕光伏精密激光装备领域，已构建覆盖 TOPCon、xBC、HJT、

钙钛矿等主流电池技术路线的全面技术储备，依托自研核心技术持续突破，有
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效抵御行业景气度波动影响，实现订单规模同比增长。公司在光伏激光器、工

艺及应用上全球领先，在 TOPcon 行业的市占率超过 60%，老产线升级需求

持续，随着行业恢复有望迎来更多机会。 

 

8：3D 打印增材业务详细情况及进展？ 

答：在 3D 打印增材制造业务领域，公司依托自研 BST 空间光整形核心技

术，对增材制造光路进行深度优化，可实现 3D 打印加工效率大幅提升、达

到效率翻倍效果。 

目前技术已全面覆盖钛合金、树脂、铜粉等主流打印材料体系，其中钛合金

3D 打印工艺已完成技术打磨与验证，具备产业化量产落地条件，后续可随

下游需求推进业务落地。 

 

9:公司现金流大幅改善的主要驱动力是什么？ 

答：主要驱动力来自新增订单的回款，同时历史应收账款也在不断优化。 

 

10: 2026 年 Q1 毛利率环比回调原因及全年季度趋势？ 

答：回调受早期战略性订单毛利调整等历史因素影响，全年来看，下半年毛利

率有望得到修复，行业竞争有序化及公司管理成熟度提升将推动盈利改善。 

 

11：一季度公司汇兑损失情况以及对利润的影响？ 

答：受外汇汇率波动影响，2026 年一季度财务费用中汇兑损失 1300 万元。公

司已经对大部分美元外币进行了套期保值，汇兑损益从目前预测情况看，未来

几个季度整体可控。 

 

 

接待过程中，海目星与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照《信息

披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没

有出现未公开重大信息泄露等情况。 

日期 2026 年 5 月 8 日 


