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投资者关系活动记录表 

                                                        2026-006 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 华西证券、西部证券 

时间 2026 年 5 月 11 日 16:00—17:00 

地点 浙江省台州市台州湾新区海虹大道 100 号公司办公楼 4 楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书 胡伟杰 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司董事会秘书胡伟杰向调研对象介绍了公司基本情况： 

泰鸿万立自设立以来专注于汽车/电池等领域相关结构件产品、以

及汽车踏板总成、加油/充电口盖总成、防撞梁、铰链、限位器等

功能件产品的研发、制造。公司持续提升经营管理、技术创新、

生产制造、市场营销等综合实力，不断拓展市场、优化客户结构，

已成为吉利、长城、小米、某北美头部新能源车企、理想、沃尔

沃、奇瑞、大众、丰田、小鹏、蔚来、上汽、广汽、领跑、通用五

菱、宁德时代、海斯坦普等众多国内外知名整车厂和大型零部件

企业的合作伙伴。近年来，公司不断提高经营管理水平，加强成

本控制，全力抢抓市场机遇，，加大研发创新投入，积极推动自

动化、数字化和智能制造系统建设，已成为行业内知名的零部件

企业。 

 

二、公司董事会秘书就投资者提问作出相应回复，主要如下： 

问题 1：看到公司 25 年及 26 年第一季度营收和利润实现了双增

长，请问增长的主要驱动力是什么？ 

答：近年来，公司持续提升综合能力，不断拓展新客户和新项目，

已成为吉利、长城、沃尔沃、奇瑞、某北美头部新能源车企、小

米、理想、大众、丰田、奥迪、蔚来、小鹏、领跑、上汽、广汽、

通用五菱等众多国内外知名整车厂商的一级供应商，同时，也是

宁德时代、海斯坦普等众多大型零部件企业的合作伙伴，优质的



客户资源和客户结构为公司业务实现长期稳定增长奠定了基础；

另一方面，公司抓住新能源汽车占有率不断提高的市场契机，大

力开发“明星”车型和平台化项目，有效加速业务增长和业绩提

升。 

 

问题 2：公司去年在苏州、天津、沈阳、武汉等地设立了子公司，

推进全国化布局，这将带来哪些竞争优势？ 

答：公司通过在主要汽车产业集聚地就近设厂，能显著缩短供货

半径，快速响应客户需求，降低物流成本，同时也更紧密地服务

各大核心客户的生产基地，有利于巩固和提升市场份额，满足不

断增长的业务需求。 
 

问题 3：公司未来是否会考虑海外布局？ 

答：截至目前，公司出口业务规模较小。后续将根据业务发展格

局和客户的实际需求，再审慎决策是否进行海外布局。目前公司

仍将主要精力集中于国内市场，特别是持续深挖新能源汽车领域

的客户需求，通过优化客户结构、加强技术研发和产能建设来提

升综合竞争力。 

 

问题 4：请问公司如何看待汽车轻量化趋势？公司在轻量化方面

有哪些储备？ 

答：轻量化已成为汽车产业发展的技术趋势之一，对新能源汽车

提升续航里程尤为关键。随着高强度钢、铝合金、复合材料等轻

质材料应用增加，结构件与功能件的单车价值持续提升，公司已

在该领域进行积极技术储备，聚焦于轻质材料的应用技术和工艺

创新。公司在轻量化领域的技术储备和产能布局，将有助于抓住

这一产业机遇。 

关于本次活动是

否涉及应当披露

重大信息的说明 

本次活动，公司严格按照相关规定交流沟通，不存在未公开重大

信息泄露等情形。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2026 年 5 月 11 日 

 


