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投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会           路演活动 

□现场参观            □电话会议 

□其他  

参与单位名称 

华泰柏瑞基金、兴全基金、嘉实基金、交银基金、浦银安盛、华商

基金、华富基金、华宝基金、汇添富基金、平安资管、华泰保险、

东方红资管、申万宏源证券、国泰海通证券、开源证券、中邮证券 

会议时间 2026 年 5月 7日 

会议地点 上海国际自行车展 

上市公司接待

人员姓名 

董事长兼总经理：张志平 

董事会秘书兼财务负责人：王娟 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、公司 2025年及 2026 年一季度业务情况介绍 

2025 年，公司实现营业收入 27.35 亿元，同比增长 48.33%，归母净利

润 5,587.93万元，同比增长 157.84%，扣非归母净利润 4,009.71万元，同

比增长 147.50%。轻型动力电池是公司目前的核心业务，主要产品包括电助

力自行车电池、电动自行车电池和电动（轻便）摩托车电池，该业务板块在

2025 年实现 13.07 亿元的销售收入，同比增长 62.85%。消费电子类电池实

现 7.25亿元的营业收入，同比增长 13.00%。储能电池实现营业收入 3.17亿

元，同比增长 130.15%。锂离子电芯实现 1.44 亿元的销售收入，同比增长

20.48%。 

2026年一季度，公司实现营业收入 7.40亿元，同比增长 19.36%，归母

净利润 2,795.74万元，同比增长 121.26%，扣非归母净利润 2,822.70亿元，

同比增长 113.57%。 

 



2、问答环节 

问：公司创立以来的发展历程及战略定位是什么？ 

答：公司自 2010 年成立以来，初期主要专注于消费电子售后市场。鉴

于该市场增长空间有限，公司于 2011年战略转型进入 E-Bike领域，目前已

成为这两个细分市场的龙头企业。2016 年，公司进一步切入电动摩托车赛

道，当前在国内电动两轮车锂电池市场中的出货量已位列前三。 

公司始终坚持“保守经营、做细分市场的定义者和第一”的战略定位，

依托“电芯+PACK一体化”的研发、生产与销售能力，一旦进入某一细分领

域，即致力于成为该领域的龙头企业。 

 

问：欧洲 E-bike业务当前处于什么阶段？行业复苏迹象如何？ 

答：目前，欧洲 E-Bike市场年销量约为 500万辆，整体电动化率约 25%。

分区域看，荷兰电动化率已超过 50%，德国约为 40%，法国在 20%以上，而南

欧与东欧地区的渗透率仍相对较低。此前，行业因库存压力经历了一段调整

期，目前库存已基本出清。近期举办的上海国际自行车展中，海外客商数量

明显回升，显示出行业复苏的积极信号。 

公司自 2011年进入该市场，目前已发展成为 E-Bike电池出货量排名前

三的核心供应商。随着行业逐步回暖，公司将显著受益于这一趋势。 

 

问：公司为何重点布局电动摩托车业务？  

答：从市场容量看，国内电动两轮车年销量约 6300 万辆，但锂电渗透

率仍处于较低水平，“铅改锂”空间巨大；东南亚、非洲等海外市场摩托车

保有量极高，未来电动化替代空间同样广阔。两大赛道共同构成了极具潜力

的增量市场。 

基于这一判断，公司早期便与雅迪、小牛、虬龙等头部企业建立合作，

率先完成卡位，在电摩产业链中占据了良好的生态位。随着东南亚、非洲等

地区“油改电”进程加速，以及国内“铅改锂”趋势逐步兑现，公司进一步

坚定了发展信心，持续将更多资源向电动摩托车及换电业务倾斜，以把握行

业爆发机遇，驱动业绩增长。 



 

问：公司在东南亚市场的具体策略与进展如何？ 

答：东南亚是全球摩托车电动化的核心增量市场，当地企业普遍采用

“本地化制造+中国供应链+国际资本”的运营模式。 

东盟作为全球第二大摩托车市场，其中印尼为第一大市场，年销量约 650

万辆，保有量约 1.3 亿辆。公司已于 2020-2021 年期间与当地企业建立合

作，并与印尼当地资本合资建立 PACK工厂，于 2024年 11 月正式投产。 

越南市场方面，年销量约 350 万辆，保有量约 8,000 万辆。自 2025 年

7 月 1日起，河内市将在内环区域禁行燃油摩托车，电动化政策力度显著。

VinFast 及雅迪等中国头部品牌已积极布局该市场。越南摩托车客单价达

6,000-10,000元，远高于国内水平。公司将越南定位为与印尼并重的战略核

心市场，目前已与 VinFast、雅迪等客户达成合作。 

整体策略上，优先聚焦印尼、越南、泰国、马来西亚、菲律宾五个核心

国家，再逐步辐射东南亚其他区域。 

 

问：公司和 Vinfast合作的最新进展及放量节奏如何？ 

答：公司目前已向 Vinfast 交付小批量电池，用于其换电模式的市场验

证，计划于今年内实现稳定出货。越南市场是公司当前最为紧迫的战略重心，

公司将集中资源优先保障该市场的交付工作，致力于将在手订单切实转化为

业绩增长。 

 

问：公司在电池技术路线及电芯产能上的规划如何？ 

答：公司于 2016-2017年通过收购凯德进入电芯领域，近两年重点布局

全极耳大圆柱电池，通过全极耳设计缩短电子传导路径，有效降低电池内阻，

从而显著减少发热量。同时，公司也以提前布局固态、钠电等技术，已取得

一定进展。 

产能方面，公司自主研发的 34145全极耳大圆柱电芯已实现满产满销。

本次定增项目计划投资建设 3GWh 全极耳大圆柱电芯产线，主要面向电动摩

托车领域。考虑到当前市场增速较快，公司未来将根据下游需求适时扩产。



但鉴于电芯属于重资产、技术迭代较快的高强度竞争型业务，公司将坚持审

慎投资原则，避免盲目扩产，以 PACK 业务带动电芯发展，力争在技术领先

与资产回报之间实现平衡。 

 

问：公司本次定增概况，以及当前进展如何？ 

答：公司本次定增拟募集 6.11 亿元，并自筹 1.00 亿元，项目总投资

7.11亿元，具体投向以下三个项目： 

全极耳大圆柱多场景轻型动力电池制造项目投资总额 5.19 亿元，公司

将针对全极耳大圆柱电芯、轻型动力消费类电池系统集成产线及固态电池研

发试验线进行建设。建成后将提升自有电芯供给，丰富产品体系，增强从电

芯到电池系统的一体化能力，推动业绩增长与技术升级。 

AI驱动的新能源电池可靠性分析与研发能力提升项目投资总额 0.52亿

元，公司将通过配置先进硬件与仿真软件、引进优秀人才、加强研发信息化

建设并开展前沿性技术研发，提升轻型车、储能等领域电池系统集成产品的

研发能力，增强核心竞争力。 

补充流动资金项目投资总额 1.40 亿元，将优化公司资本结构，提高抗

风险能力，保障公司的战略实施和业务增长。 

关于本次定增项目的进度，公司已回复交易所问询，现项目已进入审核

阶段。 

关于本次活动

是否涉及应当

披露重大信息

的说明 

本次活动不涉及应当披露重大信息 

附件清单（如

有） 

 

日期 2026年 5月 11日 

 


